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Аннотация. Предпринимательство и ведение бизнеса подвластно не каждому. В статье исследованы предпринимательские способности – часть ресурсов человека, специальные способности, особенности личности, позволяющие человеку успешно заниматься предпринимательской деятельностью. Нами изучены ресурсы, которые может использовать предприниматель,  чтобы развить черты характера, необходимые для успеха. В данной работе рассмотрены профессиональные компетенции и навыки, которыми необходимо обладать предпринимателю в современных условиях развития рыночной экономики в России для того, чтобы стать успешным. К ним относятся и хорошие технологические навыки, и профессиональный опыт,  и креативность, и личностный рост и развитие, и мотивация, и умение идти вперед, несмотря на возникающие трудности, и социальные навыки, необходимые для создания сильной команды, и умение находить бизнес идеи, создавать качественные конкурентные продукты и услуги.
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Abstract. Entrepreneurship and doing business is not subject to everyone. The article investigates entrepreneurial abilities-part of human resources, special abilities, personality traits that allow a person to successfully engage in entrepreneurial activity. We have studied the resources that an entrepreneur can use to develop the traits necessary for success. In this work professional competences and skills which it is necessary to possess to the businessman in modern conditions of development of market economy in Russia to become successful are considered. These include good technological skills, professional experience, creativity, personal growth and development, motivation, and the ability to move forward despite difficulties, and social skills necessary to create a strong team, and the ability to find business ideas, create quality competitive products and services.
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Работа предпринимателя всегда была и будет сопряжена с определенным риском. Человек, которому захотелось вести собственный бизнес, должен сто раз подумать о том, сможет ли он преодолеть все препятствия, связанные с построением и продвижением своего коммерческого проекта. Несомненно, работа наемным рабочим намного легче, поскольку весь график уже составлен за тебя узкоспециализированными рабочими [1]. Человеку лишь нужно подать резюме в организацию, в которой он хочет работать, пройти собеседование, и после этого он уже является сотрудником с фиксированной заработной платой. Ему предоставят свое рабочее место, а также нормированный график работы. Работа, которую должен выполнять сотрудник, также указана в договоре. По сравнению с ведением своего бизнеса все довольно так легко и предсказуемо. 
Будущий предприниматель может идти к созданию своего дела годы, ведь нельзя гарантировать то, что первые начинания оправдают себя. Организация своего рабочего места также является одной из главных препятствий на пути создания своего дела, и осуществляется за счет собственных или заемных средств, что, конечно же, несет дополнительные риски. Не стоит забывать и про непостоянный и порой жесткий график работы, особенно в первое время, когда только нужно запустить проект и вывести его на минимальную прибыль. Предпринимателю также необходимо научиться финансовой и бухгалтерской грамотности, ведь нужно не только самостоятельно регистрировать организацию, но и заключать различные договоры, составлять отчетности, выплачивать заработную плату и многое другое. Проще говоря, ему нужно обладать большим объемом профессиональных компетенций [2].
Но, если все так сложно, почему же люди тянуться к карьере предпринимателя? Нельзя точно ответить на этот вопрос, так у каждого разные причины, например, один хочет увеличить свою заработную плату, второй устал от постоянного подчинения некомпетентным руководителям, а третий хочет реализовать собственные идеи. Неудивительно, что у людей возникает желание открыть свое дело, но, чтобы осуществить их необходимо знать, как это сделать. Несомненно, в помощь пойдут различные тренинги и развивающие книги. Но, стоит помнить и о том, что важную роль в продвижении своего дела играют личностные качества человека. Чтобы повысить шансы на успех в бизнесе нужно развить в себе:
1. Терпение. Любой предприниматель должен понимать, что бизнес не всегда с самого начала приносит прибыль, нельзя даже сказать, сколько именно нужно ждать. Многие предприниматели из-за этого забрасывают свои проекты, ведь они надеялись на большие заработки с самого начала. 
2. Готовность. Многие люди тратят годы на подготовку, собирают необходимые знания, дожидаются благоприятной экономической обстановки и так далее. Не существует лучшей возможности начать бизнес, кроме как здесь и сейчас.
3.  Упорство. В период становления бизнеса предпринимателю необходимо намного интенсивнее работать, получать необходимый опыт и знания, расходовать ресурсы, ничего при этом не зарабатывая. Это своего рода проверка, которую может пройти далеко не каждый.
4. Решительность. Начинающие предприниматели часто откладывают момент запуска бизнеса, так как опасаются пережить неудачу и потерять то немногое, что у них уже есть — рабочее место, сбережения, репутацию. Борьбе с этими страхами и стереотипами нужно уделить все возможное внимание, так как стать бизнесменом сможет только тот, кто успешно их преодолеет. 
5. Вера. Довольно часто начинающие предприниматели встречаются с неодобрением друзей и даже родственников. Может дойти даже до запугивания негативными примерами, попытками отговорить его от этой бесполезной, по их мнению, затеи. Поэтому только вера в успех поможет человеку сделать необходимые шаги на пути к собственному делу. Там, где все видят проблему, предприниматель наблюдает возможность[3].
Многие успешные в своем деле предприниматели часто рассказывают о своих полезных привычках, которые не раз помогали им в преодолении трудностей. К ним относятся: 
1. Расставить приоритеты в порядке значимости, ведь нередко мозг хочет отвлечься на что-то более легкое и второстепенное. Нельзя допустить, чтобы соблазн взял свое; 
2. Последовательность. Предприниматель должен научиться доводить до конца любой проект, которым он занимается. Каждое завершенное дело позволяет получить намного больше опыта и положительной мотивации, чем десяток брошенных в нескольких шагах от финала;
3. Ответственность. Предпринимателю в полной мере нужно принимать на себя ответственность за результат. Такое поведение является продуктивным и вызывает у подчиненных больше уважения, чем попытки свалить вину на якобы некомпетентных помощников. 
Не стоит забывать про такие факторы как связи и навыки общения. Для успешной работы будущему предпринимателю важно иметь контакты с поставщиками, покупателями, субподрядчиками и даже чиновниками. К каждому человеку нужно относиться гуманно и с уважением. Конструктивное общение может оказаться очень полезным, как и при управлении, предприятием, так  и при проведении различных переговоров, заключении сделок, так как бизнесменом можно стать только при наличии умения слушать, воспринимать информацию и убеждать людей при помощи слов. Сюда же относиться навыки активных продаж, включающие изучение потребностей оппонента и презентацию ему продукта с выгодной стороны. Для успешного предприятия также важны трудолюбивые работники, поэтому необходимо тщательно выбирать партнеров и сотрудников, следить за тем, насколько качественно они выполняют свою работу, а также поддерживать с ними доверительные отношения[1].
При организации своего дела, в первую очередь, конечно же, стоит задуматься о поиске прибыльной идеи, основываясь при этом на состоянии рынка, на возрастной состав населения и так далее. После того как основная идея определена, можно приступить к поиску возможных путей ее реализации: собрать необходимую информацию о бизнесе, ознакомиться со статьями и видеоматериалами, нормативными актами, изучить деятельность конкурентов, проконсультироваться со специалистами и поставщиками оборудования.
Стоит взять во внимание тот факт, что открытие предприятия не означает нескончаемый поток клиентов. Еще одной важной для предпринимателя является привлечение внимание потребителей, не забывая при этом и про конкурентов. Необходимо донести до людей главные преимущество компании. В основном для рекламы используют: интернет, различные листовки, плакаты, телевидение, баннеры, газеты и многое другое. Для поиска корпоративных клиентов лучше использовать инструменты директ-маркетинга — рассылки коммерческих предложений, холодные и горячие звонки, выставки, личные контакты, проведение переговоров и исследований спроса[3].
Так что же нужно для становления успешным предпринимателем? Разумеется, нельзя запросто ответить на данный вопрос. Но, тем не менее, можно сказать, что заняться предпринимательской деятельностью может практически каждый человек, способный избавиться от стереотипов и выполнить несложную последовательность действий. На самом деле для создания бизнеса не всегда нужны огромные инвестиции, связи или богатые родственники: для того, чтобы стать успешным предпринимателем, достаточно наличия всего трех основных качеств — готовности, упорства и трудолюбия. Если человек обладает всеми необходимыми качествами и действительно желает обрести независимость — то лучшего способа самореализации и воплощения своих идей в жизнь для него просто не существует.
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