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Введение
В современных условиях главными задачами развития экономики является повышение эффективности производства, а также занятие устойчивых позиций предприятий на внутреннем и международном рынках. 
Эффективное функционирование компании требует экономически обоснованного управления ее деятельностью, которое базируется на анализе текущей финансово-хозяйственной деятельности. Неустойчивая динамика мировой и отечественной экономики определяет необходимость реализации процедур финансового анализа, которые имеют своей целью обоснование и принятие управленческих решений в области развития компании, выхода из кризиса, повышения финансовой устойчивости компании с позиции пользо​вателей официальной финансовой отчетности, конкурентоспособности организации, покупки-продажи пакета акций, привлечения инвестиций и заемных средств, оценки надежности партнеров, а также определение эффективности использования материальных, трудовых и производственных ресурсов, выявление и прогнозирование существующих и потенциальных проблем.
Степень платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия интересует инвесторов и кредиторов, так как на основе её оценки они принимают решения о вложении средств в предприятие, поэтому вопросы управления финансовой устойчивостью предприятия являются весьма актуальными для предприятия.

Если предприятие финансово устойчиво, платежеспособно, то оно имеет ряд преимуществ перед другими предприятиями того же профиля для получения кредитов, привлечения инвестиций, в выборе поставщиков и в подборе квалифицированных кадров. Чем выше устойчивость предприятия, тем более оно независимо от неожиданного изменения рыночной конъюнктуры и, следовательно, тем меньше риск оказаться на краю банкротства.

Объектом исследования является деятельность АО «Яснополянские строительные материалы», которая отражается в формах бухгалтерской отчетности, являющихся основным источником информации необходимой для оценки положения организации.

Предметом исследования являются платежеспособность и финансовая устойчивость предприятия.

Целью выпускной квалификационной работы является разработка предложений по повышению платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия на основе их оценки.

Для достижения поставленной цели были решены следующие задачи:

· рассмотрены теоретические основы управления платежеспособностью и финансовой устойчивостью предприятия;

· рассмотрены основные методы анализа платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия;

· проведен комплексный анализ платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия;

· разработаны рекомендации по укреплению финансового состояния предприятия.

Информационной базой для анализа финансовой деятельности послужила финансовая отчетность за последние два года, где были собраны все конечные результаты работы предприятия по разным статьям.
4  Теоретические и методические основы анализа финансовой устойчивости предприятия
4.1 Сущность и значение финансовой устойчивости в деятельности предприятия
Финансовая устойчивость предприятия является одной из ключевых характеристик финансового состояния, представляя собой наиболее емкий, концентрированный показатель, отражающий степень безопасности вложения средств в это предприятие. Это свойство финансового состояния, которое характеризует финансовую состоятельность предприятия.

Финансовая устойчивость – это способность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантирующее его платежеспособность и инвестиционную привлекательность в долгосрочной перспективе в границах допустимого уровня риска [10].

Управление финансовой устойчивостью является важной задачей менеджмента на всем протяжении существования предприятия с целью обеспечить независимость от внешних контрагентов (внешняя финансовая устойчивость – способность отвечать по долгам и обязательствам) и рациональность покрытия активов источниками их финансирования (внутренняя финансовая устойчивость).

Для успешного управления финансовой устойчивостью необходимо четко представлять ее сущность, которая заключается в обеспечении стабильной платежеспособности за счет достаточной доли собственного капитала в составе источников финансирования. Это делает предприятие независимым от внешних негативных воздействий, в том числе обеспечивается независимость от кредиторов и тем самым снижается возможный риск банкротства.

Устойчивое финансовое состояние достигается при достаточности собственного капитала, хорошем качестве активов, достаточном уровне рентабельности с учетом операционного и финансового риска, достаточности ликвидности, стабильных доходах и широких возможностях привлечения заемных средств.

Для обеспечения финансовой устойчивости организация должна обладать гибкой структурой капитала, уметь организовать его движение таким образом, чтобы обеспечить постоянное превышение доходов над расходами с целью сохранения платежеспособности и создания условий для самофинансирования.

В результате осуществления какой-либо хозяйственной операции финансовое состояние может оставаться неизменным либо улучшиться или ухудшиться. Поток хозяйственных операции, совершаемых ежедневно, является как бы «возмутителем» определенного состояния финансовой устойчивости, причиной перехода из одного типа устойчивости в другой. Знание предельных границ изменения источников средств, для покрытия вложений капитала в основные фонды или производственные затраты позволяет генерировать такие потоки хозяйственных операций, которые ведут к улучшению финансового состояния организации и повышению ее устойчивости.

Финансовое состояние организации, ее устойчивость и стабильность зависят от результатов е производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Если производственный и финансовый планы успешно выполняются, то это положительно влияет на финансовое положение организации. Напротив, в результате спада объемов производства и продаж происходит повышение ее себестоимости, уменьшение выручки и суммы прибыли и как следствие ухудшение финансового состояния организации и ее платежеспособности. Следовательно, устойчивое финансовое состояние является итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности организации.

Устойчивое финансовое положение, в свою очередь, оказывает положительное влияние на выполнение производственных планов и обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. Поэтому финансовая деятельность как составная часть хозяйственной деятельности должна быть направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее эффективное его использование.

В процессе операционной, инвестиционной и финансовой деятельности происходит непрерывный процесс кругооборота капитала, изменяются структура средств и источников их формирования, наличие и потребность в финансовых ресурсах и как следствие – финансовое состояние организации, внешним проявлением которого выступает платежеспособность [11].

Финансовое состояние может быть устойчивым, неустойчивым (предкризисным) и кризисным. Способность организации своевременно производить платежи, финансировать свою деятельность на расширенной основе, переносить непредвиденные потрясения и поддерживать свою платежеспособность в неблагоприятных обстоятельствах свидетельствует о его устойчивом финансовом состоянии, и наоборот.

Платежеспособность – форма внешнего проявления устойчивости финансового состояния организации.

Финансовая устойчивость – форма внутреннего проявления устойчивости финансового состояния организации, обеспечивающая стабильную платежеспособность, в основе которой лежит сбалансированность активов и пассивов, доходов и расходов, положительных и отрицательных денежных потоков [10].

Финансовая устойчивость есть целеполагающее свойство оценки реального финансового состояния организации, а поиск внутрихозяйственных возможностей, средств и способов ее укрепления определяет характер проведения анализа и содержания процесса управления. Таким образом, финансовая устойчивость – это гарантированная платежеспособность и кредитоспособность организации в результате его деятельности на основе эффективного формирования, распределения и использования финансовых ресурсов. В то же время – это обеспеченность запасов собственными источниками их формирования, а также соотношение собственных и заемных средств – источников покрытия активов организации.
Финансовая деятельность любого субъекта экономики представляет со​бой комплекс взаимосвязанных процессов, зависящих от многочисленных и разнообразных факторов. Будучи тесно связанными, эти факторы нередко разнонаправлено влияют на результаты деятельности предприятия: одни из них положительно, другие - отрицательно. Преобладающее действие отрица​тельных факторов способно снизить положительное влияние других. Кроме того, следует учитывать, что действие даже одного и того же фактора может быть различным в зависимости от конкретных условий и обстоятельств.
На финансовую устойчивость предприятия могут влиять многообразные и разнообразные причины. Причинами неблагополучного положения предприятия, в первую очередь, являются макроэкономические причины, особенно в условиях нестабильной экономики [12].

На финансовую устойчивость организации влияет ряд факторов, которые можно разделить:

- по месту возникновения – на внешние и внутренние;

- по важности результата – на основные и второстепенные;

- по структуре – на простые и сложные;

- по времени действия – на постоянные и временные. 

Учитывая, что предприятие является одновременно и субъектом, и объектом отношений в рыночной экономике, а также то, что оно обладает разными возможностями влиять на динамику разных факторов, наиболее важным представляется деление их на внутренние и внешние. Первые напрямую зависят от организации работы самого предприятия; вторые являются внешними по отношению к нему, их изменение почти или совсем не подвластно воле предприятия. 

При изучении внешних факторов, формирующих финансовую устойчивость предприятия, можно выделить следующие основные характеристики:

· тесная взаимосвязь внешних факторов с внутренними и между собой;

· сложность внешних факторов, затрудненность или отсутствие их    количественного выражения;

· неопределенность, являющаяся функцией количества и уверенности в информации, которой организация располагает по поводу конкретного фактора. Поэтому чем неопределеннее внешнее окружение, тем значительно сложнее выявить, в какой степени и к каким последствиям приведет тот или иной внешний фактор.

Внешние факторы, неподвластные воле предприятия и внутренние, зависящие от его работы, классифицируются по месту возникновения (рисунок 1).

К внешним факторам финансовой несостоятельности и неплатежеспособности относятся, прежде всего, экономические (рост цен, общий спад производства, кризис неплатежей, банкротство должников), политические (политическая нестабильность общества, несовершенство законодательства в области хозяйственного права, включая налогообложение, условия экспорта и импорта), а также уровень развития науки и техники (старение технологии, недостаточность капитальных вложений в наукоемкое производство, неудов​летворительный ход конверсии). Влиять на эти факторы хозяйствующий субъект не в состоянии, он может лишь адаптироваться к их влиянию [14].


[image: image1]Рисунок 1-Факторы, влияющие на финансовую устойчивость предприятия
Основные факторы внешней среды могут быть разделены на четыре группы: 

· политические и правовые факторы. Различные факторы законодательного и государственного характера могут влиять на уровень существующих возможностей и угроз в деятельности организации: антимонопольное законодательство, денежно-кредитная политика, федеральные выборы, патентное законодательство; 

· экономические факторы. На способность организации оставаться прибыльной непосредственное влияние оказывает общее здоровье и благополучие экономики, стадии развития экономического цикла. Макроэкономический климат в целом будет определять уровень возможностей достижения организациями своих экономических целей. Плохие экономические условия снизят спрос на товары, а более благоприятные - могут обеспечить предпосылки для его роста. При анализе внешней обстановки для некоторой конкретной организации требуется оценить ряд экономических показателей, таких как ставка процента, курсы обмена валют, темпы экономического роста, уровень инфляции и др.;

· социальные и культурные факторы формируют стиль нашей жизни, работы и оказывают влияние практически на все организации. Новые тенденции создают тип потребителя и вызывают потребность в других товарах, определяя новые стратегии организации; 

· технологические факторы. Революционные технологические перемены и открытия представляют большие возможности и серьезные угрозы, воздействие которых менеджеры должны осознавать. 

Особое значение для финансовой устойчивости предприятия имеет уровень, динамика и колебания платежеспособного спроса на его продукцию (услуги), ибо платежеспособный спрос предопределяет стабильность получения выручки. В свою очередь платежеспособный спрос зависит от состояния экономики уровня дохода потребителей - физических и юридических лиц - и цены на продукцию предприятия.
Существенно влияет на финансовую устойчивость и фаза экономического цикла, в которой находится экономика страны. В период кризиса происходит отставание темпов реализации продукции от темпов ее производства. Уменьшаются инвестиции в товарные запасы, что еще больше сокращает сбыт. Снижаются в целом доходы субъектов экономической деятельности, сокращаются относительно и даже абсолютно масштабы прибыли. Все это ведет к снижению ликвидности предприятия, их платежеспособности. В период кризиса усиливается серия банкротств.

При проведении анализа основное внимание уделяется внутренним факторам, зависящим от деятельности хозяйствующего субъекта, на которые он имеет возможность влиять, корректировать их воздействии и в определенной мере управлять ими [12].

К внутренним факторам относятся: отраслевая принадлежность организации; структура выпускаемой продукции (услуг), ее доля в общем платежеспособном спросе; размер оплаченного уставного капитала; величина издержек, их динамика по сравнению с денежными доходами предприятия; состояние имущества и финансовых ресурсов, включая запасы и резервы, их состав и структуру.

Важным фактором финансовой устойчивости предприятия, тесно связанным с видами производимой продукции (оказываемых услуг) и технологией производства, является оптимальный состав и структура активов, а также правильный выбор стратегии управления ими. Устойчивость предприятия и потенциальная эффективность бизнеса во многом зависят от качества управления текущими активами от того, сколько задействовано оборотных средств и каких именно, какова величина запасов и активов в денежной форме, и т.д. Следует помнить, что если предприятие уменьшает запасы и ликвидные средства, то оно может пустить больше капитала в оборот и, следовательно, получить больше прибыли. Но одновременно возрастает риск неплатежеспособности предприятия и остановки производства из-за недостаточности запасов. Искусство управления текущими активами состоит в том, чтобы держать на счетах предприятием лишь минимально необходимую сумму ликвидных средств, которая нужна для текущей оперативной деятельности.
Следующим значительным внутренним фактором финансовой устойчивости является состав и структура финансовых ресурсов, правильный выбор стратегии и тактики управления ими. Чем больше у предприятия собственных финансовых ресурсов, прежде всего прибыли, тем спокойнее оно может себя чувствовать. При этом важна не только общая масса прибыли, но и структура ее распределения, и особенно - та доля, которая направляется на развитие производства отсюда оценка политики распределения и использования прибыли выдвигается на первый план в ходе анализа финансовой устойчивости предприятия. 
Для рыночной экономики характерно и необходимо активное реагирование управления организации на изменение внешних и внутренних факторов.

4.2 Методология анализа платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия
Основными источниками информации для анализа финансового состояния хозяйствующего субъекта являются: [12]
- информация о технической подготовке производства;

- нормативная информация;

- плановая информация (бизнес – план);

- хозяйственный (экономический) учёт (оперативный, оперативно - технический учёт, бухгалтерский учёт, статистический учёт);

- отчётность (публичная финансовая бухгалтерская отчётность (годовая), квартальная отчётность (непубличная, представляющая собой коммерческую тайну), выборочная статистическая и финансовая отчётность (коммерческая отчётность, производимая по специальным указаниям), обязательная статистическая отчётность),

- прочая информация (публикации в прессе, опросы руководителя, экспертная информация). [5]
В составе годового бухгалтерского отчёта предприятия представляют следующие формы:

- форма №1 «Бухгалтерский баланс». В нём фиксируются стоимость (денежное выражение) остатков внеоборотных и оборотных активов капитала, фондов, прибыли, кредитов и займов, кредиторской задолженности и прочих пассивов. Баланс содержит обобщённую информацию о состоянии хозяйственных средств предприятия, входящих в актив, и источников их образования, составляющая пассив. Эта информация представляется «На начало года», что и даёт возможность анализа, сопоставления показателей, выявления их роста или снижения. Однако отражение в балансе только остатков не даёт возможности ответить на все вопросы собственников и прочих заинтересованных служб. Нужны дополнительные подробные сведения не только об остатках, но и о движении хозяйственных средств и их источников. Это достигается подготовкой следующих форм отчётности:

- форма № 2 «Отчёт о прибылях и убытках». Классификация доходов и расходов установлена в Положениях по бухгалтерскому учёту «Доходы организации» (ПБУ 9/99) и «Расходы организации» (ПБУ 10/99). В соответствии с ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99 показываются следующие доходы и расходы: доходы и расходы по обычным видам деятельности; операционные доходы и расходы; внереализационные доходы и расходы; чрезвычайные доходы и расходы;

- форма № 3 «Отчёт о движении капитала» раскрывает информацию о наличии и изменениях капитала организации на начало и конец отчётного периода;

- форма № 4 «Отчёт о движении денежных средств» должен показывать потоки денежных средств (поступление, направление расходования) с учётом остатков денежных средств на начало и конец отчётного периода в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности;

- форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу» заполняют на основании регистров бухгалтерского учёта: журналов – ордеров, ведомостей, оборотных ведомостей и т.д. При заполнении формы нужны не только данные синтетического, но и аналитического учёта. Информация, которая содержится в данной форме, дополняя бухгалтерский баланс и отчёт о прибылях и убытках, позволяет провести достаточно детальный анализ финансового состояния организации и увидеть движение средств и их источников за отчётный период.

- «Пояснительная записка» с изложением основных факторов, повлиявших в отчётном году на итоговые результаты деятельности предприятия, с оценкой его финансового состояния.

Основным источником информации для проведения финансового анализа является бухгалтерский баланс. Он является наиболее информативной формой для анализа и оценки финансового состояния. Баланс отражает состояние имущества, собственного капитала и обязательств хозяйствующего субъекта на определённую дату.

Баланс – это стержень, вокруг которого группируются остальные формы бухгалтерской отчётности, составляющие в совокупности бухгалтерский отчёт.

Группировка и обобщение информации в балансе осуществляется с целью контроля и управления финансовой деятельностью. Бухгалтерский баланс есть способ экономической группировки и обобщённого отражения состояния средств по видам и источникам их образования на определённый момент времени в денежном измерителе.

Общий итог баланса называется валютой баланса и характеризует размер средств хозяйствующего субъекта.

На основе изучения баланса внешние пользователи принимают решения о целесообразности и условиях ведения дел с данным хозяйствующим субъектом; оценивают кредитоспособность хозяйствующего субъекта как заёмщика; оценивают возможный риск своих вложений, целесообразность приобретения акций.

Для определения финансового положения предприятия используется ряд характеристик, которые наиболее полно и точно показывают состояние предприятия, как во внутренней, так и во внешней среде.

Финансовая устойчивость предприятия является одной из таких характеристик. Она связана с зависимостью от кредиторов, инвесторов, то есть с соотношением «собственный капитал – заемный капитал». Наличие значительных обязательств, не полностью покрытых собственным ликвидным капиталом, создает предпосылки банкротства, если крупные кредиторы потребуют возврата своих средств. 

При оценке финансового состояния предприятия используются четыре основных метода анализа – вертикальный, горизонтальный, факторный и сравнительный.
Применение методов вертикального, горизонтального и факторного анализа не вызывает принципиальных сложностей. Однако сравнительный метод анализа не освоен на должном уровне. Уточним, что суть сравнительного метода состоит в сравнении рассчитанных показателей с нормальными или среднеотраслевыми показателями. Наиболее благополучно обстоят дела с использованием сравнительного метода анализа в отношении показателей ликвидности и прибыльности. Например, для определения, является ли достаточным уровень отдачи на вложенный в предприятие капитал, возможно сравнить расчетные величины показателей рентабельности предприятия с альтернативным уровнем доходности на вложенный капитал. В качестве показателей, характеризующих альтернативный уровень доходности на вложенный капитал, могут использоваться (в зависимости от сферы деятельности организации) ставки процентных выплат по кредитам, уровень депозитных ставок для юридических лиц, уровень доходности по ценным бумагам, наконец, текущий уровень инфляции.

Анализ финансовой устойчивости предприятия осуществляется на основании данных о наличии собственных и привлеченных в оборот средств и характеризует степень независимости предприятия от рынка ссудных капиталов. Оценка финансовой устойчивости предприятия основывается на расчете следующих коэффициентов, представленных в нижеприведенной таблице «Группа показателей финансовой устойчивости» (таблица 1). 
Таблица 1-Группа показателей финансовой устойчивости

	№
	Наименование показателя
	Способ расчета
	Рекомендуемое значение
	Пояснение

	1.
	Коэффициент финансовой устойчивости

К фин.уст.
	Кфин.уст.=(СК+Пд)/(СК+ЗК)
	Рекомендуемое значение – 0,8-0,9 

Минимально допустимое значение – 0,5
	- значение показателя отражает удельный вес устойчивых источников финансирования, используемых предприятием в долгосрочной перспективе.

	2.
	Коэффициент финансирования

К фин.
	К фин. = СК / ЗК
	Рекомендуемое значение – не ниже 1.
	- показывает, какая часть деятельности предприятия финансируется за счёт собственных средств, а какая из заёмных

	3.
	Коэффициент автономии

К авт.
	Кавт.= СК / ВБ
	Рекомендуемое значение – не ниже 0,5.
	- данный показатель иначе носит название коэффициента финансовой независимости или концентрации собственного капитала, показывая, какая часть капитала предприятия сформирована за счет собственных средств. 

	4.
	Коэффициент маневренности собственных оборотных средств

К маневр.
	К маневр.= СОС /СК
	Рекомендуемое значение – 0,2 

Минимально допустимое значение – 0,1


	- показывает какая часть оборотного капитала покрывается собственными источниками финансирования.

	 СК - собственный капитал

 ВБ - валюта баланса;

 ЗК - заемный капитал

 Пд - долгосрочные пассивы

 СОC - собственные оборотные средства


Основой финансовой устойчивости считается рациональное использование оборотных средств. В данной методике используется следующая формула расчета собственных оборотных средств:

СОС = Собственный капитал + Долгосрочные обязательства – Длительные активы

СОС = стр.490 + стр. 590 – (стр. 190 + стр.230) (форма 1).

Далее рассмотрим ряд наиболее актуальных показателей.

1. Анализ финансовой устойчивости.

Структурные показатели: коэффициенты, относящиеся к этой категории, характеризуют соотношение различных групп аналитической отчетности. Рассмотрим более подробно некоторые из них. 

Соотношение текущих активов и внеоборотных активов: следует обратить особое внимание на динамику коэффициента, поскольку четкая негативная тенденция свидетельствует об отвлечении финансовых ресурсов из оборота, что может привести к банкротству предприятия. 

Обеспеченность внеоборотных активов постоянным капиталом показывает, какая доля внеоборотных активов предприятия финансируется за счёт постоянного капитала. Продолжительное снижение коэффициента является негативным признаком. При расчете данного коэффициента обращаем внимание на такой агрегат, как постоянный капитал, который рассчитывается путем вычитания прочих собственных средств и Долгосрочных обязательств из Собственного капитала и не является аналогом такого коэффициента как перманентный капитал. 
Таблица 2-Коэффициенты финансовой устойчивости предприятия

	Показатели
	Усл. обозн.
	Рекомендуемый критерий
	Формула расчета
	Характеристика

	Коэффициент финансовой независимости (автономии)
	Ка
	>0,5
	Ка=Ис/В, где Ис - собственные средства, В - валюта баланса
	Характеризует независимость предприятия от заемных средств и показывает долю собственных средств в общей стоимости всех средств предприятия. Чем выше значение данного коэффициента, тем финансово устойчивее, стабильнее и более независимо от внешних кредиторов предприятие.

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	Ко
	≥0,1
	Ко=Ес/ОА, где Ес - наличие собственных основных средств, ОА - оборотные активы
	Показывает наличие у предприятия собственных средств, необходимых для его финансовой устойчивости.

	Коэффициент маневренности
	Км
	0,2 – 0,5
	Км=Ес/Ис, где Ес – наличие собственных основных средств, Ис – собственные средства
	Показывает, какая часть собственного оборотного капитала находится в обороте. Коэффициент должен быть достаточно высоким, чтобы обеспечить гибкость в использовании собственных средств. Резкий рост данного коэффициента не может свидетельствовать о нормальной деятельности предприятия, т.к. увеличение этого показателя возможно либо при росте собственного оборотного капитала, либо при уменьшении собственных источников финансирования.

	Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств
	Км/и
	-
	Км/и=ОА/F, где ОА – оборотные активы, F – внеоборотные активы
	Показывает сколько внеоборотных активов приходится на каждый рубль оборотных активов.

	Коэффициент имущества производственного назначения
	Кипн
	≥0,5
	Кипн=F+Z/В, где F – внеоборотные активы, Z – общая сумма запасов, В – валюта баланса
	Показывает долю имущества производственного назначения в активах предприятия.


Кроме того, в процессе анализа важно учесть значения таких коэффициентов как доля постоянного капитала, доля собственного капитала, доля заемного капитала, соотношение собственного и заемного капитала, соотношение заемного и собственного капитала, соотношение дебиторской и кредиторской задолженности, обеспеченность процентов к уплате, соотношение запасов и чистых текущих активов.

2. Коэффициенты ликвидности.

Общая ликвидность: характеризует способность предприятия покрыть все обязательства и продолжить свою деятельность. Данный коэффициент рассчитывается как отношение всех активов организации к ее обязательствам. Удовлетворительным состоянием считается, когда активы организации в два раза превышают ее обязательства. 

Текущая ликвидность: нормальным считается состояние, при котором данный коэффициент более единицы. 

Срочная ликвидность: показывает способность предприятия мгновенно расплатиться по всем текущим обязательствам и рассчитывается как отношение высоколиквидных активов (денег) к краткосрочным обязательствам. Ликвидность при мобилизации средств является одним из наиболее интересных с точки зрения анализа, поскольку позволяет учесть мгновенную стоимость всех активов организации при ситуации, когда ей нужно расплатиться по всем обязательствам. 

Ликвидность при мобилизации запасов: характеризует степень зависимости платежеспособности предприятия от запасов при мобилизации средств от их конверсии в деньги для покрытия краткосрочных обязательств. Кроме того, при оценке активов учитывается доля ликвидных и неликвидных активов предприятия. 

Представим формулы для расчета коэффициентов ликвидности (таблица 3).

Таблица 3-Расчет коэффициентов ликвидности

	Показатель
	Формула для расчета

	Коэффициент абсолютной ликвидности (LR)
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	Коэффициент срочной ликвидности (QR)
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	Коэффициент текущей ликвидности (CR)
	[image: image4.png]Aexpujue armuest
Tonpugue obAramenscmea





	Чистый оборотный капитал (NWC)
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3. Анализ деловой активности. 

В части оценки оборачиваемости используются следующие показатели (таблица 4).

Таблица 4-Оценка оборачиваемости

	Показатель
	Формула для расчета

	Оборачиваемость активов (TAT), раз
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	Оборачиваемость постоянных активов, раз
	Оборачиваемость постоянных активов = 2 х Выручка от реализации : (Активы всего на начало года + Активы всего на конец года - (Текущие активы на начало года + Текущие активы на конец года))

	Оборачиваемость чистых активов, раз
	Оборачиваемость чистых активов = 2 х Выручка от реализации : (Активы всего на начало года + Активы всего на конец года - ( Текущие обязательства на начало года + Текущие обязательства на конец года))

	Оборачиваемость рабочего капитала (NCT), раз
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	Оборачиваемость основных средств (FAT), раз
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	Оборачиваемость запасов (ST), раз
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	Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз
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При подготовке графических отчетов по данным показателям можно порекомендовать использовать не сами значения показателей, а их базисные темпы прироста со знаком «минус», которые позволят более адекватно представить информацию о динамике оборачиваемости.

4. Анализ рентабельности

Анализ рентабельности базируется на значениях, представленных в таблице 5.

Таблица 5-Анализ рентабельности
	Показатель
	Формула для расчета

	Рентабельность продаж (ROS), %
	[image: image11.png]_CMAR NpusLLL
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	Рентабельность собственного капитала (ROE), %
	[image: image12.png]_ucmar npudmm
N, i
0= Tt s v

*100%





	Рентабельность текущих активов (RCA), %
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	Рентабельность внеоборотных активов (RFA), %
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	Рентабельность активов (Рентабельность инвестиций) (ROI), %
	[image: image15.png]_cmaz npuos
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При анализе показателей рентабельности важно сравнить их значения до и после налогообложения, поскольку низкое значение показателя после налогообложения, зачастую, свидетельствует лишь о неправильно проводимой налоговой политике предприятия, а не о его неспособности зарабатывать деньги.

Исследователь Л. Б. Семионова пишет о том, что существует определенная проблема в применении систем финансовых коэффициентов, которые достаточно перегружены и во многом дублируют друг друга. Поэтому одной из распространенных практик является применение мультипликаторов – агрегированных показателей, полученных на базе показателей более низкого уровня. Для этих целей используются два типа мультипликаторов: стандартные, использующие апробированные рыночной практикой свертки показателей финансового состояния, субъективные, которые настраиваются для конкретного предприятия и позволяют учесть нюансы его хозяйственной деятельности, выпускаемой продукции, партнеров, потребителей.

К стандартным мультипликаторам, достаточно распространенным в рыночной практике, относят модель фирмы «Дюпон», используемую для оценки факторов, влияющих на прибыльность компании. Для использования указанной модели необходимо ведение бухгалтерской отчетности в международном формате GAAP и бюджета по балансовому листу. 

Уравнение Дюпона (также Модель Дюпона или Формула Дюпона) является модифицированным факторным анализом, позволяющим определить, за счёт каких факторов происходило изменение рентабельности. В основании факторной модели в виде древовидной структуры – показатель рентабельности собственного капитала (ROE), а признаки – характеризующие факторы производственной и финансовой деятельности предприятия. Проще говоря, факторы, влияющие на ROE, дробятся с целью выяснения: какие факторы в большей или меньшей степени влияют на рентабельность собственного капитала. Основные три фактора: операционная рентабельность (измеряется как норма прибыли), эффективность использования активов (измеряется как оборачиваемость активов), финансовый рычаг (измеряется как коэффициент капитализации). 

Комплексное качественное оценивание – это способ содержательной интерпретации финансового состояния компании на основе использования дерева оценок, объединяющего отдельные финансовые показатели.

Проведение финансового анализа предлагается построить не по классической схеме (ликвидность, рентабельность, оборачиваемость), а в следующем порядке: 

- Анализ имущества предприятия, включает анализ того, чем оно владеет: основной капитал и оборотный капитал, выраженные в денежной форме и отраженные в самостоятельном балансе предприятия.

- Анализ финансовой устойчивости, включающий горизонтальный и вертикальный анализ баланса, анализ ликвидности и вероятности банкротства. 

Использование процедуры комплексной оценки и агрегирование результатов качественного анализа до самого высокого уровня иерархии показателей позволяет сформулировать итоговую характеристику финансового состояния предприятия, выраженную в краткой форме (зачастую одним словом, например, «отлично»). Если конечный показатель ухудшится, необходимо выявить причины отклонений, опускаясь на более низкие уровни дерева финансовых коэффициентов.
Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении активов, сгруппированных по степени их ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения. Расчет и анализ коэффициентов ликвидности позволяет выявить степень обеспеченности текущих обязательств ликвидными средствами. Главная цель анализа движения денежных потоков - оценить способность предприятия генерировать денежные средства в размере и в сроки, необходимые для осуществления планируемых расходов и платежей.

Задача оценки баланса - определить величину покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежную форму (ликвидность) соответствует сроку погашения обязательств (срочности возврата).

Для проведения анализа активы и пассивы баланса группируются по следующим признакам:

- по степени убывания ликвидности (активы);

- по степени срочности оплаты (пассивы.

А1 - наиболее ликвидные активы. К ним относятся денежные средства предприятия и краткосрочные финансовые вложения. Это суммы по всем статьям денежных средств, которые могут быть использованы для выполнения текущих расчетов немедленно. В эту группу включают также краткосрочные финансовые вложения.

Денежные средства готовы к платежу и расчетам в любой момент, поэтому имеют абсолютную ликвидность. Ценные бумаги и другие краткосрочные финансовые вложения могут быть реализованы на фондовой бирже или другим субъектам, в связи с чем также относятся к наиболее ликвидным активам.

А2 - быстрореализуемые активы. Это активы, для обращения которых в наличные средства требуется определенное время. В эту группу можно включить дебиторскую задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты), прочие оборотные активы.

Ликвидность средств, вложенных в дебиторскую задолженность, зависит от скорости платежного документооборота в банках, своевременности оформления банковских документов, сроков предоставления коммерческого кредита покупателям, их платежеспособности, форм расчетов.

А3 - медленно реализуемые активы. Это наименее ликвидные активы - товаро - материальные запасы (ТМЗ), дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты), налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям. Расходы будущих периодов в данную группу не входят.

Ликвидность этой группы зависит от спроса на продукцию, ее конкурентоспособности и др.

А4 - труднореализуемые активы. Это активы, предназначенные для использования в хозяйственной деятельности в течение относительно продолжительного периода; к ним относятся внеоборотные активы предприятия (основные средства, нематериальные активы, долгосрочные финансовые инвестиции).

Основные средства и другие внеоборотные активы, приобретаемые для организации производственно-коммерческого процесса, отличаются длительным периодом использования и подлежат реализации в случае ликвидации предприятия при конкурсном производстве.

Первые три группы активов в течение текущего хозяйственного периода могут постоянно меняться, они относятся к текущим активам предприятия. Текущие активы более ликвидные, чем остальное имущество предприятия

Группировка обязательств происходит по степени срочности их возврата:

П1 - наиболее срочные обязательства — погашение которых возможно в сроки до трех месяцев. Это кредиторская задолженность, расчеты   по дивидендам, прочие   краткосрочные обязательства.

П2 - краткосрочные обязательства - погашение которых предполагается в сроки от трех месяцев до года. Это краткосрочные заемные кредиты банков и прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты.

П3 - долгосрочные обязательства. Это долгосрочные кредиты и заемные средства.

П4 - постоянные обязательства. Сюда входят уставный, добавочный, резервный капиталы, нераспределенная прибыль (убыток), доходы будущих периодов. Для сохранения баланса актива и пассива итог данной группы следует уменьшить на сумму по статье «Расходы будущих периодов» [27].

При определении ликвидности баланса группы актива и пассива сопоставляются между собой.

Условия абсолютной ликвидности баланса:

А1≥П1 (наиболее ликвидные активы равны или перекрывают наиболее срочные обязательства);

А2≥П2 (быстрореализуемые активы равны или перекрывают краткосрочные обязательства);

А3≥П3 (медленно реализуемые активы равны или перекрывают долгосрочные обязательства);

А4≤П4 (постоянные обязательства равны или перекрывают труднореализуемые активы).
Необходимым условием абсолютной ликвидности баланса является выполнение первых трех неравенств, четвертое неравенство носит так называемый балансирующий характер: его выполнение свидетельствует о наличии у предприятия собственных оборотных средств. Если любое из неравенств имеет знак, противоположный зафиксированному в оптимальном варианте, то ликвидность баланса отличается от абсолютной.

При этом недостаток средств по одной группе активов компенсируется избытком по другой, но на практике менее ликвидные средства не могут заменить более ликвидные.

Сопоставление ликвидных средств и обязательств позволяет вычислить показатели текущей ликвидности, которые свидетельствуют о платежеспособности (+) или неплатежеспособности (-) организации.

Оценка ликвидности и платёжеспособности предприятия производится с помощью определения следующих показателей:

1. «Величина собственных оборотных средств» – характеризирует ту часть собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия текущих активов. Величина собственных оборотных средств численно равна превышению текущих активов над текущими обязательствами.

2.  «Манёвренность функционирующего капитала» – характеризирует ту часть собственных оборотных средств, которая находится в форме денежных средств. Для нормального функционирования предприятия этот показатель меняется в пределах от 0 до 1.

3. «Коэффициент покрытия» (общий) – даёт общую оценку ликвидности активов, показывая, сколько тенге текущих активов предприятия приходится на один тенге текущих обязательств, это рассматривается как успешно функционирующее.

4. «Коэффициент быстрой ликвидности» по смыслу аналогичен «коэффициенту покрытия», однако из расчёта исключены производственные запасы. В западной литературе он ориентировочно принимается ниже 1, но это условно.

5. «Коэффициент абсолютной ликвидности» (платёжеспособности) – показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть погашена немедленно. В мировой практике достаточным считается значение коэффициента абсолютной ликвидности, равное 0,2 - 0,3, то есть предприятие может немедленно погасить 20 - 30 % текущих обязательств.

6. «Доля собственных оборотных средств в покрытии запасов» – характеризирует ту часть стоимости запасов, которая покрывается собственными оборотными средствами. Значение этого коэффициента должно превышать величину 0,5 (50%).

7. «Коэффициент покрытия запасов» – показатель характеризует за счет каких средств приобретены запасы и затраты предприятия: его положительное значение говорит о том, что запасы и затраты обеспечены "нормальными" источниками покрытия, в то время как его отрицательное значение показывает на то, что часть запасов и затрат - в процентном соотношении, приобретена за счет краткосрочной кредиторской задолженности.

Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия – стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. В отличие от понятий «платежеспособность» и «кредитоспособность», понятие «финансовая устойчивость» - более широкое, так как включает в себя оценку разных сторон деятельности предприятия.

Для оценки финансовой устойчивости применяется система коэффициентов.

1. «Коэффициент концентрации собственного капитала» или «Коэффициент финансовой независимости» – характеризирует долю владельцев предприятия в общей сумме средств, авансированных в его деятельность. Чем выше значение этого коэффициента, тем более финансово устойчиво стабильно и независимо от внешних кредиторов предприятие.

2. «Коэффициент концентрации собственного капитала» или «Коэффициент финансовой зависимости» – является обратным к коэффициенту концентрации собственного капитала. Коэффициент финансовой зависимости предприятия означает насколько активы предприятия финансируются за счет заемных средств.

3. «Коэффициент манёвренности собственного капитала» – показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, т. е. вложена в оборотные средства.

4. «Коэффициент структуры долгосрочных вложений» – коэффициент показывает, какая часть основных средств и прочих внеоборотных активов профинансирована внешними инвесторами.

5. «Коэффициент долгосрочного привлечения заёмных средств» – Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств показывает, какая часть в источниках формирования внеоборотных активов на отчетную дату приходится на собственный капитал, а какая на долгосрочные заемные средства. Особо высокое значение этого показателя свидетельствует о сильной зависимости от привлеченного капитала, о необходимости выплачивать в перспективе значительные суммы денежных средств в виде процентов за пользование кредитами и т. п.

6. «Коэффициент отношения собственных и заемных средств» (который еще называют коэффициентом финансового левериджа) – он даёт общую оценку финансовой устойчивости предприятия. Рост показателя свидетельствует об усилении зависимости от внешних источников финансирования. Считается, что подобная тенденция свидетельствует об увеличении финансового риска, то есть о возможности потери платежеспособности.

Нужно сказать, что единых нормативных критериев для рассмотренных показателей не существует. Они зависят от многих факторов: отраслевой принадлежности, принципов кредитования, сложившейся структуры источников средств и др. Поэтому приемлемость значений этих показателей лучше составлять по группам родственных предприятий. Единственное правило, которое «работает»: владельцы предприятия (инвесторы и другие лица, сделавшие взносы в уставной капитал) предпочитают разумный рост в динамике заемных средств, а кредиторы отдают предпочтение предприятиям с высокой долей собственного капитала, с большей финансовой автономностью.

Оценка ликвидности и платёжеспособности предприятия осуществляется в основном по данным годовой и квартальной финансовой отчётности и в первую очередь по данным бухгалтерского баланса.

При чтении баланса выясняют: характер изменения итога баланса и его отдельных статей, правильность размещения средств предприятия, его текущую платёжеспособность и т. п. Чтение баланса, обычно, начинают с установления изменения величины баланса за анализируемый период времени. Для этого итог баланса на начало года сравнивают с итогом баланса на конец периода.

Горизонтальный анализ означает сопоставление статей баланса и исчисляемых по ним показателей на начало и конец одного или нескольких отчётных периодов; он помогает выявить отклонения, требующие дальнейшего изучения. При горизонтальном анализе исчисляют абсолютные и относительные изменения показателей. Сопоставление позволяет определить общее направление движения баланса. В обычных производственных условиях увеличение итогов баланса оценивают положительно, а уменьшение – отрицательно.

Помимо выяснения направленности изменения всего баланса, следует выяснить характер изменения отдельных его статей и разделов, то есть осуществить дальнейший анализ по горизонтали. Положительной оценки заслуживает увеличение в активе баланса денежных средств, ценных бумаг, краткосрочных и долгосрочных финансовых вложений и, как правило, основных средств, капитальных вложений, нематериальных активов и производственных запасов, а в пассиве баланса – итога первого раздела и особенно суммы прибыли, резервного фонда, фондов специального назначения. Как правило, отрицательной оценки заслуживает резкий рост дебиторской и кредиторской задолженности в активе и в пассиве баланса. Во всех случаях отрицательно оценивают наличие и увеличение по статьям «убытки» и «резервы по сомнительным обязательствам». Чтение этих статей баланса позволяет сделать некоторые выводы о ликвидности и платежеспособности предприятия. Так, наличие убытков свидетельствует о нерентабельности данного предприятия. Если предприятие является планово-убыточным, то сумму убытка следует сопоставить с плановой величиной и с суммой убытка предшествующего баланса. Это позволит выявить сложившуюся тенденцию. Наличие сумм по статье «Резервы по сомнительным обязательствам» свидетельствует об имеющейся просроченной дебиторской задолженности за товары, работы или услуги или по другим её видам.

В процессе дальнейшего анализа баланса изучают структуру средств предприятия и источников их образования (анализ по вертикали).

Вертикальный анализ – это выражение статьи (показателя) через определённое процентное соотношение к соответствующей базовой статье (по базовому показателю). С помощью вертикального анализа выявляют основные тенденции и изменения в деятельности предприятия.

Структура актива баланса состоит из следующих показателей: денежные средства и краткосрочные финансовые вложения; материальные оборотные активы; основные средства и прочие внеоборотные активы. По этим показателям, прежде всего, определяют тенденции изменения оборачиваемости всех средств, имущества предприятия и его производственного потенциала.

При определении тенденции изменения оборачиваемости средств, помимо оценки изменения показателя общей оборачиваемости средств предприятия (исчисление соотношения выручки от реализации и средней стоимости баланса), изучают соотношение динамики внеоборотных и оборотных средств, а также используют показатели мобильности всех средств компании и оборотных средств. Структура источников средств предприятия (пассивы) включает в себя следующие показатели: задолженность перед бюджетом; кредиторская задолженность; собственные оборотные средства; доходы и резервы предприятия.

Ликвидность баланса оценивают с помощью специальных показателей, выражающих соотношений определённых статей актива и пассива баланса или структуру актива баланса. В большей мере в международной практике используются следующие показатели ликвидности: коэффициент абсолютной ликвидности; промежуточный коэффициент покрытия и общий коэффициент покрытия. При исчислении всех этих показателей используют общий знаменатель – краткосрочные обязательства, которые исчисляются как совокупная величина краткосрочных кредитов, краткосрочных займов, кредиторской задолженности. Ликвидность баланса предприятия тесно связана с его платёжеспособностью, под которой понимают способность в должные сроки и в полной мере отвечать по своим обязательствам. Различают текущую и ожидаемую платёжеспособность. Текущая платёжеспособность определяется на дату составления баланса. Предприятие считается платёжеспособным, если у него нет просроченной задолженности поставщикам, по банковским ссудам и другим расчётам. Ожидаемая платёжеспособность определяется на определённую предстоящую дату сопоставлением платёжных средств и первоочередных обязательств на эту дату.

4.3 Основные подходы к управлению платежеспособностью и финансовой устойчивостью предприятия
Управление финансовой устойчивостью, как одна из составляющих финансового менеджмента, в настоящее время приобретает особую значимость. На сегодняшний момент вряд ли можно говорить об окончательной разработанности этой проблемы, хотя по некоторым основным направлениям, особенно в области анализа, существуют достаточно четкие взгляды, методики, позиции.  

Организация и управление финансовой устойчивостью являются важнейшим аспектом работы финансово-экономической службы предприятия и включают целый ряд организационных мероприятий, охватывающих планирование, оперативное управление, а также создание гибкой организационной структуры управления всего предприятия и его подразделений [25].

Управление финансовой устойчивостью - целенаправленные действия субъекта управления (представленного в лице финансовой администрации предприятия), направленные на достижение определенного состояния финансовых ресурсов производственной системы. 

Следует отметить, что функции субъекта управления - финансовой администрации - по управлению финансовой устойчивостью, должны сводиться не просто к сбору и систематизации информации о состоянии финансовых ресурсов и вычислению на ее основе стандартных показателей. Управление финансовой устойчивостью должно представлять собой циклический процесс, который основан на анализе и диагностике состояния финансовых ресурсов, с целью подготовки прогноза изменения величины и направления движения финансовых потоков и принятия своевременных мер по предупреждению отклонения состояния финансовых ресурсов от желаемого и необходимого.

Устойчивое финансовое положение - результат управления всей совокупностью производственных и хозяйственных факторов, определяющих результаты деятельности системы. Управление финансовой устойчивостью, таким образом, можно представить, как процесс противодействия производственной системы отрицательным внешним воздействиям. 

Система управления финансовой устойчивостью на предприятии - упорядоченная совокупность взаимосвязанных и взаимозависимых элементов, совместно функционирующих с целью достижения определенного состояния финансовых ресурсов в пределах (границах) устойчивости производственной системы [10]. 

Систему управления финансовой устойчивостью на предприятии можно представить, как единство структуры, механизма и процесса управления финансовой устойчивостью (Рисунок 2).
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Рисунок 2-Система управления финансовой устойчивостью на предприятии
Любой, правильно организованный процесс управления цикличен. Цикл управления финансовой устойчивостью - последовательность функций процесса управления финансовой устойчивостью, однократно выполняемая субъектом управления за определенный промежуток времени, называемый периодом цикла управления.

В целях более глубокого анализа управления финансовой устойчивостью как процесса рассматривается структурировано процесс с помощью понятия "процедура". Процедура - некоторая совокупность основных функций, используемых в процессе управления финансовой устойчивостью. 

Основная функция - это совокупность действий. Каждая основная функция имеет определенную длительность, фиксированное событие, соответствующее началу, и фиксированное событие, соответствующее окончанию основной функции, завершается определенным результатом и требует привлечения ряда исполнителей.

Введенные определения позволяют представить циклический процесс управления финансовой устойчивостью предприятия в виде контура управления (Рисунок 3).
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Рисунок 3-Контур управления финансовой устойчивостью на предприятии
Задача организации управления финансовой устойчивостью предприятия может быть решена успешно только при ясном понимании содержания и структуры процедуры.

В любой управляющей процедуре можно выделить три составляющие:

1) концептуальную;

2) структурную;

3) методическую.

Концептуальная составляющая включает систему понятий и выражаемые через эту систему понятий основные концепции и принципы, на основании которых формируется и выполняется процедура.

Структурная составляющая включает основные элементы процедуры и отношения между ними.

Методическая составляющая включает рекомендации по способам совершения действий.

Концептуальная составляющая аналитической процедуры включает:

1) систему понятий, описывающих состояние финансовых ресурсов в "пространстве состояний";

2) систему показателей, количественно характеризующих финансовое состояние предприятия.

Структурная составляющая аналитической процедуры включает:

1) взаимосвязь показателей и характеристик состояния финансовых ресурсов производственной системы; 

2) организационную структуру подготовки данных для анализа по результатам хозяйственной деятельности производственной системы. 

Методическая составляющая аналитической процедуры включает: 

1) методики подготовки бухгалтерских и других данных для расчета показателей; 

2) методики оценки финансовой устойчивости;

3) методики диагностики тенденций изменения финансовой устойчивости.

Концептуальная составляющая решающей процедуры включает:

- стратегические и тактические цели в области финансов; 

- схемы принятия основных финансовых решений на предприятии.

Структурная составляющая включает организационную структуру принятия решений. 

Методическая составляющая решающей процедуры включает: 

- критерии принятия решений; 

- методику оценки и выбора вариантов финансовых решений.

Следует отметить, что считается полезным взгляд на управление финансовой устойчивостью с точки зрения теории управления [25]. Такое представление формирует системный подход к процедурам управления в совокупности и позволяет сформулировать новые требования к хорошо освоенным процедурам, вытекающие из необходимости согласования процедур в рамках единого процесса управления финансовой устойчивостью производственной системы.

Управление финансовой устойчивостью организации может решаться разными методами [26]. Первый – коррекцией структуры источников финансирования в направлении увеличения более устойчивых и уменьшения самых краткосрочных, а именно кредиторской задолженности. Второй – сокращением потребности в финансовых источниках за счет избавления от неработающих активов и ускорения оборачиваемости работающих.

Конкретные меры, которые могут быть использованы организацией:

- Увеличение собственного капитала за счет нераспределенной прибыли. Разработка дивидендной политики, обеспечивающей развитие организации за счет нераспределенной прибыли.

- Увеличение уставного капитала собственниками и третьими лицами. Дополнительная эмиссия по закрытой или открытой подписке для акционерных обществ, привлечение вкладов участников и третьих лиц для обществ с ограниченной ответственностью.

- Предоставление организации учредительских займов, желательно долгосрочных. Формально эта мера не улучшает структуру баланса, поскольку увеличивает обязательства организации, но фактически устойчивость бизнеса растет, поскольку увеличиваются средства участников в структуре финансирования.

- Исполнение обязательств организации собственниками, то есть перевод долга организации на ее собственников, обязательным условием при этом является согласие кредитора на перевод долга.

- Привлечение банковских кредитов, желательно долгосрочных.

- Эмиссия облигаций.

- Прекращение обязательств путем:

1) предоставления взамен исполнения обязательства отступного (уплата денег, передача имущества и т.п.), размер, сроки и порядок предоставления отступного устанавливаются сторонами;

2) обмена требований на доли в уставном капитале, при котором кредиторы организации становятся ее участниками;

3) новации обязательства, при которой обязательство прекращается соглашением сторон о замене первоначального обязательства, существовавшего между ними, другим обязательством между теми же лицами, предусматривающим иной предмет или способ исполнения;

4) прощения долга, при котором обязательство прекращается освобождением кредитором должника от лежащих на нем обязанностей, если это не нарушает прав других лиц в отношении имущества кредитора.

- Заключение договора уступки права требования в обмен на принятие долга (обязательство погасить кредиторскую задолженность). Одновременно снижаются две задолженности (дебиторская и кредиторская).

- Переоценка основных средств с целью увеличения их стоимости. Эта мера формально увеличивает финансовую устойчивость организации, поскольку в результате этого увеличивается стоимость основных средств и величина добавочного капитала (составляющая собственного капитала организации).

Чрезмерная финансовая устойчивость, вызванная низким объемом обязательств при наличии значительных ликвидных активов является серьезной проблемой для организации. Это, как правило, сопровождается стагнацией бизнеса из-за недостаточности источников финансирования для дальнейшего развития и потенциальными потерями прибыли вследствие избытка ликвидных активов, которые обычно являются низкодоходными или вообще не приносят дохода. В этом случае необходимо предусматривать привлечение заемного капитала, в том числе на основе коммерческого кредитования. Если же при этом эффект финансового рычага организации отрицателен, тогда использовать альтернативу – привлечение средств участников для финансирования развития бизнеса. 

С позиции долгосрочной перспективы и само предприятие, и любые заинтересованные в его деятельности лица должны отслеживать, во-первых, состояние структуры источников финансирования и происходящие в ней изменения и, во-вторых, способность предприятия поддерживать эту структуру. [6]
5 Анализ финансовой устойчивости АО «Яснополянские строительные материалы»
5.1 Краткая характеристика предприятия

Общество с ограниченной ответственностью «Техресурс» было создано в 2007 г. и действует в соответствии с Гражданским Кодексом РФ, Федеральный закон от 08.02.1992г. № 14-ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью», иными нормативными актами Российской Федерации и находится по адресу: Пензенская область, г.. Каменка, ул. Гражданская,д.47.

Общество является юридическим лицом, правовое положение которого определяется законодательством РФ. Общество создано без ограничения срока действия, оно имеет круглую печать, содержащую полное фирменное наименование и указание на место нахождения общества. Общество имеет обособленное имущество, самостоятельный баланс, банковский счет, штампы и бланки со своим фирменным наименованием
Общество имеет в собственности обособленное имущество, отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.

АО «Яснополянские строительные материалы» находится на общей системе налогообложения.

Основной целью деятельности Общества является извлечение прибыли.

Основные направления деятельности АО «Яснополянские строительные материалы»:
· Реализация сельскохозяйственной техники ведущих российских и зарубежных производителей;
· Реализация запасных частей и расходных материалов к поставляемой технике;
· Реализация средств защиты растений;
· Реализация семян сельскохозяйственных культур.
Ассортимент техники: самоходная техника, почвообрабатывающая и кормозаготовительная техника, техника для защиты растений, агрологистика
Для обеспечения безотказной работы поставляемой техники проводится предпродажная подготовка, гарантийное и постгарантийное обслуживание силами собственной сервисной службы. 
АО «Яснополянские строительные материалы» является официальным дистрибьютором компаний «Агрорус» и «Щелково Агрохим».

Для обеспечения высокого уровня обслуживания имеется все необходимое оборудование, оперативный склад запасных частей, сотрудники сервисной службы проходят обучение на базах предприятий-изготовителей техники.

5.2 Анализ имущества предприятия и источников его формирования

Для анализа и оценки финансовой устойчивости необходимо провести оценку имущественного положения организации, который позволяет определить тенденции в формировании активов и пассивов, изменение вклада отдельных элементов имущества и источников финансирования в итог баланса, соотношение основных групп активов и пассивов. 
Анализ изменений в структуре имущества АО «Яснополянские строительные материалы», а также динамика состояния активов приведены в таблицах 6 и 7. Исходные данные для расчета приведены в приложении А.
По результатам данных, приведенных в таблицах 6 и 7 видно, что в 2016 г. стоимость имущества предприятия по сравнению с 2015 г. возросла на 7958 тыс. руб. или на 23,24% за счет увеличения объема оборотных активов – на 7958 тыс. руб. (23,24%). Увеличение валюты баланса свидетельствует об увеличении организацией хозяйственного оборота, но также данное изменение за отчетный год связано с удорожанием готовой продукции под воздействием инфляции.
В анализируемом периоде происходили существенные изменения имущества организации (рисунок 4). 
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Рисунок 4-Динамика структуры имущества организации
Таблица 6-Анализ изменений в составе структуре имущества

	 
	2014 год
	2015 год
	Изменения
	2016 год
	Изменения

	АКТИВ
	тыс.

руб
	%
	тыс.

руб
	%
	тыс.

руб
	прирост (уменьшение) %
	тыс руб
	%
	тыс.руб
	прирост (уменьшение) %

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Запасы
	14696
	41,147
	20456
	59,743
	5760
	39,194
	27378
	64,8799
	6922
	33,838

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности 
	163
	0,4564
	162
	0,4731
	-1
	-0,613
	216
	0,51187
	54
	33,333

	затраты в незавершенном производстве 
	346
	0,9688
	237
	0,6922
	-109
	-31,5
	213
	0,50476
	-24
	-10,127

	готовая продукция и товары для перепродажи 
	14187
	39,722
	20057
	58,578
	5870
	41,376
	26821
	63,5599
	6764
	33,724

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	6
	0,0168
	6
	0,0175
	0
	0
	6
	0,01422
	0
	0

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	20056
	56,154
	13550
	39,574
	-6506
	-32,44
	13977
	33,1224
	427
	3,152

	в том числе покупатели и заказчики
	17042
	47,715
	9831
	28,712
	-7211
	-42,31
	7113
	16,8562
	-2718
	-27,647

	Денежные средства
	714
	1,9991
	31
	0,0905
	-683
	-95,66
	9
	0,02133
	-22
	-70,968

	Прочие оборотные активы
	244
	0,6832
	197
	0,5754
	-47
	-19,26
	828
	1,96218
	631
	320,305

	ИТОГО по разделу II
	35716
	100
	34240
	100
	-1476
	-4,133
	42198
	100
	7958
	23,2418

	БАЛАНС 
	35716
	100
	34240
	100
	-1476
	-4,133
	42198
	100
	7958
	23,2418


Таблица 7-Динамика состояния активов

	
	Абсолютные значения,  тыс.руб
	Темпы прироста % (+,-)
	Среднегодовой темп роста, %

	Показатели
	2014
	2015
	2016
	2014-2015
	2015-2016
	

	Всего имущества
	35716
	34240
	42198
	-4,133
	23,24
	118,149

	в т.ч.
	
	
	
	
	
	

	1. Внеоборотные активы
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2. Оборотные активы
	35716
	34240
	42198
	-4,133
	23,24
	118,149

	в % к имуществу
	100
	100
	100
	0
	0
	0

	из них:
	
	
	
	
	
	

	2.1 Материальные оборотные средства
	14702
	20462
	27384
	39,18
	33,83
	186,26

	в % ко всем оборотным
	41,16362
	59,7605
	64,8941
	45,18
	8,59
	-

	2.2 Денежные средства
	958
	228
	837
	-76,2
	267,1
	87,3695

	в % ко всем оборотным
	2,682271
	0,66589
	1,98351
	-75,17
	197,9
	-

	2.3 Средства в расчетах
	20056
	13550
	13977
	-32,44
	3,151
	69,6899

	в % ко всем обортным
	56,1541
	39,5736
	33,1224
	-29,53
	-16,3
	-


По результатам приведенным в таблицах 6 и 7 установлено, что в 2015 году стоимость имущества уменьшилась относительно начала года на 4,13%. Это уменьшение связано со снижением дебиторской задолженности (в том числе с покупателями и заказчиками) (-32,44%), что является положительным моментом для динамики предприятия. Произошло снижение наиболее ликвидных активов – денежных средств (-76,2%), это связано с уменьшением доли денежных средств в структуре активов на 75,17%, а также прочих оборотных активов. Доля материальных оборотных активов увеличилась на 39,18%, увеличение произошло за счет увеличения запасов.
В целом, структура имущества организации в 2015 году ухудшилась. Отрицательным фактором является то, что в структуре оборотных активов преобладают запасы (+45,18%), а также средства в расчетах (+39,57%). Эта ситуация может привести к замедлению деловой активности и текущей неплатежеспособности предприятия, так как активы в запасах и дебиторской задолженности отвлекаются из оборота.

Вместе с тем возросла стоимость готовой продукции, которая в 2015 году составила 20057 тыс.руб. Увеличение стоимости произошло на сумму 5870тыс. руб. или на 41,4%.

В 2016 г. по сравнению с 2015 г. стоимость имущества возросла (+23,24%). Данный прирост связан с увеличением в структуре оборотных активов денежных средств. Наибольший удельный вес в структуре оборотных активов имеют материальные оборотные средства (+64,9%), а также средства в расчетах (+33,12%). Отрицательным моментом является то, что прирост оборотных активов происходил также и за счет повышения суммы дебиторской задолженности (+3,15).
Основной вклад в формирование оборотных активов внесли запасы и дебиторская задолженность. Значительный удельный вес запасов и его увеличение свидетельствует об их накапливании, что обусловлено отраслевой особенностью предприятия. Прирост дебиторской задолженности также обусловлен отраслевой особенностью предприятия. Так как 2015г. и 2016 г. были «неурожайными» и предприятия – дебиторы не получив планируемой прибыли, не смогли рассчитаться по своим обязательствам, т.е. дебиторская задолженность перешла на последующий период.
Как видно из данных таблицы 7 за период с 2015-2016 г. прирост оборотных активов (+23,24%) связан с увеличением запасов на предприятии, а также с увеличением дебиторской задолженности.
Запасы за рассматриваемый период увеличились на 22648 тыс. руб. в абсолютном выражении или в процентном выражении – на 86,3%. Увеличение абсолютной суммы запасов и затрат свидетельствует о:

1) наращивании производственного потенциала организации;

2) стремлении путем вложений в производственные запасы защитить свои денежные активы от обесценения под воздействием инфляции;
3) значительный удельный вес статьи "Запасы " в течение анализируемого периода также является индикатором нерациональной заготовительной политики организации. Накопление больших запасов свидетельствует о спаде активности на предприятии. 

На величину производственных запасов непосредственное влияние оказывает изменение объем продаж, характер производства, физические особенности самих запасов (возможность их хранения), возможность перебоев в снабжении, а также затраты по приобретению и поддержанию запасов. 

Удельный вес в запасах составляет готовая продукция и товары для перепродажи. На начало 2015 г. сумма готовой продукции составила 14187 тыс.руб., в 2016 г. Сумма составила 26821 тыс. руб. Таким образом, прирост составил 89%. Величина запасов готовой продукции зависит в первую очередь от объемов продаж. 
Заметные изменения произошли по другой крупной статье оборотных активов – «Дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты». На начало 2015г. Дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты составила 20056 тыс.руб., в 2016г. Она составила 13977тыс.руб. Таким образом снижение составило 69,7%.
Любая дебиторская задолженность – это беспроцентное кредитование для наших контрагентов и упущенная материальная выгода для нас. Поэтому наращивание дебиторской задолженности является отрицательным фактором, поскольку покупатели и заказчики не рассчитываются за проданную им продукцию. Для того чтобы ситуация с дебиторской задолженностью не была критичной, необходимо следить за тем, чтобы ее сумма не превышала 25-27% от оборотных активов. На рассматриваемом предприятии ее доля достаточно высока в общей сумме оборотных активов 56,15% на начало 2015г., в 2016 г. она составляет 39%. 
Денежные средства как категория высоколиквидных активов в 2015г. уменьшились на 683 тыс.руб., в 2016 г. - уменьшились на 22 тыс. руб.
Таким образом, в анализируемом периоде стоимость имущества организации увеличивается, что говорит об увеличении хозяйственного оборота организацией. Наибольший удельный вес на протяжении всего рассматриваемого периода в структуре активов приходился на оборотные активы, это свидетельствует о формировании достаточно мобильной структуры имущества. Данная структура имущества обусловлена спецификой деятельности предприятия.
В структуре источников финансирования организации за анализируемые периоды также произошли некоторые изменения (рисунок 5). Результаты оценки структуры источников средств предприятия и ее изменение приведена в таблице 8. Исходные данные для расчета приведены в приложении Б.
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Рисунок 5-Динамика структуры источников имущества организации
Таблица 8-Оценка структуры источников средств предприятия и ее изменения
	
	2014 год
	2015 год
	Изменения
	2016 год
	Изменения

	ПАССИВ
	тыс.руб
	%
	тыс руб
	%
	тыс.руб
	прирост (уменьшение) %
	тыс руб
	%
	тыс.руб
	прирост (уменьшение) %

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Уставный капитал 
	10
	0,028
	10
	0,0292
	0
	0
	10
	0,023698
	0
	0

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Добавочный капитал 
	500
	1,3999
	500
	1,4603
	0
	0
	500
	1,18489
	0
	0

	Резервный капитал
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	614
	1,7191
	698
	2,0386
	84
	13,68078176
	346
	0,819944
	-352
	-50,42979943

	Целевое финансирование
	
	
	
	
	0
	
	
	
	0
	0

	ИТОГО по разделу III
	1124
	3,147
	1208
	3,528
	84
	7,473309609
	2356
	5,583203
	1148
	95,03311258

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Займы и кредиты 
	3453
	9,6679
	4028
	11,764
	575
	16,6521865
	0
	0
	-4028
	-100

	Отложенные налоговые обязательства
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	3456
	9,6763
	4028
	11,764
	572
	16,55092593
	0
	0
	-4028
	-100

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	
	
	
	
	0
	0

	Займы и кредиты
	7265
	20,341
	4850
	14,165
	-2415
	-33,24156917
	11352
	26,90175
	6502
	134,0618557

	Кредиторская задолженность
	22966
	64,302
	23973
	70,015
	1007
	4,384742663
	28387
	67,27096
	4414
	18,41238059

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	поставщики и подрядчики
	21197
	59,349
	22060
	64,428
	863
	4,071330849
	19950
	47,27712
	-2110
	-9,564823209

	задолженность перед персоналом организации
	0
	
	144
	0
	144
	
	163
	0,386274
	19
	13,19444444

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами 
	0
	
	0
	0
	0
	
	37
	0,087682
	37
	

	задолженность по налогам и сборам 
	20
	0,056
	153
	0,4468
	133
	665
	145
	0,343618
	-8
	-5,22875817

	прочие кредиторы
	1749
	4,897
	1592
	4,6495
	-157
	-8,976558033
	8092
	19,17626
	6500
	408,2914573

	Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Доходы будущих периодов 
	680
	1,9039
	126
	0,368
	-554
	-81,47058824
	72
	0,170624
	-54
	-42,85714286

	Резервы предстоящих расходов 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	228
	0,6384
	55
	0,1606
	-173
	-75,87719298
	31
	0,073463
	-24
	-43,63636364

	ИТОГО по разделу V
	31139
	87,185
	29004
	84,708
	-2135
	-6,856353769
	39842
	94,4168
	10838
	37,36725969

	БАЛАНС 
	35716
	100
	34240
	100
	-1476
	-4,132601635
	42198
	100
	7958
	23,24182243


Таблица 9-Динамика состояния пассивов

	
	Абсолютные значения,  тыс.руб
	Темпы прироста, % (+,-)
	Среднегодовой темп роста, %

	Показатели
	2014 год
	2015 год
	2016 год
	2014г к 2015г
	2015г к 2016г
	

	Всего источников финансирования
	35716
	34240
	42198
	-4,1326
	23,2418
	118,1487289

	из них:
	
	
	
	
	
	

	1. Собственный капитал
	1124
	1208
	2356
	7,47331
	95,0331
	209,6085409

	    в % ко всему капиталу
	3,14705
	3,52804
	5,5832
	12,1062
	58,2524
	-

	2. Заемный капитал, всего
	34592
	33032
	39842
	-4,5097
	20,6164
	115,1769195

	    в % ко всему капиталу
	96,853
	96,472
	94,4168
	-0,3934
	-2,1303
	-

	2.1 Долгосрочные кредиты и займы, всего
	3453
	4028
	0
	16,6522
	-100
	0

	    в % ко всему заемному капиталу
	9,98208
	12,1942
	0
	22,1613
	-100
	-

	2.2 Краткосрочные обязательства, всего
	31139
	29004
	39842
	-6,8564
	37,3673
	127,9488744

	    в % ко всему заемному капиталу
	90,0179
	87,8058
	100
	-2,4575
	13,8877
	-

	в том числе
	
	
	
	
	
	

	2.2.1 краткосрочные кредиты  и займы
	7265
	4850
	11352
	-33,242
	134,062
	156,256022

	    в % ко всему заемному капиталу
	21,002
	14,6827
	28,4925
	-30,089
	94,0548
	-

	2.2.2 кредиторская задолженность
	22966
	23973
	28387
	4,38474
	18,4124
	123,6044588

	    в % ко всему заемному капиталу
	66,3911
	72,5751
	71,2489
	9,31451
	-1,8273
	-


По данным таблиц 8 и 9 видно, что в начале 2015г. Повысился собственный капитал (+7,47%), и его доля в общей сумме источников финансирования (+12,11%). Увеличились долгосрочные кредиты и займы (+16,66%), и их доля в общей сумме заемного капитала (+22,16%). Также увеличилась кредиторская задолженность (+4,38%).

Доля заемного капитала уменьшилась (-0,4%), ее доля ко всему заемному капиталу составила (-4,5%). Доля краткосрочных кредитов и займов и доля краткосрочных обязательств были снижены на 30,09% и 2,45%. В общей сумме заемного капитала.

В 2016г. по сравнению с 2015г. был увеличен собственный капитал (+58,25%), и соответственно была увеличена его доля в сумме капитала (+95%). Однако в структуре капитала по-прежнему возрастают заемные средства (+20,6%). 

В 2016г. организацией были полностью сокращены долгосрочные кредиты и займы. В краткосрочных обязательствах 94,05% приходится на краткосрочные кредиты и займы. Доля кредиторской задолженности в сумме заемного капитала составила (‑1,8%).
Положительным моментом для организации является то, что в среднем за 2015-2016 гг. заемный капитал растет менее быстрыми темпами, чем собственный (среднегодовой темп роста заемного капитала составил 115%, среднегодовой темп роста собственного капитала составил 209%). 

Наиболее высокий среднегодовой темп роста в структуре заемного капитала составляют краткосрочные кредиты и займы (156%).

В составе кредиторской задолженности наибольший удельный вес приходится на задолженность перед поставщиками и подрядчиками, а также задолженность перед учредителями. Этот факт объясняется отраслевой особенностью предприятия. 
5.3 Анализ платежеспособности и ликвидности АО «Яснополянские строительные материалы»
Платежеспособность предприятия является внешним признаком ее финансовой устойчивости и обусловлена степенью обеспеченности оборотных активов долгосрочными источниками. Она определяется возможностью организации своевременно погасить свои платежные обязательства наличными денежными ресурсами.  

Ликвидностью организации отражает способность покрывать свои обязательства активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств. То есть ликвидность отражает безусловную платежеспособность организации.

Любых внешних партнеров предприятия (кредиторов, инвесторов, собственников, фискальные службы), прежде всего, интересует его возможность своевременно и в полной сумме рассчитываться по текущим обязательствам. В связи с этим проводится анализ ликвидности баланса предприятия.
Анализ результатов расчета ликвидности АО «Яснополянские строительные материалы» представлен в таблице 10. Исходные данные для расчета приведены в приложениях А и Б.
Таблица 10-Анализ ликвидности баланса
	Актив
	2014
	2015
	2016
	Пассив
	2014
	2015
	2016
	Платежный излишек или недостаток

	
	
	
	
	
	
	
	
	2014
	2015
	2016

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	714
	31
	9
	Наиболее срочные обязательства (П1)
	22966
	23973
	28387
	-22252
	-23942
	-28378

	Быстро-реализуемые активы (А2)
	20056
	13550
	13977
	Краткосрочные пассивы (П2)
	7493
	4905
	11383
	12563
	8645
	2594

	Медленно-реализуемые активы (А3)
	14946
	20659
	28212
	Долгосрочные пассивы (П3)
	4133
	4154
	72
	10813
	16505
	28140

	Трудно-реализуемые активы (А4)
	0
	0
	0
	Постоянные  пассивы (П4)
	1124
	1208
	2356
	-1124
	-1208
	-2356

	Баланс
	35716
	34240
	42198
	Баланс
	35716
	34240
	42198
	 
	 
	 


Результаты расчетов показывают, что на предприятии сопоставление итогов групп по активу и пассиву в 2014 г. имеет следующий вид:

А1<П1; А2>П2; А3>П3;А4<П4.
Предприятие попадает в зону допустимого риска.

В 2015 году соотношение было следующим:

А1<П1; А2>П2; А3>П3;А4<П4.

Предприятие попадает в зону допустимого риска.

В 2016 году соотношение имеет следующий вид:

А1<П1; А2>П2; А3>П3;А4<П4.
Предприятие попадает в зону допустимого риска.

Графически динамика групп ликвидных средств и динамика обязательств организации представлены на рисунках 6 и 7.
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Рисунок 6-Динамика групп ликвидных средств организации
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Рисунок 7-Динамика групп обязательств организации по срокам погашения

В результате проведенных расчетов, можно охарактеризовать ликвидность баланса по итогам 2014-2016гг как допустимую. Организация попала в зону допустимого риска: Текущие платежи и поступления характеризуют состояние нормальной ликвидности баланса. В данном состоянии у организации существуют сложности оплаты обязательств на временном интервале до трех месяцев из-за недостаточного поступления средств. В этом случае в качестве резерва могут использоваться активы группы А2, но для обращения их в денежные средства требуется дополнительное время. Группа активов А2 по степени риска ликвидности относится к группе малого риска, но при этом не исключены возможности потери их стоимости, нарушения контрактов и другие негативные последствия.
Коэффициент абсолютной ликвидности представляет интерес для поставщиков сырья и материалов. Приведенные в таблице 11 расчеты показывают, что значения данного коэффициента за анализируемые период были низки и не соответствовали установленному ограничению в ≥0,15. Самое высоким значение показателя абсолютной ликвидности зафиксировано в начале 2015 г. 0,02. Самое низкое значение показателя абсолютной ликвидности – 0 зафиксировано в 2016г. 
Таблица 11-Показатели ликвидности ООО "Техресурс"

	Показатели ликвидности
	Норматив
	Расчетная величина
	Изменение

	
	
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	2015г к 2014г
	2016г к 2015г

	Коэффициент текущей ликвидности
Ктл=с.290/КЗ
	≥2,0
	1,17
	1,19
	1,061
	1,116
	-10,5

	Коэффициент абсолютной ликвидности
Кал=(с.250+с.260)/КЗ
	≥0,15
	0,02
	0,001
	0
	-95,4
	-100

	Коэффициент "критической оценки" (промежуточной ликвидности)
Кпл=(с.250+с.260+с.240)/КЗ
	0,6+0,1
	0,682
	0,47
	0,352
	-31
	-25,2


Динамика коэффициента абсолютной ликвидности за 2014-2016г. представлена на рисунке 8.
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Рисунок 8-Динамика коэффициента абсолютной ликвидности

Анализ изменения коэффициента «критической оценки» (таблица 11) показал, что в начале 2009г. значение данного коэффициента приблизилось к критериальному (0,7) и составило 0,682, хотя в дальнейших периодах данный показатель стремительно падал. Динамика коэффициента «критической оценки» представлена на рисунке 9.
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Рисунок 9-Динамика коэффициента критической оценки
Коэффициент текущей позволяет установить, в какой кратности текущие активы покрывают краткосрочные обязательства. Покупатели и держатели акций предприятия в большей мере оценивают финансовую устойчивость по данному коэффициенту. На анализируемом предприятии этот коэффициент ниже ограничения (меньше 2), что свидетельствует о неустойчивом финансовом состоянии. Невыполнение установленного норматива создает угрозу финансовой нестабильности организации ввиду различной степени ликвидности активов и невозможности их срочной реализации в случае обращения кредиторов. Более того, наблюдается его снижение. Снижение данного коэффициента говорит о том, что предприятие располагает недостаточным объемом средств для обеспечения своих обязательств. Поскольку коэффициенты текущей ликвидности на анализируемом предприятии хоть и достаточно низки, но не ниже 1, положение дел в организации не является критическим. Максимальное значение данного коэффициента (1,19) было зафиксировано в конце 2015г. (таблица 11). Минимальное значение (1,061) наблюдалось 2016г., так как коэффициент текущей ликвидности все же превышал единицу, то можно сделать вывод о том, что предприятие и на тот момент располагало некоторым объемом свободных ресурсов, формируемых за счет собственных источников. Тенденция снижения данного показателя свидетельствует об ухудшении ликвидности фирмы. 

Динамика коэффициента «критической оценки» представлена на рисунке 9.
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Рисунок 10-Динамика коэффициента текущей ликвидности
В целом компания АО «Яснополянские строительные материалы» характеризуется низкой ликвидностью. С экономической точки зрения это означает, что в случае срывов (даже незначительных) в оплате продукции предприятие может столкнуться с серьезными проблемами погашения задолженности поставщикам. Здесь же надо отметить отрицательную динамику изменения показателей ликвидности, которая свидетельствует о постепенном падении потенциальной платежеспособности предприятия. Одной из причин усиления неплатежеспособности предприятия является неправильное использование оборотного капитала: отвлечение средств в дебиторскую задолженность, однако эта причина объясняется отраслевой особенностью предприятия. Особую важность при определении платежеспособности предприятия имеет величина чистых активов. Стабильная величина чистых активов или их увеличение положительно влияет на финансовую устойчивость. 
Таблица 12-Расчет чистых активов предприятия за 2014-2016г.

	Наименование показателя
	2014г
	2015г
	2016г

	АКТИВЫ 
	
	
	

	1 Основные средства
	-
	-
	-

	2 Запасы
	14696
	20456
	27378

	3 Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	6
	6
	6

	4 Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	20056
	13550
	13977

	5 Денежные средства
	714
	31
	9

	6 Прочие оборотные активы
	244
	197
	828

	7 Итого активов
	35716
	34240
	42198

	ПАССИВЫ
	
	
	

	8 Долгосрочные заемные средства
	3453
	4028
	0

	9 Краткосрочные заемные средства
	7265
	4250
	11352

	10 Кредиторская задолженность
	22966
	23973
	28327

	11 Доходы будущих периодов
	680
	126
	72

	12 Прочие краткосрочные обязательства
	228
	55
	31

	11 Итого пассивов
	34592
	32432
	39782

	12 Стоимость чистых активов
	1124
	1208
	2356

	В % к итогу активов
	3,147
	3,528
	5,5832


По результатам, приведенным в таблице 12 установлено, что на начало и конец анализируемого периода обязательства предприятия были покрыты активами. Стоимость чистых активов к концу 2016 г. увеличилась на 1232 тыс. руб. Положительная динамика рассматриваемого показателя вызвана увеличением как активов, принимаемых в расчет чистых активов, так и обязательств. Вместе с тем, стоимость активов возросла в большей степени (18%) по сравнению с пассивами (15%). 
Приведенные в таблице 13 расчеты показывают, что общий показатель платежеспособности на протяжении всего рассматриваемого периода был меньше установленного ограничения (≥1). Кроме того, динамика этого коэффициента отрицательна. Это означает, что предприятие располагает недостаточными средствами для осуществления текущих расчетов и платежей. Минимальное значение показателя (0,4456) зафиксировано в 2016г., максимальное (0,5447) – в начале 2015г.
Таблица 13-Показатели, характеризующие платежеспособность за 2014-2016г.

	Показатели платежеспособности
	Норматив
	Расчетная величина
	Изменение

	
	
	2014
	2015
	2016
	2015г к 2014
	2016г к 2015г

	1 Общий показатель платежеспособности
	≥1
	0,5447
	0,4699
	0,4456
	-13,728
	-5,1847

	2 Коэффициент маневренности функционирующего капитала
	Уменьшение показателя в динамике-положительный фактор
	2,8431
	3,8529
	5,7566
	35,5175
	49,4111

	3 Доля оборотных средств в активах
	≥0,5
	1
	1
	1
	-
	-

	4 Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	≥0,1
	0,0315
	0,0353
	0,0558
	12,1062
	58,2524


Увеличение показателя коэффициента маневренности функционирующего капитала в динамике является отрицательным фактором. Значение коэффициента маневренности собственного капитала в 2016г. составило 5,7566, что на 102,5% меньше, чем на начало года.
Коэффициент обеспеченности собственными средствами характеризует наличие собственных оборотных средств у организации, необходимых для ее текущей деятельности. Нормальным ограничением данного показателя считается 0,1. Как видно из расчетов значения данного показателя преимущественно низки и не соответствуют установленному ограничению. Это означает, что предприятие не располагает собственными оборотными средствами для осуществления своей деятельности. 

5.4 Анализ показателей финансовой устойчивости
Финансовая устойчивость характеризует стабильность финансового положения предприятия, обеспечиваемую высокой долей собственного капитала в общей сумме используемых им финансовых средств.

Задачей анализа финансовой устойчивости является оценка степени независимости от заемных источников финансирования. Это необходимо, чтобы ответить на вопросы: насколько организация независима с финансовой точки зрения, растет ли или снижается уровень этой независимости и отвечает ли состояние ее активов и пассивов задачам ее финансово-хозяйственной деятельности.

Анализ финансовой устойчивости проведен на основании расчета ряда показателей: коэффициент финансовой устойчивости коэффициент капитализации, коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами, коэффициент финансовой независимости, коэффициент финансирования, коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками. Результаты расчетов показателей финансовой устойчивости приведены в таблице 14.
Одним из показателей финансовой устойчивости является коэффициент капитализации. Коэффициент указывает, сколько заемных средств организация привлекла на 1 руб. собственных средств. Нормативное значение К1<= 1. Рост коэффициента капитализации свидетельствует об усилении зависимости предприятия от привлечённого капитала.
Динамика коэффициента капитализации свидетельствует о снижении финансовой устойчивости предприятия, так как его значение на протяжении всего анализируемого периода превышало допустимый уровень в 1. Максимальное значение коэффициента (30,776) было зафиксировано в начале 2015г. Минимальным значение (16,911) данного показателя было зафиксировано в 2016г. Таким образом на конец 2016г. предприятие на один рубль собственных средств привлекало 17 руб. заемных. 
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами характеризует долю оборотных средств, формируемых за счет собственных источников финансирования, показывает наличие собственных средств, необходимых для текущей деятельности организации. На протяжении всего анализируемого периода значения этого показателя были низки (менее допустимых 10%). Так, собственными оборотными средствами в начале 2015г. было покрыто лишь 3,15 % оборотных активов. На конец 2016г. собственными оборотными средствами было покрыто 5,6 % оборотных активов. Это говорит о том, что собственные оборотные средства могут покрыть лишь незначительную часть материальных запасов, что может поспособствовать нарушению бесперебойной деятельности предприятия.
Коэффициент финансовой независимости в анализируемой организации ниже критического значения: на начало 2015г. его значение составляло 3,15 %, на конец 2016г. – 5,6%. Низкий уровень коэффициента автономии отражает нестабильное финансовое положение организации, неблагоприятную структуру ее финансовых источников и высокий уровень финансового риска для кредиторов. 
Этот вывод подтверждает коэффициент финансирования, который показывает, сколько собственных средств приходится на 1 руб. заёмных. Значения данного показателя находятся ниже установленного ограничения в 0,7. Это говорит о неустойчивом финансовом положении предприятия, поскольку деятельность предприятия финансируется преимущественно за счет заемных источников. Данное обстоятельство свидетельствует о значительном финансовом риске для кредиторов данного предприятия.

Коэффициент финансовой устойчивости показывает, какая часть актива финансируется за счет устойчивых источников.
В анализируемом периоде коэффициент финансовой устойчивости показал, что в начале 2015г. значение коэффициента финансовой устойчивости составляло 12,8 %, в конце 2015г. – 15,9%, на конец 2016г. значение коэффициента снизилось до 5,6%. Это означает, что в 2016г. только 5,6% актива формируется за счет устойчивых источников, а именно собственных средств организации и долгосрочных обязательств, которые предприятие может использовать в своей деятельности длительное время. По данным рассматриваемого предприятия, доля таких источников финансирования за 2016г. сократилась на 63,5%, такое изменение является отрицательным моментом, поскольку снижается финансовая устойчивость организации.

Значения коэффициента зависимости на предприятии также не соответствуют установленному ограничению (<=0,5). Таким образом, предприятие характеризуется высокой зависимостью от внешних источников финансирования.

Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственным оборотным капиталом на начало 2015 года составил 0,077, что не соответствует установленному ограничению. На конец 2015 года произошло заметное снижение данного показателя до 0,059. На конец 2016 г. значение коэффициента обеспеченности материальных запасов собственным оборотным капиталом было равным 0,0861. Низкие значения данного коэффициента свидетельствуют о том, что на предприятии величина материальных запасов значительно выше обоснованной потребности и собственные оборотные средства могут покрыть лишь часть материальных запасов.

Таблица 14-Показатели, характеризующие финансовую устойчивость предприятия
	Показатели финансовой устойчивости
	Норматив
	Расчетная величина
	Изменение

	
	
	2014
	2015
	2016
	2015г к 2014г
	2016г к 2015г

	1 Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага)
	<= 1
	30,776
	27,344
	16,911
	-11,15
	-38,156

	2 Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	≥0,1
	0,0315
	0,0353
	0,0558
	12,106
	58,252

	3 Коэффициент финансовой независимости (автономии)
	≥0,5
	0,0315
	0,0353
	0,0558
	12,106
	58,252

	4 Коэффициент финансирования
	≥0,7
	0,0325
	0,0366
	0,0591
	12,549
	61,697

	5 Коэффициент финансовой устойчивости
	≥0,6
	0,1281
	0,1529
	0,0558
	19,329
	-63,49

	6 Коэффициент зависимости
	<=0,5
	0,9685
	0,9647
	0,9442
	-0,393
	-2,1303

	7 Собственные оборотные средства
	-
	1124
	1208
	2356
	7,4733
	95,033

	8 Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками
	>=0,6
	0,0765
	0,0591
	0,0861
	-22,79
	45,723


Для идентификации типа финансовой устойчивости АО «Яснополянские строительные материалы» проведен анализ обеспеченности запасов источниками их формирования. Для этого была применена методика расчета трехкомпонентного показателя типа финансовой ситуации. Исходные данные для расчета приведены в приложении А (форма № 1).
Таблица 15-Расчет показателей для определения типа финансовой устойчивости АО «Яснополянские строительные материалы»
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	2016г.

	Общая величина запасов (Зп)
	14696
	20456
	27378

	Наличие собственных оборотных средств (СОС=стр. 490 - стр. 190 ф.№1)
	1124
	1208
	2356

	Функционирующий капитал 
(КФ=стр.490 - стр.190 + стр.590 ф.№1)
	4577
	5236
	2356

	Общая величина источников 
(ВИ=стр.490 + стр.590 + стр.610 - стр.190 ф.№1)
	11842
	10086
	13708

	±Фс (излишек или недостаток СОС) =СОС-Зп
	-13578
	-19254
	-25028

	±Фт (излишек или недостаток собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов) =КФ-Зп
	-10125
	-15226
	-25028

	±Фо (излишек или недостаток общей величины основных источников для формирования запасов)=ВИ-Зп
	-2860
	-10376
	-13676

	Трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации S(ф)={S (±Фс), S(±Фт),S(±Фо)}
	(0,0,0)
	(0,0,0)
	(0,0,0)


Из результатов, приведенных в таблице 15, видно, что на протяжении всего анализируемого периода предприятие характеризуется кризисным финансовым состоянием. Оно полностью зависит от заемных источников финансирования. Собственного капитала, долгосрочных и краткосрочных кредитов и займов не хватает для финансирования материальных оборотных средств, т.е. пополнение запасов идет за счет средств, образующихся в результате замедления погашения кредиторской задолженности. 
Данная ситуация означает, что предприятие не может вовремя расплатиться со своими кредиторами. В условиях рыночной экономики при хроническом повторении ситуации предприятие может быть объявлено банкротом.
Таким образом, в данной ситуации необходима оптимизация структуры пассивов. Финансовая устойчивость может быть восстановлена путем обоснованного снижения запасов и затрат, а то что они имеют тенденцию к повышению завышены показал коэффициент маневренности функционирующего капитала.

5.5 Пути повышения финансовой устойчивости АО «Яснополянские строительные материалы»
Финансовая устойчивость организации может быть восстановлена путем:

· обоснованного снижения суммы затрат и запасов;

· ускорения оборачиваемости капитала в текущих активах;

· пополнения собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников.

Для улучшения финансового состояния предприятия необходимо четко контролировать и управлять дебиторской задолженностью, следить за качеством и соотношением.

Дебиторская задолженность является источником погашения кредиторской задолженности предприятия. Если на предприятии будут заморожены суммы в расчетах с покупателями и заказчиками, то оно может почувствовать большой дефицит денежных средств, что приведет к образованию кредиторской задолженности, просрочкам платежей в бюджет, внебюджетные фонды, отчислениям по социальному страхованию и обеспечению, задолженности по заработной плате и прочим платежам. Это в свою очередь повлечет за собой уплату штрафов, пеней, неустоек.

Нарушение договорных обязательств и несвоевременная оплата продукции поставщикам приведут к потере деловой репутации фирмы и в конечном итоге к неплатежеспособности и неликвидности.

Поэтому каждому предприятию для улучшения финансового состояния необходимо следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности, находить пути и способы, позволяющие сократить величину задолженности на предприятии.

Поэтому АО «Яснополянские строительные материалы» должно, прежде всего, грамотно управлять дебиторской задолженностью.

Анализ и управление дебиторской задолженностью предполагает прежде всего контроль за оборачиваемостью средств в расчетах. Ускорение оборачиваемости в динамике рассматривается, как положительная тенденция.

В зависимости от размера дебиторской и кредиторской задолженности количество расчетных документов, дебиторов и кредиторов, анализ их уровня можно проводить как сплошным, так и выборочным методом. Общая схема контроля, как правило, включает в себя несколько этапов.

Этап 1. Задается критический уровень дебиторской или кредиторской задолженности; все расчетные документы, относящиеся к задолженности, превышающий критический уровень, подвергаются проверке в обязательном порядке.

Этап 2. Из оставшихся расчетных документов делается контрольная выборка. 

Этап 3. Проверяется реальность сумм дебиторской и кредиторской задолженности в отобранных документах. В частности, могут направляться письма контрагентам с просьбой подтвердить реальность проставленной в документе или проходящей в учете суммы.

Особое внимание следует уделять анализу данных о резервах по сомнительным долгам и фактических потерях, связанных с непогашением дебиторской задолженности.

Способы уменьшить срок погашения дебиторской задолженности.

Одной из ключевых проблем АО «Яснополянские строительные материалы» на сегодняшний день является проблема дефицита оборотных средств. Это обусловлено не только кризисом неплатежей, но и неэффективным управлением оборотными активами, недостатками системы управления предприятием в целом. Снижение оборачиваемости и сокращение части реально работающих оборотных средств в первую очередь связаны с существованием просроченной дебиторской задолженности.

Поскольку доля денежных средств и краткосрочных финансовых вложений в балансе предприятия весьма незначительна, наиболее ликвидным активом, находящимся в распоряжении предприятия, должна быть дебиторская задолженность. Тем не менее, большая доля этого, казалось бы наиболее ликвидного (после денег), актива попадает в разряд просроченной задолженности.

Но даже при такой ситуации существуют значительные внутренние резервы и механизмы, позволяющие управлять дебиторской задолженностью более эффективно и получить дополнительные оборотные средства.

Анализ дебиторской задолженности лучше всего начинать с составления реестра «старения» счетов дебиторов. Исходной информацией для составления такого реестра являются данные бухгалтерского учета по задолженности конкретных контрагентов, при этом важно получить информацию не только о сумме задолженности, но и о сроках ее возникновения. Для получения информации о просроченной задолженности следует провести анализ договоров с контрагентами.

Чтобы эффективно управлять дебиторской задолженностью, предприятию необходимо выполнять следующие рекомендации:

1. контролировать состояние расчетов с покупателями (по отсроченной задолженности) и своевременно предъявлять исковые заявления;

2. ориентироваться на возможно большее число покупателей с целью уменьшения риска неуплаты одним или несколькими крупными потребителями;

3. следить за соответствием кредиторской и дебиторской задолженности.

Оптимальный срок погашения дебиторской задолженности в целях реализации, поставленных перед предприятием задач по сокращению или полной ликвидации своих просроченных обязательств может быть рассчитан по следующему алгоритму:

Для ускорения оборачиваемости дебиторской задолженности следует рассмотреть способы предоставления скидок с договорной цены при досрочной оплате. Большое значение для сокращения сроков платежей имеет также отбор потенциальных покупателей. Отбор осуществляется с помощью неформальных критериев: соблюдение платежной дисциплины в прошлом, прогнозные финансовые возможности покупателя по оплате запрашиваемого им объема товаров, уровень текущей платежеспособности, уровень финансовой устойчивости, экономические и финансовые условия предприятия-продавца (затоваренность, степень нуждаемости в денежной наличности и т. п.)
Предприятию следует проводить разумную кредитную политику. Рыночная ситуация заставляет многие компании все активнее предлагать своим покупателям различные формы товарных и коммерческих кредитов, то есть продажи с отсрочкой платежа. Конечно же, компания, которая продает товары на условиях отсрочки платежа, увеличивает свои объемы реализации, но при этом растут и объемы сомнительных долгов.   Одна из проблем, связанная с дебиторской задолженностью, является проблема ее ликвидности. Для того, чтобы дебиторская задолженность стала наиболее ликвидной, она должна иметь оптимальный объем (общую величину товарного кредита, допустимую для компании), строго соблюдаемые сроки оборачиваемости и быть «качественной» (иметь минимальные риски невозврата средств). Для этого необходимо проводить анализ расчетов с покупателями и заказчиками за ряд лет и осуществлять построение таблиц, показывающих распределение во времени сроков оплаченных и выставленных счетов - фактур. В результате определяется перечень наиболее «злостных» дебиторов.  

В качестве общих рекомендаций, позволяющих управлять дебиторской задолженностью, могут быть предложены следующие:

1. Постоянно контролировать состояние расчетов с покупателями, особенно по отсроченным задолженностям.

2. Установить определенные условия кредитования дебиторов, например:
- покупатель получает скидку 2% в случае оплаты полученного товара в        течение 10 дней с момента его получения;

- покупатель оплачивает полную стоимость, если оплата совершается в период с 11-го по 30-й день кредитного периода;

- в случае неуплаты в течение месяца покупатель будет вынужден дополнительно оплатить штраф, величина которого зависит от момента оплаты.

3. По возможности ориентироваться на большое число покупателей, чтобы уменьшить риск неуплаты одним или несколькими покупателями.

4. Следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности, поскольку значительное превышение дебиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости организации и делает необходимым привлечение дополнительных источников финансирования.
Заключение
В ходе проведенной оценки финансового состояния АО «Яснополянские строительные материалы» были выявлены основные проблемы, которые характерны для предприятий данной отрасли.

Оценка имущественного положения показала рациональность структуры баланса предприятия. У предприятия в пассиве баланса преобладают собственные средства, а в активе баланса относительно соблюдаются пропорции. Однако признать структуру баланса удовлетворительной нельзя. 

· Налицо дефицит оборотных активов, в особенности собственных оборотных средств.

· Доля денежных средств в активе баланса низка.

· Существует диспропорция между величиной дебиторской и кредиторской задолженностей.

· Предприятие не имеет возможностей для привлечения долгосрочных заемных средств.

Оценка ликвидности и платежеспособности подтверждает этот вывод. Показатели ликвидности имеют нестабильные значения. Такой факт говорит о трудностях в платежеспособности, как в текущих периодах, так и на перспективу.

Коэффициенты ликвидности, рассчитанные в данной работе подтверждают выводы, сделанные ранее. Ни один из коэффициентов не достигает нормативных значений. Однако, значения этих коэффициентов растут в динамике.

На первый взгляд предприятие обладает достаточной финансовой устойчивостью. В пассиве баланса предприятия преобладают собственные средства. Однако собственные оборотные средства не покрывают запасов и затрат, более того для их покрытия не хватает и общих источников формирования запасов. Это опровергает вывод об устойчивости финансового положения. У предприятия дефицит средств на текущую деятельность, на погашение текущих обязательств. Размер денежных средств недостаточен. 

Однако предприятие имеет шансы укрепить финансовое состояние. Для этого АО «Яснополянские строительные материалы» необходимо повышать уровень прибыльности и рентабельности. Более высокий уровень рентабельности позволит накапливать собственный капитал и сделает структуру баланса более устойчивой и эффективной.

Финансовая устойчивость организации может быть восстановлена путем:

· обоснованного снижения суммы затрат и запасов;

· ускорения оборачиваемости капитала в текущих активах;

· пополнения собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников.
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Внешние





Отраслевая принадлежность субъекта хозяйствования.





Состояние имущества: размер, состав, структура.





Общая стабильность, фаза экономического цикла





Уровень, динамика, колебания платежеспособного спроса





Налоговая, кредитно-финансовая, учётная и инвестиционная политика





Банкротство должников, неплатежи





Конкуренция рынка








Инфляция, изменения уровня цен, курса валют





Внутренние





Структура услуг, их доля в платежеспособном спросе.





Состояние финансовых ресурсов: размер, состав, структура.





Величина, структура, динамика издержек по сравнению с доходами.





Размер оплаченного уставного капитала, собственные оборотные средства.
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