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Введение
Малые предприятия, по причине высокой деловой активности и своей приспособленности, образуют условия для благоприятного формирования экономики. Значительной характерной чертой становления мировой экономики за минувшие 20 лет считается активизация, быстрый количественный рост и активное освоение новейших видов деятельности мелкими фирмами. Они представляют все более значимую роль в разрешении проблем научно-технического формирования, увеличении производительности национальной экономики и улучшении структуры, и кроме того выступают на мировом рынке товаров, капитала и услуг, оказывая воздействие на увеличение международных экономических взаимосвязей.
За последнее время существенно увеличился интерес к проблемам малых организаций развитых стран. Данную заинтересованность можно объяснить многосторонними факторами. С одной стороны, исследование современного малого и среднего бизнеса показывает новые необходимые направленности в мировой экономике. С другой стороны, потребности исследования зарубежного опыта важны в связи с формированием малого и среднего предпринимательства, формированием сети малых и средних предприятий в нашей стране.
Актуальность и необходимость последующего исследования данных вопросов и предопределили выбор темы данной работы.
Целью данной работы является изучение предпринимательской деятельности, особенности развития.
Задачами данной работы являются:
- исследовать теоретические основы предпринимательской деятельности:
- рассмотреть общую характеристику предпринимательской деятельности;
- изучить развитие предпринимательской деятельности в экономике России.
Объектом исследования является изучение предпринимательской деятельности.
Предметом исследования являются особенности развития предпринимательской деятельности. 
Методологической основой исследования является диалектико-материалистический подход к исследованию экономических явлений и процессов, системный подход, общенаучные методы исследования, синтез и анализ, статистические наблюдения и др.
При написании работы были исследованы нормативно-правовые акты, учебная и монографическая литература, материалы периодической печати, посвященные данной проблеме.
Данная работа состоит из ведения, трех глав, заключения и списка использованной литературы.

















Глава 1 Теоретические основы предпринимательской деятельности
1.1 Зарождение и развитие предпринимательства, его основные признаки
История предпринимательства наступает со средних веков. Уже в то время торговцы, ремесленники, миссионеры, купцы выступали в роли начинающих предпринимателей. Деятельность купцов была направлена на применение имевшихся несоответствий между предложением и спросом, а источником их дохода были разницы в стоимости перемещаемой с рынка на рынок продукции. В этот период функциональная сущность предпринимательства ограничивалась применением образующихся рыночных неравновесий, а его преобладающим предлогом была связанность с большой степенью риска. С возникновением капитализма стремление к богатству приводит к стремлению извлекать неограниченный доход. Действия предпринимателей обретают цивилизованный и профессиональный характер. Зачастую предприниматель, будучи владельцем средств производства, и сам работает на собственной фабрике, на собственном заводе [4, с. 37].
С середины XVII в. появляются первые акционерные банки. Так, в 1694 г. был создан на акционерных началах Английский банк, в 1695 г. – Банк Шотландии. В конце XVIII и начале XIX вв. акционерная форма компании банковского дела приобретает обширное распространение во многих странах.
В России предпринимательство существует с давних времён. Появилось оно ещё в Киевской Руси в торговой форме и в форме промыслов. Первыми предпринимателями в России возможно рассматривать купцов, мелких торговцев. Большее формирование предпринимательства можно отнести к годам правления Петра I (1689 - 1725). По всей России формируются мануфактуры, стремительно формируются такие отрасли промышленности, как оружейная, горная, полотняная, суконная. Известным представителем династии предпринимателей промышленности в тот период считалась семья Демидовых, прародителем которой был тульский купец [4, с. 45].
Последующее формирование предпринимательства замедлялось существованием крепостного права. Значительным стимулом формирования предпринимательства стала реформа 1861 года. Реорганизуется тяжелая промышленность, происходит строительство железных дорог, оживляется акционерная деятельность. Переустройству и формированию промышленности содействует иностранный капитал. В 90-е годы XIX века в России полностью формируется индустриальная база предпринимательства. В XV- первой половине XIX века происходил процесс развития национального типа российского предпринимателя, основными чертами которого были приверженность к православным ценностям и патриотизм. В начале XX века предпринимательство становится массовым явлением в России. Происходит процесс монополизации фирм. Среди больших компаний известны «Продуголь», «Продвелом», «Продамет», товарищества Российско-американской мануфактуры, братьев Нобель и прочие.
К сожалению, в России после завершения Первой мировой войны и окончания двух революций – Октябрьской и Февральской– был взят курс на устранение рыночных финансовых взаимосвязей.
На сегодняшний день в России насчитывается приблизительно 10 000 акционерных компаний и более 1 500 акционерных коммерческих банков.
Предпринимательская деятельность отличается некоторыми признаками, что дает возможность говорить о предпринимательской деятельности как о понятии более узком, нежели определение "хозяйственная деятельность".
Ключевыми и неотъемлемыми признаками предпринимательской деятельности считаются:
1) цель деятельности — получение дохода;
2) самостоятельная деятельность;
3) хозяйственный риск;
4) систематический характер получения дохода;
5) факт государственной регистрации участников [5, с. 103].
Отсутствие любого из пяти признаков обозначает, что деятельность не считается предпринимательской.
1. Предпринимательская деятельность способна реализоваться как самим собственником, так и субъектом, который управляет его имуществом на правах хозяйственного ведения с установлением границ подобного ведения владельцем собственности.
Самостоятельность в организации производства может быть дополнено коммерческой свободой. Субъект предпринимательской деятельности предопределяет способы и пути продажи собственного товара, отбирает контрагентов, с которыми будет иметь дело. Финансовые взаимосвязи закрепляются соглашениями.
2. Предпринимательская деятельность подразумевает регулярное получение дохода, который считается товаром специфического человеческого ресурса — предпринимательских способностей. Данный труд непростой и объединяет в себе, во-первых, выражение инициативы по соединению людских и вещественных факторов для изготовления услуг и товаров, во-вторых, принятие нестандартных решений по руководству фирмой, организации труда и, в-третьих, введение инноваций при помощи изготовления нового вида товара либо конкретной перемены производственного процесса. Все данное дает основания говорить о предпринимательстве как о профессиональной работе, ориентированной на получение прибыли
Обладая самостоятельностью, организуя производство в собственных интересах, предприниматель принимает на себя ответственность в границах, характеризуемых организационно-правовой формой организации, за итог собственной деятельности. Имущественная ответственность предпринимателя — это его обязательство перенести негативные имущественные последствия, которые обусловлены разрешенными с его стороны преступлениями. Размер ее находится в зависимости от организационной формы компании.
3. В ГК устанавливается основной субъектный признак, т.е. вводится указание на регулярность получения дохода. Единичные случаи получения дохода не считаются предпринимательской деятельностью. Систематичность определяется регулярностью и длительностью извлечения дохода, что характеризуется профессионализмом предпринимателя. Таким образом, в ГК РФ отмечено, что для предпринимателя необходима не столько сама область деятельности, сколько регулярное извлечение прибыли.
4. Признаком предпринимательских финансовых взаимоотношений считается хозяйственный риск. Риск регулярно сопутствует бизнесу и создает особенный способ поведения и мышления, психологию предпринимателя. Риск — это вероятные негативные имущественные результаты деятельности предпринимателя, не предопределенные какими-либо потерянными возможностями с его стороны. Рисковый характер деятельности способен послужить причиной банкротства, однако и оказаться пагубным для имущественных интересов организаций и граждан.
ГК РФ учитывает повышенную материальную ответственность предпринимателя за нарушение им собственных обязанностей, в случае если у него не будет подтверждения того, что соответствующее выполнение стало неосуществимо по причине действия непреодолимой силы п. 3 ст. 401 ГК РФ). Вместе с тем приведенное правило функционирует, если прочее не предусмотрено договором либо законом. В условиях правовой неподготовленности существенной доли населения страны, предприниматели почти в любое время смогут добавить в договор требование об ответственности за его несоблюдение по принципу вины. Помимо этого, способность рассматривать непреодолимую силу достаточно обширно и не сводить ее лишь к стихийным бедствиям также дает возможность виновному избежать ответственности [1].
Предприниматель несет ответственность за риск собственным имуществом, но не только им. Вероятны также потери, которые влияют на его статус на рынке труда и капитала (психологическая оценка, профессиональная репутация, конкурентоспособность и др.).
5. Государственная регистрация соучастников предпринимательской деятельности — юридический факт, который предшествует началу реализации предпринимательской деятельности. Субъекты предпринимательской деятельности для приобретения статуса предпринимателя обязаны быть зарегистрированы в данном качестве. Занятие регулярной деятельностью по извлечению дохода без государственной регистрации может повлечь за собой юридическую ответственность [5, с. 137].
Предпринимательской деятельностью смогут заниматься как граждане, так и юридические лица. Среди юридических лиц данное право в полной мере пользуют коммерческие компании. Однако на определенные виды деятельности коммерческое предприятие обязано приобрести лицензию. Существуют виды деятельности, на которые установлена монополия государственных организаций (торговля оружием и производство).
Таким образом, в течении продолжительного исторического периода (с эпохи средневековья до середины XIX в.) предпринимательство прошло непростой путь от обычных торгово-посреднических операций к сочетанию товарообмена с промышленным предпринимательством, и, наконец, созданием фабрично-заводского производства. Объединение занятий промышленным предпринимательством и торговлей в XVIII в. демонстрировало, что эпоха чисто торгового капитала подходила к завершению, начинался период постепенного занятия первенствующих позиций производственным капиталом, что значило последующее формирование капиталистического уклада и постепенное преобразование его в XIX веке в ведущую форму хозяйства.

1.2 Сущность и функции предпринимательской деятельности
Под предпринимательством либо предпринимательской деятельностью, подразумевают активную самостоятельную деятельность граждан и их объединений, реализуемую на свой риск и под свою материальную ответственность, ориентированную на извлечение дохода [6, с. 118].
Предпринимательство как процесс организации производства услуг и товаров для удовлетворения регулярно восстанавливающего спроса и извлечения дохода, и кроме того, как функция руководства данным процессом обладает собственной историей и динамикой развития.
В римском праве "предпринимательство" расценивалось как дело, занятие, деятельность, в особенности коммерческая.
Терминологическое содержание и сущность, вложенные в определение "предпринимательство", упорядочивались и изменялись в процессе формирования экономической теории.
Весьма емкое и довольно простое определение предпринимательства предоставляет В.И. Даль. В частности, он пишет, что «предпринимать» значит «затевать, осмелиться осуществить какое-либо новое дело, приступать к свершению чего-нибудь существенное»: отсюда «предприниматель» - «предпринявший» что-либо [7, с. 83].
Принято считать, что одним из первых, кто всерьез был заинтересован предпринимательством, был А. Смит. Но лет за десять до него данными проблемами весьма активно занимался Р. Кантильон. Непосредственно он определил термин, в соответствии с которым расхождения между предложением и спросом на рынке предоставляют отдельным субъектам рыночных взаимоотношений приобретать продукцию дешевле и реализовать ее дороже. Непосредственно он назвал данных субъектов рынка предпринимателями ("предприниматель" - в переводе с французского "посредник") [7, с. 87].
В современной экономической литературе точного определения сути предпринимательства нет. Во многих случаях сущность данного явления заменяется целью предпринимательской деятельности. Так, к примеру, в "Большом экономическом словаре" под общей редакцией А.Н. Азрилияна предоставляется последующее определение: "Предпринимательство - активная самостоятельная деятельность граждан, нацеленная на извлечение дохода либо личного дохода, реализуемая от собственного имени, под собственную материальную ответственность либо от имени и под юридическую ответственность юридического лица". К сожалению, подобный подход господствует на сегодняшний день в России и закреплен у нас законодательно, в частности, в законе «О государственной поддержке малого предпринимательства в Российской Федерации», Гражданском кодексе Российской Федерации и др., в трудах отечественных ученых, занимающихся проблемой предпринимательства [7, с. 114].
Предпринимательство гарантирует освоение новейших многообещающих производств, содействует вымыванию устаревших.
Предпринимательство формирует механизмы координации, создания стратегии формирования через конкуренцию и рынок, взаимосвязи между хозяйствующими субъектами.
Таким образом, предпринимательство как субъект хозяйствования и особенный, творческий тип финансового поведения составляет неотъемлемое свойство всех условий достижения финансового успеха.
Важным признаком предпринимательства считается независимость и самостоятельность хозяйствующих субъектов.
В тесном единстве с самостоятельностью пребывает принцип личной финансовой заинтересованности. Личная выгода считается движущим фактором предпринимательской деятельности, однако хозяйствующий субъект, преследуя собственные личные интересы, работает на общественные интересы.
Обладая самостоятельностью, предприниматель берет на себя личную ответственность за итоги деятельности. Предпринимательство невозможно без творческого поиска, новаторства.
Характерным показателем предпринимательских взаимоотношений считается хозяйственный риск. Риск регулярно сопутствует бизнесу. Не всякий бизнес считается предпринимательским.
Чтобы быть предпринимательским, организация должна обладать особенными свойствами. Предпринимателя определяет то, что он старается сформировать что – то новое и превосходное от уже существующего, преобразует и изменяет ценностные установки.
Характерный признак предпринимательства состоит в его принадлежности к относительно недолгим, тактическим методам действия. Так, например, в случае если длительный проект ставит своей главной целью извлечение дохода, связан с ответственностью и риском, базируется не на тривиальных идеях, его обоснованно считать предпринимательским [8, с. 204].
«Функции предпринимательства» - это реализация по изготовлению и отличными операциями между предпринимателем и прочими элементами хозяйственной среды. Главные функции предпринимательства:
- Предприниматель есть организатор производства, который настраивает и задает тон деятельности компании и принимает на себя бремя ответственности за успех их осуществления;
- Предприниматель принимает на себя инициативу объединения факторов производства в общий процесс производства услуг и товаров с целью извлечения прибыли;
- Предприниматель – это новатор, который внедряет на коммерческой основе новейшую продукцию, новые формы организации дела, новые технологии;
- Предприниматель – это человек, который не боится риска и осознанно идет на него ради свершения цели бизнеса [9, с. 110].
Непосредственно через реализуемые предпринимательством функции и устанавливается его сущность.
Таким образом, в соответствии с современным российским законодательством предпринимательская деятельность (либо предпринимательство) - это самостоятельная, реализуемая на собственный риск деятельность, ориентированная на регулярное извлечение прибыли от использования собственности - реализации продукции, оказания услуг либо выполнения работ, лицами, которые зарегистрированы в данном качестве в установленном законом порядке.

















Глава 2 Общая характеристика предпринимательской деятельности
2.1 Основные виды и формы предпринимательства
Любая предпринимательская деятельность исполняется в рамках конкретной организационной формы компании. Подбор формы находится в зависимости частично от профессии предпринимателя и личных интересов, однако в основном обуславливается объективными условиями: 
• достоинством тех либо иных форм организаций;
• наличием денежных средств; 
• сферой деятельности;
• состоянием рынка. 
Форма предпринимательства – это система норм, которая определяет внутренние взаимоотношения между партнерами в организации, с одной стороны, и отношения данной компании с другими компаниями и государственными органами – с другой. 
Имеются последующие ключевые формы предпринимательства:
• коллективные;
• индивидуальные;
• корпоративные [10, с. 172]. 
Индивидуальные формы
Более легкой формой предпринимательства, считается единоличное обладание либо, как их еще именуют, единоличные организации, которые, согласно мнения В. Хойера, считаются первичной формой любого хозяйствования. 
Обычно под единоличными (семейными, частными, индивидуальными) организациями подразумевается такая организация, владельцем которой считается физическое лицо либо одна семья, где функции предпринимателя и собственника объединены в одном субъекте, который один либо вместе с членами своей семьи приобретает и распределяет прибыль, несет весь риск от хозяйственной деятельности и неограниченную материальную ответственность перед кредиторами и третьими лицами. Подобное предприятие не считается юридическим лицом. 
Разрешается привлечение собственником подобной организации наемного труда, но в ограниченных объемах (не более 20 человек). 
Достоинства этой формы хозяйствования состоят в том, что единоличному предпринимателю предоставлена абсолютная самостоятельность, оперативность и свобода в управлении организацией, и форма единоличной организации уместна там, где потребуется не столько привлечение больших капиталов, сколько скорость решений, возможность предпринимателя немедленно принять нужные меры. В связи с этим единоличные организации в особенности распространены в торговле, где совершается быстрый оборот капитала в отличие от производительного его применения. Так как предпринимательский доход забирает единственный владелец компании, то он непосредственно заинтересован в результативном хозяйствовании и применении средств производства, интенсивном формировании деловых операций. Среди недостатков единоличного предпринимательства возможно отметить объединение всех функций хозяйствования в одном лице: предприниматель, собственник, менеджер, кадровик, финансист, специалист по маркетингу, сбыту, рекламе, что потребует вполне конкретных профессиональных качеств по всем данным направлениям деятельности, которыми могут владеть немногие. 
Коллективные формы
В конце XX в. коллективные формы предпринимательства заняли преобладающее положение – как в малом, так и в крупномасштабном бизнесе. 
Невзирая на различие государственных законодательств, мировая практика говорит о наличии последующих устоявшихся коллективных форм деловой активности: 
• хозяйственные товарищества; 
• хозяйственные общества; 
• акционерные общества [10, с. 201]. 
В целях координации деятельности, защиты общих коммерческих интересов и повышения эффективности капитала предприятия различных организационно-правовых форм могут объединяться в ассоциации, концерны, консорциумы, межотраслевые и региональные союзы. 
Концерн – объединение предприятий, осуществляющее совместную деятельность на основе добровольной централизации. Им свойственны функции научно-технического, производственного и социального развития, финансовой, природоохранной, внешнеэкономической деятельности, а также хозрасчетного обслуживания предприятий под общим финансовым контролем их систем управления. Концерны могут быть не только многоотраслевыми с основным производственным ядром экономической деятельности, но и диверсифицированными с нефиксированными видами деятельности. 
Консорциум – это временное добровольное объединение предприятий для решения конкретных задач. Консорциум в Российской Федерации может быть создан для реализации государственной программы силами группы предприятий любой формы собственности. После выполнения поставленной задачи консорциум прекращает свою деятельность или преобразуется в новый вид договорного объединения. Хозяйственная ассоциация (союз, фонд) – это договорные объединения организаций и предприятий, создаваемых в целях совместного осуществления одной или нескольких производственно-хозяйственных функций. Участие в ассоциации накладывает на предприятия менее жесткие, чем в концерне, ограничения. Помимо этого, для сотрудничества в целях защиты граждан и их социальных слоев в каких-либо сферах жизни общества могут создаваться так называемые социальные ассоциации, в состав которых входят различные благотворительные фонды.
В зависимости от содержания и направленности предпринимательской деятельности, объекта приложения капитала и получения конкретных результатов, связи предпринимательской деятельности с основными стадиями воспроизводственного процесса, различают следующие виды предпринимательства: производственное, коммерческо-торговое, финансово-кредитное, посредническое, страховое.
Предпринимательство называется производственным, если сам предприниматель непосредственным образом, используя в качестве факторов орудия и предметы труда, производит продукцию, товары, услуги, работы, информацию, духовные ценности для последующей реализации (продажи) потребителям, покупателям, торговым организациям.
Коммерческое предпринимательство охватывает все виды деятельности, которые непосредственным образом относятся к обмену товара на деньги, денег на товар или товар на товар. 
Для организации финансово-кредитного предпринимательства образуется специализированная система организаций: коммерческие банки, финансово-кредитные компании (фирмы0, валютные биржи и другие специализированные организации.
Посредничеством называют предпринимательство, в котором предприниматель сам не производит и не продает товар, а выступает в роли посредника, связующего гнезда в процессе товарного обмена, в товарно- денежных операциях.
Страховое предпринимательство состоит в том, что предприниматель согласно законодательству и договору гарантирует страхователю компенсацию вреда в следствие непредвиденного бедствия потери имущества, здоровья, ценностей, жизни и иных видов потерь за конкретную плату при заключении договора страхования,
Таким образом, многообразие организационных форм и видов предпринимательской деятельности придаёт современной рыночной экономике характер смешанной экономики.


2.2 Развитие предпринимательства в мировой экономике
Мировой опыт показывает, что без свободной рыночной экономики, без самостоятельного производителя, без предпринимательской активности процветание общества невозможно. Формирование малых и средних рыночных структур во всех без исключения отраслях и сферах экономики страны отвечает мирохозяйственным тенденциям экономических процессов, так как во всех странах мира в сфере малого и среднего бизнеса действует значительное число небольших предприятий разнообразного профиля. Предпринимательство является важнейшим элементом рыночной экономики, в значительной степени способствующим интенсивному развитию государства, во многом определяющим темпы экономического роста, структуру и качество валового национального продукта. Несмотря на распространенное мнение о существенном отставании России от других стран в развитии малого и среднего предпринимательства (МСП), этот сектор составляет сегодня в нашей стране не менее 70% от общего числа предприятий и на него приходится примерно 35-40% численности занятых и общего объема производства продукции и услуг. Таким образом, можно сделать вывод о том, что предпринимательство - является одной из важнейших составляющих современной экономики. По своей экономической природе оно неразрывно связано с рыночным хозяйством и является его продуктом [11, с. 70].
Международные корпорации последней четверти XX века являются важнейшим элементом развития мировой экономики и международных экономических отношений. Их бурное развитие в последние десятилетия отражает обострение международной конкуренции, углубление международного разделения труда. Международные корпорации предстают как непосредственные участники всего спектра мирохозяйственных связей, как «локомотивы» мировой экономики. Международные корпорации, с одной стороны, являются продуктом быстро развивающихся международных экономических отношений, а с другой стороны, сами представляют мощный механизм воздействия на них. Активно воздействуя на международные экономические отношения, международные (транснациональные) корпорации (ТНК) формируют новые отношения, видоизменяют сложившиеся их формы.
Наиболее значительную активность в области нововведений проявляют венчурные фирмы. Они успешно конкурируют с крупными, добиваясь более быстрых темпов внедрения достижений научно-технического прогресса. Мелкие исследовательские фирмы активно проводят исследования и разработки, проявляют больше желания взять на себя риск, гораздо эффективнее используют исследовательские фонды и оборудование, квалифицированные кадры, тем самым вносят весомый вклад в инновационный процесс, технологическое обновление производства. Мелкие инновационные фирмы с их мобильностью в условиях конкуренции новых товаров, когда рыночным фактором становятся темпы обновления ассортимента выпускаемой продукции, нашли свое место в системе хозяйства. Они занимаются начальными стадиями нововведений, оставляя крупным фирмам капиталоемкие стадии промышленного развертывания новых производств. Достижения научно-технического прогресса позволяют им быстро подключиться к наукоемким отраслям, не располагая при этом большим капиталом.
Крупные ТНК могут иметь и имеют огромное влияние на мелкий бизнес в индустриально развитых странах. Вместе с тем сегодня было бы неверным представлять дело так, что по­вышение роли ТНК привело к полному вытеснению мелких и средних ком­паний из международной торговли. Мелкий и средний бизнес продолжает играть в ней зачастую довольно значительную роль. Однако деятельность такого бизнеса все чаще оказывается под влиянием ТНК. Это проявляется:
Во-первых, в том, что многие небольшие специализированные компании выступают подрядчиками ТНК и их экспортные по­ставки представляют собой детали и узлы для конечных продук­тов, собираемых на предприятиях ТНК;
Во-вторых, все чаще мелкие и средние компании прибегают к ус­лугам торгового аппарата ТНК для реализации своей продукции на внешних рынках и служб технического сервиса ТНК для обслуживания своей техники и т. д.;
В-третьих, даже если мелкие и средние фирмы выступают вполне независимо на мировом рынке, они учитывают профиль деятельности ТНК и могут рассчитывать на успех только в тех секторах мирового рынка, на которых не представлены товары ТНК. Другими словами, они заполняют те «ниши», которые по тем или иным причинам не интересуют ТНК [11, с. 114].
Крупные компании используют мобильность малых предприятий и их способность оперативно адаптироваться к происходящим на рынке измене­ниям. При этом они взаимодействуют с ТНК на контрактной основе (снабжение, финансирование, проведение НИОКР).
2016 год стал проверкой на прочность для российских предпринимателей. Часть из тех, чей бизнес не пережил кризис, превратились в наемных работников. Оставшаяся часть продолжает борьбу за свое дело. Предприниматель — не профессия, а призвание, уверены эксперты. Те, кто рожден быть предпринимателем, переживет любой кризис, независимо от степени его тяжести.
Во второй половине 2016 года государство, кажется, услышало предпринимателей и начало постепенно действовать в их интересах. Если в начале 2016-го в правительстве рассматривались законопроекты, нацеленные на выжимание средств из бизнеса любыми способами (предпочтительно — увеличением облагаемых налогов), то во второй его половине власти задумались о «щадящих» условиях для развития МСП. Эксперты оценивают это как один из важнейших факторов уходящего года — без структурного диалога с властью развитие бизнеса в России практически невозможно [17].
Активно на протяжении всего 2016 года развивалась тема самозанятых граждан — в условиях кризиса вывести «из тени» микропредпринимателей крайне важно для бюджета страны. Также государство стало сокращать свое присутствие и в крупном бизнесе. Яркий тому показатель — недавняя приватизация Роснефти. Однако проделанные шаги, хоть и выглядят незначительными, для неповоротливой и тяжело реагирующей на перемены системы — просто огромны. Но многое еще предстоит: кредиты в банках для МСП по-прежнему недоступны и неподъемны. В 2017-м году остались санкции, которые также не упростили жизнь российским предпринимателям. С другой стороны, именно предприниматели — правда, те, которые работают в сфере импортозамещения — неоднократно просили президента продлевать санкции как можно дольше.
Зависимость экономики России от нефти не придает уверенности в развитии предпринимательству. Тем не менее, нет худа без добра. Эксперты отмечают, что успешное развитие в порой невыносимо тяжелых условиях создает новую модель предпринимательства: мобильную, клиентооориентированную, стрессоустойчивую, способную справляться с любыми кризисами. Как говорил Антон Чехов, «привык и даже улыбаюсь».
В 2017 году на бизнесе будут продолжать негативно сказываться макроэкономические факторы: уменьшение бюджетных трат, высокие ставки кредитов, которые бизнес понабрал за последние годы, общее уменьшение деловой активности и усиление налогового прессинга. Новым фактором риска будут возможные торговые войны между государствами и повышение процентных ставок со стороны ФРС, разрастание сепаратизма в Европе. Цена на нефть может рухнуть, спрос на наши ресурсы из-за возможных проблем китайской экономики уменьшится. Так как сырьевой сектор играет большую роль в мультипликации все деловой активности в России, пострадаем мы все – и бюджетники, и малый и средний, и крупный бизнесы [17]. 
Цена на нефть может рухнуть, спрос на наши ресурсы из-за возможных проблем китайской экономики уменьшится.
Позитив может прийти только со стороны государства, в виде кардинального разворота экономической, финансовой и налоговой политики в сторону производителя. С соответствующими мерами макроэкономического стимулирования инвестиционной активности и спроса, с запуском государственных программ поддержки и развития обновления инфраструктуры, которые потянут за собой все сектора и дадут точки роста бизнесу любого масштаба. Триллион связанных инвестиций в долгосрочные проекты «просочится» на потребительские рынки. 
Предпосылок для бурного роста российского бизнеса в 2017 году нет. Для развития малого бизнеса так и не решены фундаментальные проблемы: административные барьеры, непрозрачная налоговая и судебная система, рентные отношения с контрольно-надзорными органами, недостаток оборотных средств и сложности с доступом к кредитным финансовым ресурсам. Нет денег - нет возможности развивать свое производство, внедрять современные технологии и создавать рабочие места. Несмотря на все предпринимаемые правительством меры, инвестировать в создание производственных предприятий в России до сих пор не просто не выгодно, но и опасно с точки зрения защиты инвестиций [17]. 
Несмотря на экономический кризис и сложившиеся в текущем году невыгодные условия в России для развития бизнеса, эксперты смотрят в будущее с оптимизмом: по-другому ни один успешный предприниматель думать просто не должен.
Два сектора экономики, в которых может продолжиться рост - это сельское хозяйство и IT.
Таким образом, в России, как бы ни привычно звучало, отличные условия для начала бизнеса. Относительно низкая конкуренция, особенно на периферии. Высокая образованность населения для потребления качественных товаров и услуг, хотя покупательская способность пока снижается. Много сфер, где возможен «низкий старт», без значительных финансовых затрат. Для России в ближайшие 5-10 лет отсутствуют альтернативы, кроме развития предпринимательства в стране. Просто нет других вариантов. И у значительной части наших граждан на самом деле тоже нет выбора, кроме как учиться предпринимательству.

Глава 3. Развитие предпринимательской деятельности в экономике России
В условиях рыночных отношений предпринимательство – это основная база для формирования среднего класса, способ стимулирования занятости и источник решения социальных проблем, связанных с безработицей, высоким уровнем бедности, ухудшением демографической ситуации, снижением мотивации к самореализации и труду. Кроме того, малые и средние предприятия заполняют невостребованные крупными компаниями ниши, обеспечивая структурную гибкость экономики. Между тем, исходя из содержания такого рода деятельности, возникает проблема учета производства предприятий из-за большого их количества и площади нашей страны.
Малое и среднее предпринимательство — неотъемлемый элемент современной рыночной системы хозяйства, без которого экономика и общество в целом не могут нормально существовать и развиваться. Этот сектор экономики создает необходимую атмосферу конкуренции, он способен быстро реагировать на любые изменения рыночной конъюнктуры, заполнять образующиеся ниши в потребительской сфере, создавать дополнительные рабочие места. В современных условиях РФ, когда процесс становления малого бизнеса в нашей стране находится на начальном этапе, его дальнейшее развитие в количественном и качественном плане является важнейшим фактором поступательного подъема национальной экономики.
В экономике России субъекты малого и среднего предпринимательства имеют сравнительно небольшой удельный вес. По статистическим данным на 2016 год в РФ было зарегистрировано 5,6 млн. таких предприятий. Чем выше данный показатель, тем быстрее и эффективнее государство справляется с кризисными ситуациями [16].
В структуре субъектов малого и среднего предпринимательства наибольшую долю составляют индивидуальные предприниматели – 62,8%, остальная часть (37,2%) представлена юридическими лицами, которые в свою очередь имеют в своем составе малые предприятия – 4,2% и средние предприятия – 0,3%.
Динамика количества малых и средних предприятий за 2012-2016 гг. представлены в таблице [16].
Таблица - Число малых и средних предприятий в 2012, 2014, 2016гг. (на конец года), тыс.
	
	2012
	2014
	2016

	Малые предприятия
	1836,4
	2063
	2677

	Средние предприятия
	15,9
	13,7
	7432

	Итого
	1852,3
	2076,8
	10,109


Как видно из приведенных выше данных, число малых предприятий в течение всего рассматриваемого периода имело тенденцию к повышению, в то время как количество средних предприятий снижалось. Но, несмотря на такую отрицательную динамику, общее число предприятий продолжало увеличиваться, в наибольшей степени за счет роста числа малых предприятий.
Отраслевая структура предприятий малого и среднего бизнеса не претерпевала значительных изменений в течение последних лет. Более подробно данная структура представлена на рис.
[image: https://sibac.info/sites/default/files/files/2016_02_02_studeconom/Hasanova.files/image002.png]
Рис. Отраслевая структура предприятий малого бизнеса в 2016г.
Неизменно наиболее популярными видами деятельности остаются оптовая и розничная торговля (их доля в 2016 г. составила 39% от общего числа предприятий), за ними следуют предоставление услуг и операции с недвижимым имуществом (20%), строительство (12%), обрабатывающие производства (9%). Наименьший удельный вес имеет сельское хозяйство (3%), добыча полезных ископаемых и производство электроэнергии (1%), образование, здравоохранение, социальные услуги и другие виды деятельности в сумме имеют долю в 9% [16].
По итогам проведенного анализа можно сделать вывод о том, что за последние несколько лет субъекты малого и среднего предпринимательства продолжают развиваться и набирать обороты, однако существует определенные проблемы, которые ощутимо сказываются на их деятельности.
Наиболее важными являются проблемы, связанные с финансированием малого и среднего бизнеса. Здесь ситуация остается довольно сложной, прежде всего из-за высоких процентов на кредиты, которые предприятия не могут себе позволить. Еще одним препятствием остается недоступность госзаказов. Это связано в первую очередь с тем, что по данному вопросу государство в большинстве случаев отдает предпочтение крупным предприятием.
Требуется разработка и внедрение новых, более эффективных программ, которые позволят увеличить долю малого бизнеса в ВВП страны.
Для этого, прежде всего, следует ослабить административные барьеры, упростить бюрократические процедуры, снизить налоговую нагрузку, а также укреплять сотрудничество в сфере госзаказов. Тогда предприятия смогут быть уверенными в своих возможностях и перспективах.
Таким образом, для дальнейшего развития предприятий малого бизнеса государству необходимо продолжать политику по их поддержке, так как малые и средние субъекты предпринимательства имеют большое значение для экономики всей страны. Благодаря своей быстрой адаптации к различным внешним факторам, они могут способствовать стабилизации и улучшению состояния экономики во время кризисов, эта гибкость является их преимуществом перед крупным бизнесом.

Заключение
Итак, предпринимательская деятельность - это особый вид деятельности, который направлен на извлечение прибыли, основанная на самостоятельной предприимчивости, ответственности и инновационной предпринимательской идее. Предпринимательская идея является выявленный интерес производителя, который имеет видимые очертания конкретной экономической формы. Раскрытие данной заинтересованности может осуществляться непосредственно совмещением потенциала предпринимателя со спросом рынка, либо наоборот. Предпринимательская деятельность выступает в качестве особенного вида экономической активности, потому что его начальный этап связан, только лишь с идеей - результатом мыслительной деятельности, которая впоследствии принимает материализованную форму. Предпринимательская деятельность характеризуется обязательным наличием инновационного момента, неважно будет ли это производство нового товара, смена профиля деятельности или основание новой фирмы. Новая система управления производством, качеством, внедрение более новых методов организации производства или новых технологий - это также инновационные моменты. В предпринимательской деятельности уместно рассматривать два главных элемента:
- новаторскую инновационную деятельность как предпринимательскую функцию;
- действия предпринимателя как носителя и реализатора данной функции.
Результатом каждого типа предпринимательской деятельности является достижение поставленных предпринимателем целей. В качестве основных целей предпринимательской деятельности могут выступать:
- получение прибыли от вложенного в тот или иной объект предпринимательства капитала, финансовых, ресурсных и материальных средств;
-  удовлетворение спроса общества на конкретные потребности его членов или страны, региона.
В процессе функционирования производства или посреднической деятельности цели могут иметь более широкий спектр. Например, в качестве целей могут быть:
- накопление денежных средств для завоевания новых рынков и развития производства;
- улучшение социальных условий сотрудникам организации;
- оптимизация спроса покупателей на продукцию организации;
- оказание помощи в улучшении этических и моральных норм общества, улучшение культуры потребления и т.д.
Для достижения целей определяются и решаются конкретные задачи предпринимательской деятельности в рамках текущей или перспективной политики предприятия. Политика организации определяет направление и методы осуществления предпринимательской деятельности, ее стиль, которые обеспечивают эффективное поведение организации в сложившихся или меняющихся условиях окружающей среды.
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