62

МИНИСТЕРСТВО НАУКИ И ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ   
РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«ПЕНЗЕНСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ»
Педагогический институт имени В. Г. Белинского
Факультет физико-математических                   Кафедра «География» 
и естественных наук 
Направление подготовки  44.03.01                     «Педагогическое образование» 
Профиль подготовки                                             «География»
Форма обучения – очная
                                     
ВЫПУСКНАЯ КВАЛИФИКАЦИОННАЯ РАБОТА
на тему
«Изменение роли новых индустриальных стран Азии в международном разделении труда»


Студент                              ___________________       Митрофанова Наталья Владиславовна
                                                  (подпись, дата)                   
Руководитель                  ___________________          Вдовина Э.Л
                                               (подпись, дата)                 
Нормоконтролер            ___________________           Жогова М.Л. 
                                                  (подпись, дата)               
Работа допущена к защите (протокол заседания кафедры от__________________ №____) 
Заведующий кафедрой      _____________________    Симакова Н.А. 
                                                          (подпись) 

Работа защищена с отметкой ___________ (протокол заседания ГЭК от _______ № ___) 

Секретарь ГЭК           __________________________    Алексеева Н.С. 
                                                       (подпись) 



Пенза - 2019
ОГЛАВЛЕНИЕ
	
	стр.

	ВВЕДЕНИЕ
	3

	1. ОСОБЕННОСТИ  СОВРЕМЕННОЙ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИ-
ЧЕСКОЙ ТИПОЛОГИИ СТРАН
	

	          1.1 Типология и критерии выделения отдельных типов стран
	6

	          1.2 Подходы к типологии развивающихся стран
	10

	          1.3 История формирования новых индустриальных стран (НИС) Юго-Восточной Азии
	15

	2. ВОЗМОЖНОСТИ      СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ      НИС
	

	2.1 Страны первой волны
	23

	2.2 Страны второй волны
	[bookmark: _GoBack]39

	2.3 Место НИС Азии в международном разделении труда
	44

	3. МЕТОДИЧЕСКИЕ ПОДХОДЫ К ИЗУЧЕНИЮ НОВЫХ ИНДУСТРИАЛЬНЫХ СТРАН В ШКОЛЬНОМ КУРСЕ ГЕОГРАФИИ
	

	3.1 Особенности изучения новых индустриальных стран в курсе «Экономическая и социальная география мира»
	49

	3.2. Конспект урока на тему «Новые индустриальные страны Зарубежной Азии»
	51

	ЗАКЛЮЧЕНИЕ
	58

	СПИСОК  ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ
	60




                                               ВВЕДЕНИЕ

В настоящее время развитые страны переходят от индустриального развития к постиндустриальному. Другими словами, основной целью экономического развития этих государств является переориентация материало-, ресурсо-, трудоемких производств в наукоемкие. В мире, не считая индустриально развитых и развивающихся государств, существует группа стран, занимающих промежуточное положение между ними.
Эти страны объединяют в НИС, они проявили впечатляющие темпы экономического роста и роста сферы услуг. За последние двадцать лет в этих странах произошел такой «взрыв» в экономическом развитии, что им можно позавидовать. Эти страны заняли особое место среди развитых стран мира. Ещё недавно они имели экономику, типичную для развивающихся стран. Еще три-четыре десятилетия назад ни один «мозговой центр» не мог спрогнозировать беспрецедентно бурного развития группы стран Восточной и Юго-Восточной Азии, получивших за стремительный бросок к прогрессу поэтические названия «драконов» и «тигров».
Они отличаются сравнительно высоким уровнем ВВП на душу населении, распространением индустриальных форм труда, относительно развитой отраслевой структурой экономик, экспортом изделий обрабатывающей промышленности, дешевизной рабочей силы. Рыночные отношения достигли здесь заметно более высокой степени зрелости, чем в развивающихся странах.
Актуальность темы исследования данной выпускной квалификационной работы обусловлена тем, что страны Юго-Восточной Азии на сегодня это самый быстрорастущий в мире рынок. Здесь крайне удачно сочетаются многочисленное население, дешевизна жизни и рабочей силы, близость крупных производителей (Китай, Индия, Япония, Южная Корея) и высокие показатели проникновения интернета
Этот рынок был бы идеален, если бы покупательская способность населения была сравнима с западными странами, а степень проникновения банковских услуг, онлайн-платежей и развитие логистики были бы такими же широкими. Всё это придёт сюда в ближайшие несколько лет, и тогда борьба за лидерство на рынке с 600 миллионами населения (да ещё двумя миллиардами в близлежащих странах) станет ключевой задачей даже для крупнейших мировых компаний. Поэтому выход на рынки этих стран – прекрасная возможность успеть занять хорошие позиции на старте, чтобы потом получить прекрасные дивиденды.
Страны Юго-Восточной Азии имеют большие возможности для развития экономики, хотя ещё не определён конкретный уровень процентных ставок. Как утверждают иностранные специалисты, развитие среднего класса, быстрые темпы урбанизации и расширение производства положительно влияют на экономики стран этого региона. Особенно хорошие перспективы развития экономики имеют Индонезия и Филиппины.
Меньшими преимуществами обладают Малайзия и Таиланд, так как в этих странах сокращается потребительский спрос. Что касается Сингапура, то реорганизация правительства может негативно отразиться на росте экономики. Аналитики предупреждают, что в ближайшее время могут резко увеличиться процентные ставки.
В связи с этим основная цель работы заключается в исследовании основных направлений изменения роли новых индустриальных стран Азии в международном разделении труда.
        В связи с поставленной целью были определены следующие задачи:
· изучение истории возникновения и становления НИС;
· определение понятия, основных черт и особенностей развития НИС;
· определение роли НИС в мировой экономике, на примере нескольких стран.
· раскрытие основных моделей и тенденций развития новых индустриальных стран в условиях глобализации;
· Проанализировать место темы НИС Азии в школьном курсе географии
· Составить конспект урока для учащихся 10 классов на тему: «Новые индустриальные страны Зарубежной Азии». 
Предметом исследования являются процессы, определившие быстрый экономический рост новых индустриальных стран.
Объектом исследования выступают новые индустриальные страны Юго-Восточной Азии.
Методы исследования: анализ литературы, структурно-логический анализ, математический анализ, сравнительно-географический анализ и картографический.
В работе использованы научные труды зарубежных и отечественных ученых, статистическая и информационная база международных экономических организаций,
Выпускная квалификационная работа состоит из введения, трех глав, заключения и списка использованной литературы. В первой главе раскрываются особенности современной социально-экономической типологии стран и критерии выделения Азиатских стран в особую категорию ,историю формирования категории новые индустриальные страны. Вторая глава посвящена социально-экономическому развитию отдельных стран первой и второй волны и их место в международном разделении труда. В третьей главе приводится пример внедрения урока по географии для учащихся 10 классов на тему:  «Новые индустриальные страны Зарубежной Азии» .Общий объем работы 60 страниц.










1. ОСОБЕННОСТИ СОВРЕМЕННОЙ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТИПОЛОГИИ СТРАН

1.1. Типология и критерии выделения отдельных типов стран

На современной политической карте мира насчитывается около 230 стран и территорий. Эти первичные составные части Земли чрезвычайно разнообразны – и по площади, и по населению, по этническому и национальному составу, по уровню и особенностям экономического и культурного развития, по их месту в международном разделении труда и в международных отношениях в целом.
Страны мира различаются не только по размерам, численности населения и географическому положению. Прежде всего, они различны по уровню социально-экономического развития.
Современное развитие мира характеризуется необходимостью тесного сотрудничества между странами, как в экономике, так и в плане совместного решения глобальных проблем современности общими усилиями всех стран и нарастающей потребностью глобального регулирования международной жизни. Наряду с целостностью и единством, присущим всемирному хозяйству, в нем существуют также и внутренние противоречия [4]. В основном, это противоречия между группами стран. Поэтому большое значение имеет изучение многообразия и закономерностей развития современного мира.
Многие страноведы-географы, экономисты, политологи, международники давно уже работают над систематизацией стран мира. Однако надо констатировать, что до сих по страноведение не имеет еще общепризнанной системы группировки стран.
Каждая страна мира имеет свои неповторимые особенности, но наличие черт, общих с другими государствами, является основанием для выделения определенных типов стран. Тип страны – объективно сложившийся относительно устойчивый комплекс присущих ей условий и особенностей развития, характеризующий ее роль и место в мировом сообществе на данном этапе всемирной истории.
Тип страны – это такая совокупность характеризующих ее показателей, которая в каких-то существенных, подчас решающих типологических чертах, с одной стороны, роднит эту страну с рядом схожих стран, а с другой стороны, выделяет ее из всех других типов стран.
Поскольку изучение каждой страны в отдельности в масштабах мировой экономики нецелесообразно, большое значение имеет типология стран по уровню экономического развития [1]. По средствам типологии различные государства подразделяются на определенные типы. Тип государства – это вид государства. Вид, который характеризуется наиболее существенными признаками, присущими различным государствам.
Типология систематизирует информацию о странах и помогает при   разработке и различных прогнозов, и рекомендаций. Существует 2 основных вида типологий: количественные – основываются на цифровых показателях (географических, демографических, экономических и т.д.). Примером могут послужить типологии по площади территории, по численности населения, по объему ВВП по ППС. Качественные же – учитывают более сложные особенности общественного развития, либо характеризуют особенности тех сторон жизни общества, которые не поддаются количественному выражению. Качественные типологии часто имеют причинный характер по отношению к количественным показателям.
Над типологией стран мира работали такие ученые как – Н.Н. Баранский, В.В. Вольский, В.П.Максаковский, Н.В Алисов и др.
В основу типологии стран положены качественные признаки, определяющие место страны на политической и экономической карте мира (ГП, ПГП, ЭГП) [7]. Главные признаки в типологии государств – уровень социально-экономического развития того или иного государства, новый синтетический показатель (ИЧР) –  индекс человеческого развития и уровень ВВП – показатель, характеризующий стоимость конечной продукции, выпущенной на территории данной страны за один год (в долларах США).
Типологии бывают разные. Они учитывают большое число показателей, характеризующих уровень экономического и социального развития стран, а также исторические и политические аспекты, например, уровень развития демократии и т. п. Есть типологии, учитывающие уровень развития капитализма, уровень доходов населения и качества жизни, уровень гуманитарного развития и социального прогресса и пр. До начала 90-х гг. все страны мира подразделяли на три типа: социалистические, развитые капиталистические и развивающиеся. После фактического распада мировой социалистической системы на смену этой типологии пришли другие [5] .
Одна из них, также трехчленная, подразделяет все страны мира на экономически развитые, развивающиеся и страны с переходной экономикой, т.е. осуществляющие переход от планово-централизованной к рыночной экономике.Но с распадом системы социализма эта типология как бы устарела.
Кроме научной ценности любая типология имеет и практическое значение. Так, в ООН при выработке стратегии дальнейшего развития стран мира, для оказания финансовой или гуманитарной помощи определяют группу наименее развитых государств. Выделяют эту группу стран на основании трех основных критериев: очень низкие доходы на душу населения, доля обрабатывающей промышленности в структуре хозяйства составляет менее 10%, доля неграмотных среди взрослого населения – более 80%. В начале 1990-х годов к этой группе были отнесены 40 стран: например, Афганистан, Гаити, Гвинея, Бангладеш, Лаос, Непал, Бутан, Мали, Мозамбик, Сомали, Бурунди, Чад, Эфиопия и другие.
Среди отечественных ученых наиболее полное разделение стран по типам В.В Вольский. Эта типология –  результат многолетних исследований, она постоянно дополняется и совершенствуется. Согласно этой типологии все страны мира (за исключением постсоциалистических и социалистических) в соответствии с их местом в системе мировой экономики и международных отношений были разделены на три основные группы: экономически высокоразвитые страны; страны среднего уровня развития; экономически слаборазвитые страны или по терминологии ООН – «развивающиеся страны» [11]. В каждой из этих групп можно выделить типы стран и даже подтипы. Данная типология уже вошла в научный обиход, она широко применяется и в учебных целях. Это относится, например, к выделению главных экономически развитых стран, ключевых развивающихся стран, богатых нефтеэкспортирующих, а также наименее развитых стран.
Отметим, что государства мира, включенные в первую и вторую группы представленной выше типологии – это промышленно развитые страны мира. К третьей группе были отнесены все развивающиеся государства.
Данная типология была создана, когда мир был двухполюсным (делился на капиталистический и социалистический), и характеризовала только несоциалистические страны мира. По этой типологии НИС (новые индустриальные страны) относятся к экономически менее развитым странам. Республика Корея, Филиппины, Малайзия, Тайвань – страны внешнеориентированного приспособленческого развития капитализма. Сингапур – «страны-квартиросдатчики».
Однако, в последние годы экономика этих стран характеризуется высокими темпами индустриализации, экспортной ориентацией промышленного производства (особенно продукции наукоемких отраслей), активным участием их в международном разделении труда. Темпы экономического развития большинства НИС значительно превышают аналогичные показатели многих развитых стран. По производству отдельных видов промышленной продукции, в том числе наукоемких, НИС вышли на ведущие позиции в капиталистической экономике. Еще более высокими темпами развивается экспорт из этих стран.
Созданы, как отмечалось ранее, и другие типологии. В качестве обобщающего, синтетического показателя в них часто применяется показатель валового внутреннего или национального продукта (ВВП или ВНП) в расчете на душу населения.
Такова, например, известная типологическая классификация развивающихся стран и территорий (авторы: Б.М. Болотин, В.Л. Шейнис), выделяющая «эшелоны» (верхний, промежуточный и нижний) и семь групп стран (от стран среднеразвитого капитализма до наименее развитых). По данной типологии страны НИС относят к развивающимся странам верхнего эшелона – «благополучные страны».
По еще одной известной типологии ученых В. Максаковского, В. Дронова, В. Рома, учитывающей уровень социально экономического развития стран, страны НИС первой волны: республика Корея, Сингапур, Тайвань, Гонконг(Сянган), Малайзия, Тайланд относят к группе развивающихся стран. Экономика этих стран ориентирована на экспорт полезных ископаемых, продукции легкой промышленности, сельскохозяйственной продукции земледелия.
Таким образом, на данный момент «Новые индустриальные страны» (НИС) выделяют в особую группу стран, отличающихся более высоким экономическим ростом, по сравнению с промышленно развитыми странами и существенно более высоким уровнем развития хозяйства по сравнению с основной группой развивающихся стран. Новые индустриальные страны играют все возрастающую роль в экспорте наукоемких промышленных товаров в развитые страны.

1.2 Подходы к типологии развивающихся стран

Разнообразие сочетаний показателей экономического развития различных стран не позволяет оценивать уровень экономического развития с какой-то одной точки зрения. Для этого используют несколько основных показателей и критериев:
· абсолютный и относительный ВВП (ВНП);
· НД и доход на душу населения;
· отраслевую структуру национальной экономики;
· структуру экспорта и импорта страны;
· уровень и качество жизни населения и другие.
Последнее время к этим показателям всё чаще относят и участие страны в мировом инновационном процессе.
Уровень экономического развития принято оценивать величиной валового национального продукта (ВВП). Осуществляет и публикует такого рода подсчёты Всемирный банк. Но в связи с изменениями, происходящими в мире в целом и в мировой экономике, в частности, цифры имеют устойчивую тенденцию к росту.
Для отраслевой структуры ВВП стран с высоким уровнем развития характерно преобладание сферы услуг и небольшой, но высокоразвитого, технически хорошо оснащённого, с высокой производительностью труда, сегмента сельского хозяйства. Что касается промышленности, то в ней наблюдается доминирование обрабатывающего сектора [2].
Страны с высоким уровнем развития представляют собой особую социально-экономическую систему мировой экономики. В ней проживает на сегодняшний день около 16% населения земного шара, но оно является основным производителем и потребителем товаров и услуг мирового рынка. Не удивительно, поэтому, что эти страны производят свыше 2/3 ВВП мира и на их долю приблизительно приходится 96% общемировых расходов на НИОКР (научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы). 
Что же касается некоторых развивающихся стран, то значительная доля сферы услуг и промышленности в структуре ВВП объясняется бурным развитием туризма, торговли и добывающей промышленности.
В целом, для развивающихся стран характерны следующие экономические признаки: зависимое положение в системе мирового хозяйства, (из-за того, что они находятся в жёсткой зависимости от реализации своей сырьевой продукции на мировом рынке, в экономике большинства этих стран основные позиции занимает иностранный капитал). К этому следует добавить нехватку внутренних ресурсов, отсталая техническая база, неравномерность социально-экономического развития и структурный дисбаланс. Кроме этого: низкий профессионализм населения; чрезвычайно высокий уровень безработицы в результате неразвитости производства; рост населения большей части развивающихся стран опережает соответствующие показатели промышленно развитых государств; низкие доходы населения и, как следствие, низкий объём сбережений и малая ёмкость внутреннего рынка.
Здесь перечислены лишь основные экономические признаки, характерные для развивающихся стран. На самом деле их больше.
И наконец, страны с так называемой переходной экономикой. К ним относят 28 посткоммунистических государств. Эти страны занимают 18% территории земного шара и в них проживает 7,5% населения мира [3]. В их составе выделяют две региональные подгруппы. Первая из них включает в себя страны Центральной и Восточной Европы, в том числе и Албанию. Вторая – страны СНГ и Монголию. Что касается такого игрока на мировой экономической арене, как Китай, то, не смотря на темпы его экономического роста и промышленное развитие, его пока относят к группе развивающихся стран.
Для большинства стран с переходной экономикой характерны: наличие механизмов и институтов командно-административной системы и одновременно развивающихся рыночных отношений; невысокий уровень доходов и социальной защищённости населения, что выражается в соотношении курсов национальных валют и доллара США; рост безработицы (10 –16% экономически активного населения).
Международные организации (ООН, Всемирный банк), а в их лице международная статистика группирует страны по трём критериям:
· достигнутый уровень экономического развития;
· уровень доходов на душу населения;
· степень открытости экономики (доля экспорта в ВВП)
Первый – предложен ООН, второй и третий – Всемирным банком и МВФ.
Развивающиеся страны по своей численности составляют самую большую группу – около 140 государств, расположенных в Азии, Африке, Латинской Америке и Океании. В основном это страны, освободившееся от колониальной зависимости к концу 19 и 20 столетия. По объёму ВВП на душу населения они значительно отстают от индустриального развитых стран – в среднем 3,5 – 4,0 тыс.долл. против 29,0 – 31,0 тыс.долл. в развитых государствах. Развивающимися странами считаются страны, где уровень ВВП и национального дохода на душу населения недостаточен, чтобы создать сбережения, необходимые для осуществления инвестиций. Они характеризуются значительным первичным сектором, низким уровнем жизни большей части населения, которая способна удовлетворять лишь первичные потребности.
Хозяйствам развивающихся стран присущи следующие экономические признаки:
· преобладание сельхозпроизводства и добывающей промышленности,
· низкий уровень технической базы;
· низкий уровень профессиональной подготовки населения;
· низкие доходы населения;
· высокий уровень безработицы;
· слабое развитие финансовой деятельности;
Кроме вышеперечисленных позиций необходимо иметь ввиду, что во многих развивающихся странах значительная часть экспортных доходов обеспечивается за счёт нескольких товарных позиций, в основном это природные ресурсы или сельхозпродукты. Сырьевая ориентация экспорта создаёт чрезмерную зависимость доходов страны от колебания мировых цен и делает экономику неустойчивой.
Кроме того, экспорт страны, содержащий продукцию с низкой добавленной стоимостью, не даёт на мировом рынке самые высокие доходы. Это ситуация в большинстве развивающихся стран дополняется зависимостью экономического роста от притока иностранных активов [9]. В этом смысле исключительными являются лишь нефтедобывающие страны, которые обладают большим объёмом нефтедолларов и узким объёмом, и узким объёмом внутреннего рынка, сами ищут по пути выдачи международных кредитов.
Учитывая отсутствие возможностей у некоторых стран самостоятельно интегрироваться в мировую экономику, МВФ, Всемирный банк, различные институты ООН, региональные банки развития, Европейский союз, Комитет содействия развитию, объединяющий 20 индустриально развитых стран, и ОПЕК разработали программы финансовой стабилизации и структурной перестройки экономики африканских стран. Эти программы обязывают страны-заёмщики проводить курс на развитие рыночных отношений путём либерализации экономики, сокращения государственного сектора и государственного вмешательства в хозяйственную деятельность, приватизации государственных предприятий и стимулировании экспортного производства при ограничении импортзамещения.
В ходе мирового промышленного развития из общей массы государств выделилась группа новых индустриальных стран.
Новые индустриальные страны обладают только им присущими чертами. Ведущей отраслью почти всех НИС стала обрабатывающая промышленность, ориентированная на экспорт. У 15 стран товары обрабатывающей промышленности превышают 50% их экспорта.
В экономическом развитии НИС наблюдаются тенденции, присущие зрелой капиталистической экономике: идет процесс концентрации производства и капитала, формируется финансовый капитал. В наиболее развитых странах (Южной Корее, Тайване, Сингапуре) сформировались ТНК.
Уровень ВВП соответствует таким промышленно развитым странам, как Греция, Португалия. Южную Корею и Тайвань уже сейчас вполне можно перевести в разряд индустриально развитых государств.
Хотя для НИС характерны высокие макропоказатели, их не относят к развитым странам, так как НИС не соответствуют последней группе по таким критериям, как: уровень и качество жизни населения, уровень образования населения, продолжительность жизни, социальные показатели, продолжительность рабочей недели и другие [10].

Причинами экономического роста НИС послужили:
1) выгодное географическое положение;
2) наличие дешевой рабочей силы;
3) крупные вложения иностранного капитала, и прежде всего США, Японии, ФРГ;
4) опережающее развитие внешнеэкономических отношений;
5) активная роль ТНК (около 80 % всех средств было вложено в НИС).
Для всех перечисленных стран характерно присутствие иностранного капитала в экономике, причем его доля наиболее значительна в более развитых НИС. Более высокий уровень развития является следствием использования иностранных инвестиций в национальной экономике.
По производству отдельных видов промышленной продукции, в том числе и наукоемких ее видов, НИС вышли на ведущие позиции в капиталистической экономике.
Исходя из вышесказанного, НИС можно причислить к группе стран, находящихся в промежуточной зоне между развитыми и развивающимися странами. Это обстоятельство позволяет сохранять целостность мировой хозяйственной системы.

1.3. История формирования новых индустриальных стран (НИС) Юго-Восточной Азии

Причиной выделения НИС в отдельную группу стало тесное экономическое сотрудничество развитых государств с НИС. Новые индустриальные страны должны были увеличить экономический потенциал развитых стран, предоставить им дополнительную базу для развития капитала.
Вплоть до середины 60-х гг., даже после деколонизации, экономисты Запада не особенно учитывали специфические социально-экономические проблемы развивающихся стран [12]. Скорректированная в 70-80-е гг. концепция помощи основывалась на предположении, что развитые страны Запада служат определенной моделью развивающихся стран, поскольку получаемая ими помощь состоит исключительно из образцов западной культуры: материальных благ, технологии, образования и культуры, норм политического и социального поведения и т.д.
В течение 80-х гг. все восемь экономик доказали, что в состоянии поддерживать рост на уровне, превышающем 7% в год.  Этим странам удалось в исторически короткие сроки преодолеть свою социально-экономическую слаборазвитость и в большей или в меньшей степени приблизиться к уровню развитых стран. Эти страны значительно отличаются друг от друга и по численности, и по структуре занятого населения, и по темпам развития и т.д. Население Тайваня, например, более чем в два раза меньше, чем Ю. Кореи, а Сингапура – в 2 раза, чем Гонконга. Сингапур уделяет большое внимание созданию привлекательного пакета условий для международных компаний. Ю. Корея, напротив, всеми силами старается держать иностранцев подальше от своей экономики, подкармливая субсидиями свои домашние компании.
Процессы дифференциации, протекающие во всех подсистемах мировой экономики, следовательно, и в развивающихся странах, привели к выделению особой группы стран, получивших название «новые индустриальные страны» (НИС). Данные государства отличались более высоким экономическим ростом, чем промышленно развитые страны, и существенно более высоким уровнем развития хозяйства по сравнению с основной группой развивающихся стран.
Статус «НИС» страна приобретает по следующим критериям, установленными по методике ООН:
· размер ВВП на душу населения;
· среднегодовые темпы его прироста;
· удельный вес обрабатывающей промышленности в ВВП (он должен быть не более 20%);
· объем экспорта промышленных изделий и их доля в общем вывозе;
· объем прямых инвестиций за рубежом.
По некоторым показателям НИС зачастую превосходят подобные показатели ряда промышленно развитых стран. На протяжении 30 лет с 1960 по 1990 гг. темпы развития экономики азиатского региона в целом составляли более 5% в год, в то время как в европейских странах – 2%. Развивающиеся страны, вступившие на индустриальный путь развития, начинают привлекать иностранные инвестиции и стимулировать рост внешней торговли. Доходы от экспорта используются для развития наиболее перспективных отраслей.
В 60-е гг. на такой путь вступили страны Восточной Азии и Латинской Америки. В Восточной Азии капитал направлялся главным образом в обрабатывающую промышленность и сырьевые отрасли. В Латинской Америке – в торговлю, сферу услуг, обрабатывающую промышленность. Особо нужно выделить Восточную Азию.
В 1989 г. 18 государств образовали форум азиатско-тихоокеанского сотрудничества (АТЭС): США, Канада, Китай, Япония, Австралия, Новая Зеландия, Республика Корея и т.д. Целями этой интегральной группировки стало упразднение торговых препятствий во взаимоторговле и движении капитала. Однако, в силу того, что страны, входящие в АТЭС, различны, были установлены сроки для достижения этих целей: до 2010 – для развитых стран, до 2020 – для развивающихся стран. АТЭС не является закрытым блоком [13]. В ноябре 1998 г. на очередной конференции в столице Малайзии Куала-Лумпуре в состав организации приняты еще 3 страны: Вьетнам, Перу, Россия.
Темпы экономического развития, как отмечалось выше, большинства НИС значительно превышают аналогичные показатели многих развитых стран. По производству отдельных видов промышленной продукции, в том числе наукоемких, НИС вышли на ведущие позиции в капиталистической экономике. Именно это обстоятельство и обусловило их необычайно ускоренный рост.
Быстрый рост экономики обусловил увеличение абсолютных размеров ВВП, в том числе и на душу населения. По этим показателям НИС в целом также опережает основную массу развитых стран. В структуре ВВП достаточно велик удельный вес внутренних накоплений, причем в азиатских НИС он выше, чем в большинстве индустриальных государств (таблица 1).
В силу множества факторов НИС оказались в сфере особых экономических и политических интересов капиталистических стран, которые направляли в эти страны почти половину всех финансовых ресурсов, предназначенных развивающимся государствам. 
Таблица 1                                
Общий объем ВВП НИС Зарубежной Азии в 2007–2017годы [25]

	Страна
	Общий объем ВВП, млрд. долл
2007г
	Место в мире
	Общий объем ВВП, млрд. долл
2017г
	Место в мире

	Республика Корея
	1206
	14
	1531
	12

	Индонезия
	846
	16
	1016
	16

	О.Тайвань
	690
	18
	690
	18

	Таиланд
	520
	24
	455
	25

	Малайзия
	358
	29
	315
	37

	Филиппины
	300
	37
	314
	36

	Сянган
	293
	39
	321
	33

	Сингапур
	223
	46
	297
	37



Еще более высокими темпами развивается экспорт из этих стран. Дело в том, что, обладая высокой конкурентоспособностью, продукция обрабатывающей промышленности НИС все более интенсивно захватывает позиции на мировом рынке. НИС превратились в крупнейших экспортеров обуви, одежды, текстильных изделий, стремительно наращивают вывоз бытовой электронной аппаратуры и т.д. При этом НИС удалось не только найти свою нишу на мировом рынке, но и потеснить конкурентов из числа развитых капиталистических стран.
Использование положительного опыта НИС, осуществивших прорыв на мировой рынок наукоемкой продукции, имеет практическое значение для ускоренного формирования новой модели внешнеэкономических связей восточноевропейских стран, ориентированных на глубокое и комплексное сотрудничество в производстве, науке и технике [14].
Факторы, которые обусловили появление НИС, условно можно разделить на внешние и внутренние. Внешними факторами являются:
1. Страны оказались в сфере особенных политических или экономических интересов промышленно развитых стран, прежде всего США и Японии. Следовательно, для них делается все возможное, чтобы обеспечить высокую стабильность и высокую лояльность ее населения к экономической системе капитализма. Так США действовали после Второй мировой войны оказывали разнообразную помощь и поддержку Западной Германии и Японии с целью превращения их в главные центры противодействия распространению социализма на Западную Европу и Юго-восточную Азию. США, объявляя зоной особенных национальных интересов Южную Корею и Тайвань, хотели превратить их в главные страны, которые бы противостояли коммунистическому влиянию со стороны КНР, Кoрейской Нaродно-демократической республики и Социалистического Вьетнама. Южной Корее и Тайваню предоставлялась огромная экономическая помощь и военная поддержка. За период 1950 –1990 годов Тайвань получил свыше 24 миллиардов долларов США иностранных капиталовложений. Во время финансового кризиса 1998 года США и другие развитые страны через международные финансовые организации предоставили Южной Корее ссуды объемом почти 70 миллиардов долларов США. Страны Юго-восточной Азии были и являются сферой особенных экономических и политических интересов США, Японии [15].
2. Структурная перестройка экономики, которая началась в промышленно развитых странах благодаря научно-технической революции в 50-60-х годах. ТНК промышленно развитых стран быстро освоили производство автомобилей, полупроводников, вычислительной техники, бытовой электроники не только в пределах страны базирования, но и в странах, которые развиваются. В 80-х годах прямые инвестиции в экономику НИС составляли свыше 40% всех прямых капиталовложений, что их осуществляли промышленно развитые страны в экономику стран, которые развиваются.
Основными внутренними факторами, которые повлекли экономический рост НИС, являются:
1. Относительная политическая стабильность и лояльные к развитым капиталистическим странам политические режимы. Руководство стран было готово осуществлять политические и экономические реформы, направленные в интересах капиталистических стран, в частности полное гарантирование безопасности их инвестиций, дистанционирования от социалистической теории и практики, поддержки действий развитых стран в международных организациях. Страны, которые развиваются, нормировали свои правовые акты таким образом, что они позволяли ТНК из США, Японии и их союзников практически беспрепятственно использовать дешевую рабочую силу, дешевое сырье и достаточно вместительные внутренние рынки и так же беспрепятственно экспортировать выработанную продукцию [15].
2. Производительная с точки зрения достижения конечного результата экономическая стратегия, которая состояла из нескольких этапов. На первом этапе страны постепенно замещали отечественной продукцией импорт аналогичных изделий из-за границы и тем самым экономили валютные средства и в то же время насыщали внутренний рынок основными потребительскими товарами.  На втором этапе создавался экспортный потенциал и наращивалась мощность базовых отраслей экономики. При этом НИС Юго-восточной Азии создавали предприятия из выпуска преимущественно трудоемкой продукции массового потребления, в то время как латиноамериканские отдавали преимущество развитию высокотехнологических капиталоемких отраслей, таких, как отделочная и добывающая промышленность. Третий этап внедрения экономической стратегии характеризуется созданием собственной научно-исследовательской базы и развитием наукоемких отраслей, включением страны в процесс экспорта капитала. Причем большую часть капиталов восточноазиатские страны пытаются инвестировать в отделочную промышленность и сферу услуг стран Северной Америки и Западной Европы, стремясь таким образом получить доступ к новейшим технологиям [15].
3. Развитие производительных сил, то есть средств производства и человека как главной производительной силы общества. НИС Юго-восточной Азии сделали огромные капиталовложения в обновление средств производства в традиционных отраслях экономики и создали новые, раньше отсутствующие производства на базе новейшей техники и технологии. Причем инвестиции в физический капитал они осуществляли за счет высокой нормы внутренних сбережений, которая составляла свыше 30% валового внутреннего продукта. В то же время НИС Юго-западной Азии инвестировали средства в начальное и среднее образование, развитие научно-технического потенциала и переподготовку кадров, потому местная рабочая сила оказывалась готовой к высокоэффективной работе со сложной наукоемкой техникой [15].
4. В экономике оптимально объединились рыночный механизм и государственная регуляция. Хотя экономическая роль государства в каждой из НИС разная, в целом она была достаточна для того, чтобы дополнить рыночные механизмы там, где они объективно несостоятельные были обеспечить высокие темпы экономического развития. Именно благодаря государственной регуляции внешне экономических отношений Гонконг, Тайвань, Южная Корея, Сингапур в течение длительного времени имели позитивное сальдо платежных балансов. Правительства азиатских стран контролировали мероприятия по поддержанию макроэкономической стабильности, избегая высокой инфляции и безработицы. В Южной Корее все ведущие отрасли материального производства имеют ярко выраженный экспортно-ориентированный характер. Доходы от внешней торговли составляют основную часть бюджетных поступлений.
5. Эффективная, противоположная традиционной, политика доходов. Правительства Южной Кореи, Сингапура, Гонконга и Тайваня проигнорировали традиционные западные теории, согласно которым неравенство в доходах вроде бы нужно для стимулирования экономического роста, поскольку богатые склонны к сбережению в большей мере, чем бедные. Чем больше богатых, утверждают традиционные теории, тем более сбережение и тем большие возможности для инвестиций в экономическое развитие. Восточноазиатские страны пошли путем обеспечения более справедливого распределения, преодоления неравенства в доходах, что усилило мотивацию непосредственных производителей - главной производительной силы общества.
Следовательно, появление НИС обусловила не сама по себе экономическая система капитализма, а ее оптимальное приспособление к современным глобальным процессам. Это приспособление происходит по линии производительных сил, производственных отношений и хозяйственного механизма. Причем оно происходит в значительной степени путем использования способов, методов, принципов социализма.
Опыт НИС свидетельствует, что именно авторитарные режимы успешнее всего решают здесь вопросы экономической стабилизации и национального развития. Все без исключения новые индустриальные страны (Республика Корея, Тайвань и Сингапур), а также постепенно приближающиеся к ним по уровню экономического развития Малайзия, Таиланд и Индонезия эволюционировали по сходной, почти универсальной схеме.
НИС принадлежит особая индустриальная ниша в международном разделении труда, она определяется выпуском отдельных изделий легкой промышленности, металлоемкой машиностроительной продукции, а также микроэлектронной аппаратуры ограниченного ассортимента по технологиям, уже получившим широкое распространение в постиндустриальных странах.    

2. ОСОБЕННОСТИ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ НИС

2.1. Страны первой волны

Возникновение новых индустриальных стран (НИС) в зарубежной Азии – настолько важное и неординарное явление современности, что анализу его посвящена обширная отечественная и зарубежная литература. Экономики Южной Кореи, Сингапура, Гонконга и Тайваня демонстрировали очень высокие темпы экономического развития с начала 60-х до финансового кризиса 90-х годов XX века. Так же их неофициально называют «Четыре азиатских тигра». Теперь их нередко называют НИС «первой волны» В настоящее время Южная Корея уже относится к развитым индустриальным странам (входит в ОЭСР), а Гонконг вошел в состав КНР, сохранив свои социально-экономические особенности (рис.1).
Новые индустриальные страны
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Рис.1. Новые индустриальные страны (составлено автором  на основе данных [25]).
В политическом отношении обычной страной среди них является только Сингапур, т.к. Республика Корея до сих пор не урегулировала свои отношения с КНДР, и вопрос об объединении этих частей довоенной Кореи обсуждается постоянно и рано или поздно должен быть решен. Тайвань официально признан в качестве государства лишь 27 странами мира, среди которых нет ни одной заметной, а Гонконг и Макао после истечения срока аренды территорий, на которых они располагаются, вернулись законному владельцу – КНР. Тем не менее, в экономическом плане все эти страны являются самостоятельными и очень заметными державами.
По своему реальному экономическому положению в мире они вполне соответствуют понятию «развитые страны». За три последних десятилетия четверка «азиатских тигров» совершила настоящий прыжок от отсталости к высокому уровню развития [16]. Этот прыжок был, прежде всего, обеспечен самыми высокими в мире темпами прироста ВВП, составлявшими там примерно 10% в год и только в последнее время несколько снизившимися, прежде всего на Тайване и в Гонконге. Благодаря таким темпам заметно повысилась доля четверки в мировом ВВП и особенно в мировом экспорте, где она приближается к 10%, достигнув доли Японии. По важнейшему общеэкономическому показателю – ВВП в расчете на душу населения Сингапур и Гонконг уже вышли на уровень Великобритании, Италии, Нидерландов, Бельгии, а Республика Корея и Тайвань – Испании.  При доле населения в 1,2 % от мирового, эти 4 страны производят 3,3 % мирового ВВП.
Отраслевая структура экономики Сингапура и Тайваня практически не отличается от структуры развитых стран (если не считать того, что в Сингапуре практически отсутствует сельское хозяйство, как и в Гонконге). Структура экономики Республики Корея имеет некоторый перекос в сторону промышленности (40,4 %), а Гонконг, являясь официальными и неофициальными воротами КНР, имеет гипертрофированную долю сферы услуг (88,6 %). Что касается отраслевой структуры промышленности, то во всех четырех странах лидирует машиностроение, причем, прежде всего, бытовая и промышленная электроника.
Характерной особенностью НИС Азии на протяжении последних 40 лет были устойчиво высокие темпы экономического роста (в среднем 8 % в год) и низкий уровень безработицы (в среднем 3 %). Финансовая сфера этих стран (за исключением РК), к тому же, отличается высокой стабильностью.
Еще в конце 50-х-60-х гг.  правящие круги этих стран выдвинули стратегическую задачу структурной перестройки экономики, качественных сдвигов в производственной и социальной сферах и во внешнеэкономических связях. Центральным звеном перестройки была определена индустриализация, но ее предполагали осуществить не по классической европейской или американской модели, а сразу с опорой на новейшие достижения НТР [17]. При претворении в жизнь намеченной стратегии развития эти страны, не располагающие большими природными ресурсами, опирались в первую очередь на свои огромные трудовые ресурсы, к тому же непрерывно пополняющиеся благодаря высокому естественному приросту населения.
Все 4 страны имеют диверсифицированную структуру промышленности, включающую химию и нефтехимию, металлургию, энергетику, легкую и пищевую промышленность и т.д. Тайвань и Южная Корея имеют развитую атомную электроэнергетику, а Корея является одной из крупных автомобилестроительных держав и мировым лидером в области судостроения. Сингапур и Гонконг являются крупнейшими региональными и крупными мировыми финансовыми центрами.
Все новые индустриальные страны обеспечили свой прорыв к высоким международном позициям во многом благодаря тому, что ввели всеобщее среднее образование, сделали общедоступной среднюю школу, подняли уровень общей и профессиональной подготовки молодежи до современных стандартов. Приоритетность образования среди всех государственных проблем привела в этих странах к «образовательному взрыву», изменившему качество их трудовых ресурсов [18].
Южная Корея во второй половине текущего столетия олицетворяла собой динамизм экономического роста развивающихся стран Восточной Азии. Не обладая значительными природными ресурсами, она производит около 2% ВМП, имея всего лишь 0,8% мировой численности населения.
В стране была осуществлена индустриализация хозяйства, в структуре которой произошли коренные изменения. Южная Корея вошла в ряд стран среднего уровня развития.
Как известно, нормальное функционирование любого хозяйства обеспечивается не только наличными трудовыми, природными ресурсами, капиталом, техникой и технологией, но и способностью их рационального соединения, обеспечивающего эффективность производства и рынки сбыта произведенных продуктов.
Южная Корея имела много общих черт в факторах и условиях экономического развития с другими восточноазиатскими странами и территориями. Они в определенной мере опирались на содействие промышленно развитых стран, и прежде всего США.
Качественные изменения положения Южной Кореи в мировом хозяйстве произошли буквально на глазах одного поколения.  Южная Корея часть Кореи, освобожденной от японской колонизации и оказавшейся разделенной после Второй Мировой Войны. В середине 50-х годов по уровню экономического развития она относилась к группе отсталых стран: ВВП на душу населения не превышал 100 долларов [18].
В развитии южнокорейской экономики можно выделить несколько периодов. Первый из них охватывает 1948 – 1961гг., второй период – с 1961г. до середины 70-х годов, а третий – с конца 70-х до 90-х годов. В первый период в хозяйстве страны преобладающее положение занимало сельское хозяйство, хотя доля его в ВВП страны сократилась с 68 до 56% в 1953 –1960 гг.
Второе место в структуре хозяйства занимала торговля. Наибольшие перемены произошли в положении обрабатывающей промышленности, удельный вес которой увеличился в полтора раза – до 14,6%. Но в структуре обрабатывающей промышленности основное место занимало производство потребительских товаров – «самбэк-коноп» (три белых производства). Это помол муки, производство сахара и обработка хлопка, которые обеспечивали основной объем промышленного производства.
Этот период характеризовался аграрно-сырьевым направлением, низким уровнем развития, отсталой структурой. Он был следствием колониального прошлого, войны 1950 –1952гг., раскола страны. На севере были сосредоточены основные мощности добывающей и обрабатывающей промышленности.
Внутренний рынок предъявлял спрос преимущественно на конечные изделия, особенно на потребительские товары. В этот и частично в последующий период экономическое развитие опиралось на подъем местной промышленности и снижение импорта товаров, которые могли производиться в стране.
Для овладения денежным спросом населения предпринимались протекционистские меры. При импортозамещающей политике предусматривалось опережающее развитие ключевых отраслей, которые через сеть прямых и обратных связей вызывали рост в сопряженных отраслях. Наиболее последовательно данное направление стало осуществляться после военного переворота и установления режима военного правления в 1962году [19].
Тогда были поставлены задачи достижения независимости экономики, которые решались путем поощрения частной инициативы, внедрения принципов рыночной экономики при содействии государственного аппарата. Данные установки осуществлялись в рамках идеологической доктрины “победы над коммунизмом в экономическом соревновании”.
Традиционные средства, которые использовал ряд развивающихся стран для повышения уровня экономического развития, Южной Корее не подходили. Она не обладала значительными источниками сырья для увеличения экспортных доходов. Единственный выход был в развитии обрабатывающей промышленности.
Для осуществления индустриализации необходимо было реконструировать существующие отрасли, заложить основы новых капиталоемких производств, расширить и модернизировать промышленную инфраструктуру. Поэтому процесс индустриализации с середины 60-х годов сопровождался переходом к экспортной модели развития.
Роль первопроходца на внешние рынки была отведена текстильной и обувной промышленности. Переход к экспорт-ориентированной модели развития был связан с низкой покупательной способностью населения, недостатком валютных средств. Причина данного явления состояла в том, что при осуществлении импорт-замещения для развития внутреннего производства потребительских товаров каждый год приходилось импортировать значительный объем товаров производственного назначения. Это сужало основу индустриализации в форме импорт-замещения [20].
Создание экспорт-ориентированного производства осуществлялось при сохранении протекционизма на внутреннем рынке. Тем самым стремились достичь положительного сальдо по текущим операциям платежного баланса и высоких темпов роста, которые тормозились небольшими размерами внутреннего рынка.
Любая развивающаяся страна сможет развивать свою промышленность и поддерживать высокий экономический рост, если сможет экспортировать трудоемкие товары на зарубежные рынки.
На практике только некоторые развивающиеся страны оказались способны осуществить это. Для Южной Кореи эта способность объясняется политическими причинами – она служила форпостом США против социализма. США и Япония обеспечили необходимые рынки сбыта.
На всех этапах экономического развития в Южной Корее обеспечивались высокие темпы роста ВВП. В 60-е годы среднегодовой темп прироста равнялся 8,7%, в 70-е – 10, в 80-е – 10,4; в первую половину 90-х годов – 7,6%. Благодаря высоким темпам прироста валового продукта реальный доход на душу населения удваивался каждые 10 – 12 лет. Быстрые темпы экономического роста сопровождались достаточно высоким уровнем инфляции (70-е годы – в среднем 20%, в 80-е годы –  свыше 10, в 90-е годы – 5-6% в год).
В структуре хозяйства произошли кардинальные сдвиги. Доля сельского хозяйства сократилась с 40 до 7%, а доля промышленности возросла с 30 до 43% ВВП за 1950-1994 гг.
Не менее важные изменения произошли в структуре обрабатывающей промышленности. В период импорт-замещения во второй половине 50-х и начале 60-х годов основным направлением совершенствования структуры являлась ориентация на трудоемкие отрасли (хлопчатобумажная, обувная, пищевая, деревообрабатывающая промышленность) в целях удовлетворения потребностей внутреннего рынка [21].
В следующий период, связанный с ориентацией на экспорт, быстро развивались материалоёмкие и энергоемкие отрасли – черная металлургия, судостроение, нефтехимия. Это привело к росту капиталоемкости прироста ВВП в 70-е годы.
С конца 70-х годов преимущественно развиваются наукоемкие производства – электротехника, коммуникационные средства, автомобилестроение. В ряде производств Южная Корея заняла заметное место в мире. Это, прежде всего, судостроение – примерно 1/3 мирового выпуска, сталь – 5,3%, а также текстиль, одежда, обувь, телевизоры, автомобили, полупроводники (рис. 2).


Рис. 2. Структура общего тоннажа построенных судов по странам за 2018год (составлено автором на основе данных[25])

Гонконг.
С 1 июня 1997 г. колониальный статус Гонконга (владение Великобритании) сменился на статус специального административного района в составе КНР. Хотя Гонконг находится под прямой юрисдикцией центрального правительства КНР, он обладает высокой степенью автономии (за исключением внешних сношений и обороны), имеет независимую исполнительную (администрация), законодательную (парламент) и судебную власть. По соглашению между Великобританией и КНР современная социально-экономическая система Гонконга остается неизменной в течение 50 лет.
В отличие от других стран региона Гонконг никогда в своей внешнеэкономической политике не использовал протекционизм, здесь действует весьма либеральная макроэкономическая модель развития. Гонконг служит трамплином для китайского экспорта и импорта, выступая в роли своеобразного посредника между КНР и мировой экономикой. Через Гонконг транзитом проходит до 40% экспорта КНР и 2/3 импорта капиталов. До валютно-финансового кризиса в регионе Гонконг был самым дорогим городом мира, а спекуляция недвижимостью и цены на нее достигли просто невиданного уровня. 
Однако с наступлением кризиса и после передачи территории Китаю бум вокруг недвижимости здесь поутих, цены стабилизировались, и Гонконг уступил свое лидерство Токио.
Структура ВВП Гонконга такова, что почти 85,9% ВВП (80,1% занятых) создается в сфере услуг, около 14% – в промышленности (18,3% занятых) и только 0,1% – в сельском хозяйстве. Значительная часть экономики данной территории связана с финансами. Здесь развита банковская деятельность, страхование, операции с ценными бумагами. Вместе с Сингапуром Гонконг делит четвертое – пятое места в иерархии мировых финансовых центров. Кроме того, Гонконг – это важный порт и аэропорт Юго-Восточной Азии. 
Гонконгские экспортно-импортные компании обслуживают торговые операции КНР с зарубежными странами. В структуре услуг ведущие позиции занимают финансы, страхование, недвижимость и торговля. Основными отраслями обрабатывающей промышленности являются электроника, производство текстильной одежды, часов, ювелирное дело. В отличие от 60-х гг., когда преобладали трудоемкие отрасли, в 90-е гг. увеличивалась роль наукоемких производств [22]. Трудоемкие отрасли переносятся в южные провинции КНР.
Если еще в 1980-е гг. гонконгские товары были прямыми подделками западных аналогов и отличались невысоким качеством, то теперь современные технологии и контроль качества продукции позволяют Гонконгу выпускать вполне конкурентоспособную продукцию.
В Гонконге сохранилась либеральная налоговая система. Так, налог на прибыль корпораций составляет 16% (примерно вдвое ниже, чем в целом по региону), подоходный налог на физических лиц – 15%. Существуют значительные налоговые скидки на инвестиции. Расходы бюджета составили в 2000 г. 14% от ВВП. Внешнеэкономическая политика Гонконга ориентирована на экспорт товаров, услуг, капиталов.
Сингапур.
В 1824–1963 гг. Сингапур являлся владением Великобритании, в 1963–1965 гг. входил в состав Федерации Малайзии, с 1965 г. – независимое государство. В колониальный период страна была центром переработки продукции добывающей промышленности и сельского хозяйства стран Юго-Восточной Азии, а также региональной торговли (преимущественно реэкспортных операций). Благодаря стратегически выгодному географическому положению Сингапур – крупный транспортный узел, центр судоремонтных и судостроительных работ. В период независимости сохранил свою роль регионального центра во многих сферах, однако постепенно превратился в финансовый, промышленный, транспортный и коммуникационный центр мирового значения.
В момент обретения независимости Сингапур представлял собой маленькую бедную страну, которой приходилось импортировать даже пресную воду и строительный песок. Соседние страны были настроены недружественно, а треть населения симпатизировала коммунистам.
С 1959 по 1990, во время правления Ли Куан Ю, Сингапур, лишённый ресурсов, смог решить многие внутренние проблемы и совершил скачок от страны третьего мира до высокоразвитой страны с высоким уровнем жизни. Себя и своих соратников Ли Куан Ю характеризовал как «группу буржуазных, получивших английское образование, лидеров».
Стратегия экономического развития правительства Ли Куан Ю строилась на превращении Сингапура в финансовый и торговый центр Юго-Восточной Азии, а также на привлечении иностранных инвесторов. «Мы приветствовали каждого инвестора…Мы просто из шкуры вон лезли, чтобы помочь ему начать производство», –  писал Ли Куан Ю. В результате «американские транснациональные корпорации заложили фундамент масштабной высокотехнологичной промышленности Сингапура» и это небольшое государство стало, в частности, крупным производителем электроники.
При обретении независимости Сингапур страдал от высокой коррупции. Ли Куан Ю так охарактеризовал положение: «Коррупция является одной из черт азиатского образа жизни. Люди открыто принимали вознаграждение, это являлось частью их жизни». Борьба с коррупцией началась «путём упрощения процедур принятия решений и удаления всякой двусмысленности в законах в результате издания ясных и простых правил, вплоть до отмены разрешений и лицензирования». Были резко подняты зарплаты судей, на судейские должности были привлечены «лучшие частные адвокаты». Зарплата сингапурского судьи достигла нескольких сот тысяч долларов в год (в 1990-е годы – свыше 1 млн. долл.). Были жёстко подавлены триады (мафиозные группировки). Госслужащим, занимающим ответственные посты, были подняты зарплаты до уровня, характерного для топ-менеджеров частных корпораций. Был создан независимый орган с целью борьбы с коррупцией в высших эшелонах власти (расследования были инициированы даже против близких родственников Ли Куан Ю). Ряд министров, уличённых в коррупции, были приговорены к различным срокам заключения, либо покончили жизнь самоубийством, либо бежали из страны.
В итоге Сингапур (в соответствии с международными рейтингами) стал одним из наименее коррумпированных государств мира. Законодательная система страны была унаследована от английского колониального правления.
В 1960-1970-е годы была реформирована система образования. В Сингапуре имелось множество различных национальных школ, которые получили единые минимальные стандарты. Английский язык стал обязательным для изучения во всех школах, вузы были переведены на преподавание на английском языке. Правительство тратило крупные суммы на обучение сингапурских студентов в лучших университетах мира.
Правительство придавало большое значение тому, чтобы сделать большинство населения собственниками жилья. В 1960-е годы была создана система ипотечного кредитования, резко выросло жилищное строительство и к 1996 году лишь 9% квартир сдавались внаём, а остальные были заняты собственниками.
Сингапур в отличие от Гонконга не столь либерален. Здесь применяется довольно жесткая модель управления экономикой, называемая «управляемой демократией». Курс экономической политики правительства по-прежнему представляет из себя имортозамещение с опорой на переработку продукции базовых отраслей региона.
Структура экономики Сингапура следующая: 0,2 ВВП – сфера сельского хозяйства, 27 % – промышленность и строительство, в сфере услуг – 72 %. Сингапур относится к развитым странам. Основа его экономики – оказание разнообразных услуг (транспортных, погрузочно-разгрузочных, складских, коммуникационных, торговых, услуг по переработке товаров и их реэкспорту, финансовых, туристических, рекреационных и др.), предоставляемых на уровне мировых стандартов.
Сингапур – это третий в Азии финансовый центр, не уступающий Гонконгу и Токио по многим параметрам, а также один из крупнейших в мире морских портов и самый современный аэропорт мира. Услуги – основная сфера занятости населения Сингапура (более 72%). В этой сфере наиболее широко используется иностранная рабочая сила. На работы в строительстве, в порту и на транспорте, в коммунальные службы привлекается малоквалифицированная рабочая сила в основном из Индонезии и Малайзии, для оказания финансовых и технически сложных услуг активно привлекаются специалисты высокой квалификации со всего мира.
В Сингапуре весьма развита обрабатывающая промышленность, представленная в  основном  современными   предприятиями электронной, электротехнической, нефтеперерабатывающей (Сингапур входит в первую тройку крупнейших в мире  центров нефтепереработки), нефтехимической, химической, полиграфической, судостроительной и судоремонтной отраслей (Сингапур – крупнейший в мире центр по строительству плавучих платформ для нефтегазовой промышленности). Постепенно сокращается доля производств, связанных с переработкой минерального и сельскохозяйственного сырья, выпуском продовольственных и промышленных потребительских товаров, металлургией, металло - и деревообработкой. Напротив, возникают производства, основанные на новейших достижениях в области биологии, медицины, фармакологии, компьютерного дизайна. Сейчас развитие получили электроника, информатика и биотехнологии.
В 1996–2001 годы среднегодовые темпы инфляции не превышали 1%. Кредитно-банковская система, ведущую роль в которой играет государство, объединяет около 700 различных по своему статусу и характеру деятельности финансовых организаций, в том числе 122 коммерческих банка (из них 116  иностранных), 55  торговых, 57 представительств иностранных банков, 7 финансовых компаний, 146 страховых компаний и др. Центральный банк отсутствует, но все его функции, за исключением денежной эмиссии (это прерогатива Главного валютного управления), возложены на Финансовое управление (в том числе проведение мероприятий по сдерживанию инфляции и поддержанию стабильности курса национальной валюты).
В Сингапуре успешно функционируют рынок золота, валютный рынок, рынок банковских кредитов и фондовая биржа (в 2000 г. котировались акции 487 компаний с общей капитализацией 538 млрд. долл. и годовым оборотом 171 млрд. долларов.
Прямые налоги состоят преимущественно из подоходного налога (главным образом на корпорации). Косвенные налоги формируются в основном за счет экспортных и импортных пошлин, акцизов и налога на продажу.
На социальные нужды (образование, здравоохранение, строительство жилья, охрана окружающей среды) приходится 43% расходов, оборону и безопасность – около 37%, экономическое развитие (инфраструктура, создание новых рабочих мест, подготовка кадров) – 15% расходов, госаппарат – 5%. Госбюджет имеет постоянное положительное сальдо.
Социальная политика правительства направлена на поддержание низкого уровня безработицы –1,5%, обеспечение населения жильем (почти 95% сингапурцев имеют собственную квартиру или дом), качественное улучшение систем образования и здравоохранения. Индекс человеческого развития – 0,932. Сингапур – крупный туристический центр. С 1995 года Сингапур не имеет государственного внешнего долга.
Тайвань
В XVI в. этот китайский остров захватили португальцы, затем он перешел к голландцам. В конце XVII в. остров снова вошел в состав Китайской империи. В 1895 г. Япония присоединила его к себе, в 1945 г. он снова отошел Китаю. В 1949 г. после победы коммунистов на материке и образования КНР прежние гоминдановские власти Китая эмигрировали на Тайвань. Экономика Тайваня характеризуется устойчивым развитием с середины 50-х гг., когда была проведена аграрная реформа в пользу развития фермерских хозяйств и произошел переход к политике экспортной ориентации [14].
Тайвань, превосходит Гонконг и Сингапур и по размерам территории, и по численности населения. Несмотря на то что это независимое государство де факта, из-за непризнания острова де юре КНР и другими странами мира некоторые международные организации не дают сведений об экономическом развитии Тайваня. Тем не менее, Тайвань является очень мощной экономикой региона, входит в десятку ведущих мировых экспортеров капитала, а по запасам валютных резервов (свыше 90 млрд. долл., третья позиция после Японии и Китая) Тайвань практически не имеет конкурентов. ВВП на душу населения здесь превышает 15 тысяч  долларов [25].
Для экономики Тайваня характерен крупный государственный сектор, под контролем которого находится шестая часть промышленного производства и половина товарооборота. Индустриализация в Тайване в свое время была проведена при непосредственном участии США, которые заинтересованы в противостоянии Тайбэя и Пекина. В результате американской помощи и политики государственного регулирования экономического развития уже в 1980-е гг. в экспорте Тайваня преобладала промышленная продукция (около 90%).
Структура ВВП Тайваня имеет еще более выраженную промышленную ориентацию, где почти 33% – доля промышленности ,3% –  доля сельского хозяйства, и около 64% приходится на сферу услуг. Сельское хозяйство страны производит рис, цитрусовые, чай, сахар. Промышленность имеет экспортную ориентацию. Здесь производятся текстиль, одежда, электроника, пищевая продукция, химические изделия. Страна активно импортирует иностранный капитал и технологии в новые прогрессивные сектора экономики. Однако ввиду нестабильности отношений с КНР напряженность от такого противостояния ощущается во всем регионе, а самому Тайваню приходится в большей степени, чем другим странам-«драконам» заботиться о своей обороноспособности и развитии контактов с США.
Экономическая политика последнего десятилетия связана со стимулированием развития капиталоемких технических производств, переносом традиционных экспортно-ориентированных трудоемких предприятий в страны Юго-Восточной Азии и континентальный Китай.
Денежно-кредитная сфера: центральный банк – так называемый Центральный банк Китая. Финансовые институты подразделяются на две категории: денежные институты, которые создают денежные запасы, и финансовые, институты, которые их не создают. К первой категории помимо Центрального банка относятся местные банки, отделения иностранных банков, кредитные кооперативы, кредитные отделы ассоциаций фермеров. Ко второй категории относятся транспортные и инвестиционные компании, страховые компании.
В Налогово-бюджетной сфере основными источниками бюджетных поступлений являются подоходный налог на компании и физических лиц, таможенные сборы, соляной налог.
Важнейшими статьями расходов бюджета являются расходы на образование, науку и культуру (в среднем 18,5% в 90-е гг.), расходы на оборону (14% в 90-е гг.), административные расходы (12,5% в 90-е гг.). Расходы на социальные нужды в последнее десятилетие неуклонно повышались и достигли в среднем 3,5% от ВВП. Расходы бюджета в 2002 г. составили около 14% ВВП[22].
Входящий в четверку НИС Азии, Тайвань продемонстрировал образец эффективного использования внешнеэкономических связей. За последние 15 лет, экономика острова развивалась исключительно динамично, практически все основные показатели выросли в 10 – 15 раз. Имея один из самых высоких в мире темпов роста экономики и экспорта, Тайвань превратился в сравнительно мощное в экономическом отношении административное образование, и, вместе с другими странами НИС играет все более значительную роль в экономике Азиатско-Тихоокеанского региона (АТР).
В последние годы темпы прироста ВВП острова составляет от семи до восьми с лишним процентов, что в целом существенно выше аналогичных показателей ведущих промышленно-развитых государств. Важнейшими торговыми партнерами Тайваня являются США, Япония, Гонконг, ФРГ и КНР.
В структуре промышленности Тайваня выделяются микроэлектронная и компьютерная промышленность, а также нефтехимия, машиностроение и текстильная промышленность. По производству компьютеров, их блоков и некоторых видов ЭВМ, Тайвань обгоняет 3 других «азиатских драконов», уступая лишь признанным лидерам, таким как Япония, США, ФРГ, Великобритания и Франция. Микроэлектронная и компьютерная промышленности дают более половины ВВП острова.
Особенностью Тайваньской индустриализацией является поощрение развития мелкого и среднего частного предпринимательства. Их важность для экономики определяется тем, что они обеспечивают 65% стоимости экспорта и 70% занятости на острове.
Наряду с государственной политикой поощрения мелкого и среднего частного предпринимательства, в их росте и быстром развитии немаловажную роль сыграл социокультурный фактор – ориентация тайваньских деловых людей, преимущественно на фамильные ресурсы и на родственные узы в рамках клана. Претендовать на монополию при таком подходе ни один предприниматель не мог, по чисто финансовым соображениям. Это уберегло Тайвань от структурных и отраслевых кризисов [20].
Фамильный бизнес обеспечил высочайший уровень конкуренции внутри самого Тайваня, которая сформировала требовательный к качеству внутренний потребительский рынок; это само по себе стало важным звеном для успешного экспортного рынка; поставки на экспорт не требовали сверхусилий по подготовке персонала и освоению тонкостей маркетинга, т.к. разница в уровне между тем, что идет на экспорт и тем, что потребляет «дома», практически нет.
Как и все азиатские НИС, Тайвань ставит перед собой задачу структурной перестройки экономики, основная цель которой – приоритетное развитие наукоемких отраслей, повышение конкурентоспособности промышленности на мировом рынке.
Тайвань заслужил славу одного из пионеров внедрения земельных льгот, как формы поощрения бизнеса – создания специальных экономических зон и научно-промышленных парков (НПП). Наиболее крупный НПП в НИС Азии, находится именно на Тайване. Он был образован в 1980 году в местечке Синчжу, в 70 километрах от Тайбэя. В парке базируются:
· Научно-исследовательский институт промышленной технологии.
· Объединенная корпорация по разработке микроэлектронике.
· Научно-исследовательский институт электроники.

2.2 Страны второй волны

Страны второй волны пока еще не столь сильны как «тигры», но тоже уверенно двигаются к прогрессу. Больше всего в своем развитии преуспели Малайзия и Таиланд и лишь сравнительно недавно активизировалось экономическое развитие Индонезии и Филиппин.
Общими чертами экономики этих является ее аграрно-индустриальный характер. В отличие от «тигров» страны в гораздо большей степени наделены природными ресурсами, что позволило им начать свое развитие, отталкиваясь не только от дешевой и избыточной рабочей силы, но и многочисленных полезных ископаемых. Не случайно здесь большое развитие получили отрасли добывающей и перерабатывающей сырье на месте промышленности.
Малайзия и Таиланд – Обе страны в достаточной степени наделены природными ресурсами. Малайзия - это ведущий в мире производитель олова и каучука (впрочем, как и Таиланд). Таиланд, в свою очередь, производит еще и вольфрам, лес. Развитие промышленности обеих стран связано с добываемым сырьем: металлургия, производство резиновых изделий, текстильная и лесная промышленность [18].
Из-за более дешевой рабочей силы, нежели в странах «тиграх», многие европейские и японские ТНК перебазировали сюда сборочные предприятия и заводы по выпуску несложной техники поточным способом. В сельском хозяйстве преобладают такие культуры как рис, сахар, а Малайзия производит еще и пальмовое масло. В сфере нематериального производства приоритет отдан туризму.
Наибольших успехов здесь достиг Таиланд, ВВП которого почти на половину создается за счет индустрии туризма. По уровню ВВП на душу населения Малайзия и Таиланд заметно отстают от стран-«тигров», их показатели находятся в интервале 5,5-7,5 тыс. долл. в год. Огромные средства инвестируются в создание собственной научно-технической базы.
Малайзия, в частности, даже в период пика валютно-финансового кризиса в регионе продолжала инвестировать огромные средства в создание «малазийского мультимедийного супер-коридора» к югу от Куала-Лумпура. После окончания кризиса и в результате проведенных структурных реформ ситуация в экономике двух стран значительно улучшилась. Темпы экономического роста вернулись к докризисному уровню в 6-7%, началось ожив­ление на фондовом рынке, возросли валютные резервы, снова стали поступать зарубежные портфельные инвестиции [19].
Однако спрос на внутреннем рынке продолжает оставаться слабым, наметилась тенденция к сокращению импорта, в сложном положении продолжает пребывать банковская система.
Филиппины и Индонезия – гораздо беднее по уровню доходов двух предыдущих стран. ВВП на душу населения здесь менее 3 тыс. долл., а после кризиса его уровень еще и снижается. 
Филиппины и Индонезия еще не исчерпали резервы экстенсивного развития: они тоже имеют в избытке и сырье, и рабочую силу. Причем стоимость (и квалификация) рабочей силы здесь заметно ниже, чем в Малайзии и Таиланде. К ресурсам, пока еще не вовлеченным в массовое производство, здесь следует отнести цветные металлы, нефть, газ, лес, рыбу. До четверти всей территории стран составляют сельскохозяйственные угодья.
Пока специализацией Филиппин и Индонезии в системе мирохозяйственных связей являются отрасли добывающей промышленности, текстильное производство, сельское хозяйство, пищевая и легкая промышленность. 
Действительно, по большинству позиций и Филиппины, и Индонезия находятся на стадии, движимой ресурсами. Тем не менее в обеих странах уже появились и пер­вые прогрессивные отрасли экономики: производство бытовой электроники, телекоммуникационного оборудования, фармацевтическая промышленность.
Однако то, что их экстенсивная модель развития пока себя не исчерпала ставит перед мировой системой проблему скорейшей интенсификации и экологизации экономик Филиппин и Индонезии. Здесь следует учитывать то, что это многонаселенные страны с недостаточными для самовоспроизводства и обеспечения быстрорастущего населения природными ресурсами. 
	   Рис.3. Участие НИС Азии в интеграционных группи-               ровках (составлено автором на основе данных [12]).                                  
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)[image: karta-azia.jpg]Все страны являются членами АТЭС(Asia-Pacific Economic Cooperation, APEC);  Южная Корея, Филиппины, Вьетнам, Таиланд,Малайзия, Сингапур, Индонезия – члены ООН; Вьетнам, Филиппины, Таиланд, Малайзия, Сингапур, Индонезия – члены АSEАN (Association of South East Asian Nations), что несомненно важно, ведь по мере роста масштабов производства, в том числе на душу населения, его диверсификации и усиления в нем роли обрабатывающих отраслей, особенно машиностроения и приборостроения, увеличивается и количество потенциальных областей контактов государств сообщества, а следовательно, расширяются их возможности хозяйственного взаимодействия (рис. 3). За последние три-четыре десятилетия «азиатские тигры» совершили настоящий прыжок от отсталости к процветанию. Это выражается в достижении едва ли 
не самых высоких в мире  темпов прироста ВВП, которые составили в 1960 –1980 годах 6 –13% в
 год, в первой половине 1990-х годов 609% и только во второй половине 1990-х годов заметно снизились. Благодаря таким высоким темпам во всех странах возросли показатели общего объема ВВП (таблица 2). 
Таблица 2	
ВВП из расчета на душу населения в НИС Зарубежной Азии 
2007 –2018гг.[11] [25]
	Страна
	ВВП
тыс. долл. на душу населения МВФ 2007год.
(По ППС)
	Место в мире
	ВВП
тыс. долл. на душу населения МВФ 2018год.
(По ППС)
	Место в мире

	Сингапур
	48.9
	6
	100
	3

	Сянган
	42.0
	10
	64
	9

	О. Тайвань
	29.8
	30
	53
	15

	Республика Корея
	21.6
	37
	41
	29

	Малайзия
	14.4
	62
	30
	45

	Таиланд
	8
	85
	19.4
	68

	Филиппины
	3.3
	97
	8.9
	113

	Индонезия
	1.3
	150
	13.2
	96














Сравнивая ВВП на душу населения, необходимо учитывать, что крупным развивающимся странам добиться его роста зачастую сложнее, чем средним и малым. На их обширных территориях, особенно в сельской местности, живет гораздо больше бедных семей, и для того, чтобы результаты индустриального развития распространились на всю страну и привели к заметному улучшению уровня жизни этих огромных масс людей, требуется значительно более длительное время.
В этом отношении маленькие государства-города или территории такие, как, например, Сингапур и Гонконг, находятся в наиболее выигрышном положении, а Индонезия и Филиппины сталкиваются с самыми сложными задачами (рис.4,5).
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Рис.4.    Численность     населения     НИС      Юго-восточной    Азии млн.чел.(составлено автором на основе данных [24])

Рис.5. ВВП (номинал) на душу населения $США (составлено автором на основе данных [25])

Таким образом, НИС Азии по всем объективным параметрам могут считаться современными экономически развитыми странами. Однако этого «включения» азиатской четверки в мировую элиту не происходит, особенно на неформальном уровне. Дело в том, что при всех различиях экономик этих НИС, все они развиваются по единой сугубо восточноазиатской модели, которая идеологически очень далека от европейской [21].
В основе всех трех европейских моделей лежит признание ведущей роли рынка, частной инициативы и гражданского общества в построении экономики. Государству отводится дополняющая и корректирующая роль. Взаимодействие государства и бизнеса строятся снизу-вверх, обе стороны выступают как равноправные партнеры, играющие по четко определенным правилам.
В восточноазиатской модели, в полном соответствии с особенностями китайской цивилизации, ведущая роль отведена государству. Именно оно ставит цели, стимулирует и направляет экономическую активность населения, планомерно выстраивает структуру экономики и внешнеэкономических связей. 
Это определяет существенные отличия НИС от развитых стран Запада в сфере социального обслуживания и социального обеспечения, в области регулирования рынка труда и в целом в области государственного регулирования экономики.

2.3 Место НИС Азии в международном разделении труда.

В зависимости от уровня достигнутого развития различаются и проблемы, стоящие перед НИС на современном этапе. Более серьезны они у стран, позже вставших на путь индустриализации. Для них в еще большей степени характерна “вторичность” высокотехнологичных отраслей, необходимость найти относительно прочные ниши на соответствующих мировых рынках, совершенствовать систему образования для повышения конкурентоспособности.
В общем, для многих НИС характерны следующие проблемы: Во-первых, отсутствие в большинстве НИС стабильных внутренних сбережений –значительная зависимость многих стран, прежде всего тех, в которых отсутствует накопления, от иностранного капитала. Вынужденное пользование кредитами, как правило приводит к росту импорта, а это последнее содержит угрозу ухудшения платежного баланса страны; большая внешняя задолженность отдельных новых индустриальных стран.
Во-вторых, значительная взаимозависимость многих стран. И, наконец, в-третьих, высокая внешняя задолженность некоторых НИС.Наконец, еще одна проблема, которая особенно относится к наиболее продвинутым НИС: дальнейшие перспективы развития.
Модернизация в целом завершена, общество массового потребления создано. Куда теперь двигаться? Этот вопрос сегодня все чаще звучит, например, в Японии, построившей общество с доминированием ценности потребительства, тогда как ценности духовные, национальные традиции отошли на второй план. В похожей ситуации оказываются и успешные НИС. Несмотря на существующие в них проблемы, НИС представляют собой группу стран, которые, как говорится, "успели впрыгнуть в последний вагон" мирового прогресса и показать возможности (и границы) реализации стратегии экономического в лидирующую группу сегодняшних стран с быстрым типом экономики. При всех расхождениях и национальных особенностях, речь идет о том, что за основу был взят японский подход к ускорению экономического роста и его наиболее общая цель максимизации темпов экономического роста в исторически кратчайшие сроки. Для стратегий роста НИС характерны следующие основные факторы:
· внешнеэкономическая составляющая ускорения роста в форме инвестиций иностранного капитала по линии ТНК и ТНБ;
· максимальная открытость национального хозяйства;
· авторитарная политическая власть, реализующая принцип, гласящий, что до политической демократии сначала следует дорасти, а сделать это можно только экономически - путем экономического развития по законам рынка, которое и порождает силы, способные противостоять государственному произволу и авторитарному политическому режиму.
Странам НИС так же следует укреплять межрегиональные соглашения, как, например, Организацию азиатско-тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС). Важен также и диалог со странами, расположенными по другую сторону Тихого океана, прежде всего, если он касается роли США, которые являются крупнейшим торговым партнером Азии и к тому же страной, экспортирующей капитал и технологии. Нравится ли это кому-то или нет, но Америка все еще является щитом, обеспечивающим защиту большой части Азии. К тому же США – это единственный катализатор в отношениях между Китаем и Японией. В конечном счете широкомасштабное трехстороннее сотрудничество между Соединенными Штатами Америки, Китаем и Японией – единственный путь к обеспечению прочного мира в Северо-Восточной Азии [6].
Азия показывает нам немало примеров успешного экономического развития. В "азиатской модели" государство вступает в союз с интересами местного бизнеса и помогает ему аккумулировать капитал. Стратегия "азиатской модели" требует государственного руководства в промышленном планировании, более высокой степени финансовой зависимости и некоторой степени защиты внутренней экономики.
Опыт экономического развития новых индустриальных экономик в конце XX века показал, что не существует единой модели развития, имеются лишь общие особенности, присущие так называемому азиатскому экономическому чуду последних десятилетий, среди которых можно отметить высокую норму сбережений и инвестиций, экспортную ориентированность экономики, открытость рынков капитала, макроэкономическую стабильность, привязку национальной валюты к американскому доллару, сильное государственное стимулирование экономического роста.
Первоочередные задачи, которые требуется решить для достижения устойчивого экономического роста и повышения конкурентоспособности национальной экономики на мировом рынке, политическая и экономическая элита восточноазиатских стран видит:
· в повышении качества людских ресурсов и устойчивых инвестициях в них, включая повышение компьютерного образования;
· в содействии частному предпринимательству в наукоемких отраслях;
· в налаживании производства продукции и услуг, соответствующих международным стандартам качества;
· в достижении большей прозрачности в отношениях между государством и частным сектором.
· обеспечение технологической модернизации "традиционных" отраслей промышленности и инфраструктуры, в том числе в сфере информационно-коммуникационных технологий.
Экономика некоторых НИС (Гонконга, Тайваня, Сингапура), благодаря проведению такой политики, смогла миновать кризис с относительно минимальными потерями. Дальнейшее ускоренное развитие НИС, как представляется, тесно связано с продолжением поддержки роста экспорта на основе формирования национальных конкурентных преимуществ и открытости экономики с учетом внутреннего спроса. 
Иными словами, адекватно изменяя правовую базу и механизмы регулирования экономики, НИС будут, по нашим оценкам, придерживаться курса на постепенную либерализацию, но скорость и порядок этих процессов в разных странах будут неодинаковыми [13].
Из приведенных мной таблиц видно, что НИС «первого эшелона» по уровню производства ВВП уже превосходят многие развитые страны. Вероятно, со временем они будут считаться таковыми уже без оговорок. Название «новые индустриальные страны» говорит лишь о том, что они весьма недавно выбрались из отсталости, и экономические и социальные отношения и институты, соответствующие высокому уровню развития, не приобрели там еще прочности исторической традиции [10].
Несмотря на негативное влияние азиатского кризиса, трудно предполагать прекращение общей тенденции экономической либерализации в регионе Восточной Азии. При этом, в странах региона твердо убеждены в необходимости укрепления национальных финансовых систем, а также в создании механизма надзора над финансовыми рынками на региональном и международном уровнях в целях избегания подобных кризисов в будущем. 
Дальнейшее привлечение иностранных инвестиций в их экономику будет более тесно увязываться с их рациональным размещением в базовых и высокотехнологических отраслях производства, с акцентом на инвестиции, начиная с нулевого цикла, а не на слияние и приобретение компаний.
Другим важным аспектом в области корректировки модели экономического развития стран Восточной Азии в целях поддержания их устойчивого роста и усиления международной конкурентоспособности является достижение большей  взаимодополняемости таких традиционных отраслей обрабатывающей промышленности, как производство текстиля и одежды, бытовой электроники, автомобилей и телекоммуникационного оборудования на основе увеличения объема инвестиций и притока финансовых ресурсов частного сектора на их модернизацию. Внешнеэкономическими перспективами развития НИС Азии можно назвать:
· дальнейшее углубление интеграционных связей в рамках группировки АСЕАН, объединяющей все 10 государств этого субрегиона:
· создание зоны свободной торговли (АФТА),
· проекты производственного сотрудничества, то есть создание совместных производств с долей участия стран-членов АСЕАН,
· дальнейшее расширение экономического сотрудничества с Китаем, Японией, Республикой Корея и шире – со всеми странами группировки Азиатско-Тихоокеанского сотрудничества (АТЭС), в состав которой входит и Россия.
Итак, смогут ли азиатские НИС вновь выйти на траекторию высокого роста и войти в группу развитых стран? Вероятно, смогут, если возьмут на вооружение надлежащую политику поддержания национальной конкурентоспособности и коренным образом пересмотрят взаимоотношения между хозяйствующими субъектами. Речь идет о том, чтобы перейти от трудоемкой и капиталоемкой индустриализации, ориентированной на экспорт, к новоиндустриальной политике, ориентированной на науку и новейшие технологии, основанные в том числе на достижениях в области информации и коммуникаций.



3.   МЕТОДИЧЕСКИЕ  ПОДХОДЫ К ИЗУЧЕНИЮ НОВЫХ ИНДУСТРИАЛЬНЫХ СТРАН В ШКОЛЬНОМ КУРСЕ ГЕОГРАФИИ

3.1 . Особенности изучения новых индустриальных стран в курсе «Экономическая и социальная география мира»

Курс социально-экономической географии мира в старших классах является незаменимым и занимает особое место в школьной географии. Даёт современное представление целостного и неделимого мира, его природе, странах и народах, их культуре и экономике, понимание наиболее жгучих глобальных проблем человечества.
Этот курс обобщает географические знания, полученные учащимися в основной школе, и рассматривает географические аспекты важнейших проблем современности как в глобальном масштабе, так и на региональном уровне. На изучение курса географии в старшей школе отводится 70 часов, по 1 часу в неделю в 10-ом и 11-ом классах.
Последовательность разделов и тем в учебниках обусловлена историко-географической  целесообразностью и эффективностью оправдавшей себя дидактической конструкции «общее-частное-общее». Курс открывается частью 1«Общая характеристика мира», в котором речь идет о политической карте мира, о географии мировых природных ресурсов, о географии населения, технической революции и отраслях мирового хозяйства. Как раз в этом разделе у школьников появляются общие представления о важнейших чертах и особенностях экономики новых индустриальных стран Азии. От этого раздела логичен переход к изучению второй части «Региональная география». Это наиболее обширный по количеству часов (32) раздел. Главное внимание здесь уделяется изучению наиболее характерных особенностей культурно-исторических регионов, являющихся продуктом естественной эволюции современного мира. На этом этапе происходит расширение знаний о НИС Азии, более подробное рассмотрение и оценка факторов развития стран. Основная цель курса –формирование у школьников законченных широких представлений о социально-экономической составляющей географической картины мира.
Проблема активности учащихся на уроках географии, их интереса к предмету уже давно стала весьма актуальной. Ухудшилось и качество знаний школьников по предмету. Опыт педагогов за последние десятилетия показывает, что некоторые методы обучения устарели, и результат их уже не может удовлетворить требования современного, постоянного развивающегося общества. Ведь ранее преобладали такие методы и типы уроков, которые подразумевали различные описания, объяснения или рассказ учителя. У учащегося не оставалось времени поразмышлять самому или получить информацию, из каких-либо других источников.
Особенностью обучения географии является комплексное взаимодействие множества факторов, относящихся к различным областям науки, что придаёт материалу с одной стороны, особую привлекательность, с другой – делает организацию учебного процесса очень сложной и многообразной. Поэтому у учителя возникает необходимость найти такой подход, который обеспечил бы эффективное использование учебного времени и плодотворную работу на уроке, а также во внеурочное время. Одним из таких подходов, бесспорно, является применение новых технологий. 
Наиболее подходящими технологиями для изучения географии в старших классах, учитывающими возрастные особенности детей, можно назвать:
1.Технологии развития критического мышления
2.Технологии исследовательского обучения (обучение учащихся основам исследовательской деятельности).
3. Метод проектов – педагогическая технология, которая ориентирует на применение и приобретение новых знаний (порой и путём самообразования) для активного освоения новых способов человеческой деятельности.
4.Ролевая игра – технология, способствующая организации групповой формы работы учащихся, развитию самостоятельной познавательной деятельности, при этом формируются и закрепляются умения работать с картой, текстом учебника, дидактическим материалом, раздаточным материалом, таблицами, схемами, самостоятельный поиск информации. Для ролевых игр характерно преобладание самообучения над обучением, а поисковый, мыслительный и организационный компоненты игровой деятельности формируют у детей исследовательское, творческое отношение к действительности. Уроки - ролевые игры можно разделить по мере их возрастания их сложности на три группы: 
· имитационные игры, направленные на имитацию определенного профессионального действия.
· ситуационные игры, связанные с решением какой-либо узкой, конкретной проблемы – игровой ситуации.
· условные игры, посвященные разрешению, например, учебных или производственных конфликтов и т.д.
Формы проведения игр могут быть самыми разными это и воображаемые путешествия, и дискуссии, на основе распределения ролей, и пресс - конференции, и уроки - суды и т.д. Рассмотрим, как с помощью ролевой игры можно внедрить тему «Новые индустриальные страны» в курс школьной географии на примере учебника Максаковского В.П. «География 10 класс».

3.2. Конспект урока на тему «Новые индустриальные страны Зарубежной Азии»

 Новые индустриальные страны Азии (НИС) с момента своего появления на мировом рынке завоевали интерес со стороны экономистов. Данные страны, будучи некогда периферийными экономиками за несколько десятилетий достигли удивительных результатов в своем развитии, сравнявшись с наиболее развитыми странами по размеру ВВП на душу населения, среднему удельному весу обрабатывающей промышленности в ВВП, объему  прямых инвестиций за рубежом и по другим показателям.
В школьном курсе географии необходимо продолжить формирование у школьников целостного представления об окружающем мире, в том числе сформировать представление о важнейших чертах и особенностях экономики новых индустриальных стран Зарубежной Азии, закрепить первичное представление учащихся о НИС Азии. Исходя из обозначенных выше целей, учащимся предлагается урок- игра, внедрение которой очень удачно в школьный курс географии, так как она будет являться крайним уроком в разделе «Зарубежная Азия», участвовать в которой будут ученики 10 класса в шести группах по 4-5 человек, которая будет включать в себя организационный этап подготовки и непосредственно само проведение игры.
За две недели до урока учащиеся получают опережающие задания, где учитель четко определяет цель: найти и систематизировать информацию о прогрессе в экономике отдельных стран (Сингапур, Сянган (Гонконг), Тайвань, Южная Корея, о ВВП на душу населения, внешнеэкономических связях, о ТНК в этих странах, качестве рабочей силы и отношении к труду, перспективах развития, политике стран. Кроме экономических показателей готовят визитную карточку страны. Успешность выполнения задания зависит от разнообразия источников информации, которые используются при подготовке к уроку.
Такая деятельность при подготовке уроков развивает память, логическое мышление, способность к анализу, раскрывает творческий потенциал, способствует более осмысленному усвоению знаний, активизирует познавательный процесс, побуждает учеников к поиску самостоятельных решений.
В классе формируются группы: представители новых индустриальных стран Азии (4 группы); международные эксперты по экономическим вопросам развития (1 группа); политологи (1 группа). Участники групп готовят не только свои выступления, но и таблицы, схемы, рекламные буклеты, которые помогут решению проблемных задач. Оборудование для урока: политическая и экономическая карта Азии; таблица “НИС”, “ВНП в странах НИС Азии”, “Японская модель экономики”. Планируемые результаты: дать оценку историческому явлению, процессу, определять факторы, влияющие на развитие, разъяснять сущность понятий, раскрывать их взаимосвязь, способствовать воспитанию интернациональных чувств, интереса к познанию жизни других народов и стран.
Конспект урока 
Цель: Сформировать представление о важнейших чертах и особенностях экономики новых индустриальных стран Юго-Восточной Азии.
Задачи:
Предметные:
1.На основе работы с разными источниками познакомить учащихся со странами НИС;
2.Определить причины столь быстрого роста экономики в этих странах;
3.Определить перспективы их развития;
Метапредметные:
1.Совершенствовать навыки работы с разными источниками информации и умение применять полученные знания на уроках географии;
2.Продолжить формировать умения и навыки планировать свой ответ.
3.Развивать у учащихся умения поиска, критического анализа информации, способности ее систематизации, оценки.
Личностные:
1.Воспитывать целостное отношение к миру, способствовать развитию познавательного интереса и уважения к культуре отдельно взятой страны.
2.Развитие логического мышления, умения анализировать и быть последовательными;
3.Способствовать развитию коммуникативных навыков, работа в команде.
Тип урока:
По дидактической цели: урок открытие новых знаний.
Ведущий метод по характеру познавательной деятельности: частично-поисковый.
Оборудование: компьютер с проектором, интерактивная доска, раздаточный материал, презентация по теме урока, политическая и экономическая карта Азии; таблица “НИС”, “ВНП в странах НИС Азии”, “Японская модель экономики”.

	Структурные части и смысловые блоки
	Время (мин)
	Деятельность учителя
	Деятельность учеников

	1.Организационный момент
	1-2
	Приветствие учеников, проверка готовности рабочих мест к уроку
	Приветствуют учителя, показывают готовность к уроку

	2.Актуализация знаний и целеполагание




























3.Изучение нового материала






4.Представление докладов учащихся.






5.Подведение итогов.
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	Вводное слово учителя. Определение темы, структуры, целей и задач урока.

На протяжении двух тысячелетий центром мира, по мнению американцев и европейцев, была западная цивилизация. Вначале таким центром было Средиземноморье. Около 1600 г. центр силы сместился на север Европы, а затем набрали мощь и распространили свою власть на половину земного шара страны вокруг Атлантики. Что же происходит в 21 веке?  
Почему? 
Какие аргументы в пользу этого утверждения вы можете привести?
Древние составители карт рисовали на Востоке драконов для того, чтобы предупредить исследователей о ждущих их опасностях. А сейчас на Востоке появились настоящие "драконы" - в области экономики. Какие?
Процессы дифференциации, протекающие во всех системах мировой экономики, привели к выделению особой группы стран, получивших название “новые индустриальные страны” (НИС).
Какие группы НИС Вы можете назвать?





Чем отличаются эти страны?






Пока развитые страны ведут экономические баталии между собой, эти страны Азии развили высокие темпы роста. 
Почему? В чем причины экономического роста?
Какова тема нашего урока?


Какие задачи на уроке Вы перед собой поставите?





Чтобы разобраться в этом феномене, мы побываем на заседании клуба “Азиатские драконы”, которое проходит в России. 
Как вы думаете, почему Россия любезно предоставила местом проведения свою территорию?  
Вместе с нами в работе примут участие международные эксперты-экономисты, политологи.


Выступление участников конференции.
Пресс – конференцию  открывают представители Сингапура,  Южной Кореи, Таиланда, Филиппин, Индонезии. Регламент выступления – 3 минуты. 
Постановка задач участникам групп: политологи, эксперты по экономическим вопросам.
А вы в это время должны внимательно прослушать, сделать необходимые пометки в своих блокнотах, они у вас на столах, затем обсудить в группе и приготовить вопросы нашим представителям.
В ходе рассказа учащиеся заполняют таблицу:
	страна
	Особенности социального развития
	Особенности экономического развития




Давайте с Вами выделим и запишем основные причины быстрого роста уровня развития экономики в странах НИС:
Анализ информации. Формулирование выводов.

Вывод (формулируют ученики и записывают в тетрадь): НИС Азии прошли тот же путь, что и развитые страны Европы, США, Япония, но проделали они его во много раз быстрее. Именно в этом заключается смысл самого понятия «новая индустриализация». В результате место этих стран в мировой экономике радикально изменилось, что хорошо видно на примере Южной Кореи.

	Обсуждают тему игры с учителем, определяют цели и задачи, задают и отвечают вопросы.





«21 век – век Азии». 
Приводят аргументы





НИС Юго-Восточной Азии




Новые индустриальные страны Азии подразделяются на 2 группы. К первой относятся Республика Корея, Сингапур, Тайвань, Сянган (Гонконг). Из-за быстрого экономического скачка их стали называть “азиатскими драконами” (или “тиграми”). Ко второй группе – Малайзия, Таиланд, Индонезия.

Данные государства отличаются более высоким экономическим ростом, чем промышленно развитые страны, и существенно более высоким уровнем развития хозяйства по сравнению с основной группой развивающихся стран.






Тема: Экономическое развитие НИС Юго-Восточной Азии.

Задачами урока мы будем считать следующие:
- назвать главные особенности развития стран НИС;
- выявить причины экономического роста стран НИС.



Россию и страны Азии сейчас связывает тесное экономическое сотрудничество.



Представители от группы – эксперты 1,2,3,4 соответственно представляют страны, анализ которых был ими проведен.
Представители стран рассказывают:
· о прогрессе в экономике; 
· о ВВП на душу населения; о доле внешнеторгового оборота в ВНП; 
· о структуре экономики; о ТНК, работающих в этих странах,входящих в число 100 крупнейших компаний мира; 
· качестве рабочей силы и отношении к труду;
· о перспективах развития.
В это время остальные участники слушают экспертов и задают вопросы.
· Курс на индустриализацию страны, развитие экспортоориентированных, наукоемких и трудоемких отраслей промышленности.
· Огромные, дисциплинированные, трудолюбивые, квалифицированные, дешевые трудовые ресурсы. Реформа в образовании.
· Выгодное экономико-географическое положение (перекресток важнейших морских и воздушных путей).
· Максимальное привлечение иностранного капитала.

	Закрепление материала.






Домашнее задание.

Рефлексия
	5







1



1
	Возникновение новых индустриальных стран Азии – настолько важное и неординарное явление современности, что анализу его посвящена обширная отечественная и зарубежная литература. В.П. Максаковский.
Закрепление
1. Путь развития, какой страны взяли за ориентир НИС Азии?
2. 2.Объясните, почему страны названы «новые индустриальные?»
3. 3.Осталось только выяснить, почему НИС Азии сравнивают с волнами?

Д/3.
Может ли Россия, ориентируясь на быстрые темпы этих стран, так же использовать «модель японской экономики»?

Карточки каждому ученику
	На уроке я работал
Своей работой я 
Мое настроение
Материал урока был


Форма проведения урока
Работой команды я
Самому искать материал мне было
	Активно/пассивно
Доволен/не доволен
Стало лучше/хуже
Понятен/не понятен
Полезен/бесполезен
Интересен/скучен
Понравилась/не понравилась
Доволен/не доволен
Трудно/легко





	


Японии. Поэтому часто можно слышать такую фразу «Полетели журавлиным клином».
(схема волны экономического роста ВВП)

свои выводы учащихся (домашнее задание).



ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Анализ отечественной и зарубежной литературы, данных МВФ и ВБ об уровне ВВП за долгий промежуток времени, позволили сделать следующие выводы. Район бассейна Тихого океана и Азиатского континента на сегодняшний день является самой интересно развивающейся частью мирового хозяйства. Можно сказать, что именно здесь явилось так называемой чудо «азиатских драконов» (а это Сингапур, Южная Корея, Гонконг(Сянган), а также Тайвань), а также чудо «азиатских тигров» (Малазия, Тайланд, Филиппины, а также Индонезия). Можно с уверенностью сказать, что ещё 20 лет назад данные страны относились к одним из самых беднейших. Но сегодня их социально-экономический прогресс является настолько стремительным, что никто не успевает следить за происходящими там переменами. 
Данные страны занимают центральное место не только благодаря стабильному росту ВНП, а это примерно в 8% в год в течение последних 20 лет. В последние годы эти страны добились огромных успехов в своём экономическом развитии, а также преодолении культурной, социально-экономической и научно-технической и отсталости. Высокий темп развития экономики НИС способствовал более интенсивному процессу повышения доли сферы обслуживания и промышленности, а также уменьшению доли сельского хозяйства в общей структуре народного хозяйства. 
В АТР принято различать НИС «первой волны» и НИС «второй волны». Из стран «первой волны» можно выделить такие страны, как Гонконг и Сингапур. Они являются городами-государствами с высоким ВВП на душу населения, а также уровнем развития экономики. Обе эти страны играют огромную роль как мировые финансовые центры, а также и как транспортные узлы АТР. 
В основе успеха «азиатских тигров», лежат такие факторы: во-первых, достаточно эффективное распределение ресурсов между секторами экономики, которого они добились путем опоры на рыночные силы при постоянном снижении государственного вмешательства; во-вторых, страны расширяли ввоз новой сравнительно высокой технологии из-за рубежа путем стимулирования прямых иностранных инвестиций, лицензий и применения новых технологий в производстве. Ни одна из стран не являлась крупным производителем собственной высокой технологии, но всегда эффективно внедряла иностранные образцы ее в местное производство и инфраструктуру, повышая тем самым их технологический уровень. В-третьих, эти страны обладают рядом естественных преимуществ, повышающих конкурентоспособность их экспорта. Они являются морскими государствами, порты которых обладают современными контейнерными службами. Все страны имеют в достатке дешевую, квалифицированную рабочую силу. 
Благодаря этим и другим факторам новые индустриальные страны Юго-Восточной Азии сделали потрясающий рывок в своем развитии. Перспективы развития НИС во многом связаны с планами дальнейшего углубления интеграционных связей в рамках группировки АСЕАН, объединяющей ныне 10 государств региона. 
Для России опыт НИС Юго-Восточной Азии может послужить хорошим уроком того, как можно в кратчайшие сроки построить развитую экономику, практически не располагая в начале пути никакими существенными ресурсами, но имея четкую и последовательную стратегию движения вперед.
Работая над  проблемой снижения интереса школьников к предмету география, я поставила перед собой задачу решения проблемы активизации познавательной деятельности на уроках и повышения мотивации учеников.  Это  побудило меня  к поиску таких форм, методов и приемов обучения, которые позволяют повысить эффективность усвоения географических знаний, помогают распознать в каждом школьнике его индивидуальные особенности и на этой основе воспитывать у него стремление к познанию и творчеству. Я активно и целенаправленно направила свою деятельность на развитие познавательных интересов учащихся на уроках географии через использование ИКТ, игр и других современных образовательных технологий, т.к. я убеждена, что это возможно только при целостном подходе к учебной деятельности.
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